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1. Проблеми розвитку внутрішнього ринку України.

Відсутність помітного позитивного ефекту від тривалого підтримання показників монетарної стабільності, яка до того ж останнім часом стала періодично порушуватися валютними кризами, загостреннями платіжної кризи та раптовими дисбалансами окремих ринків, стає одним із визначальних чинників загроз економічній безпеці України на сучасному етапі. Це змушує звертатися до пошуку чинників, які перешкоджають намаганням реалізувати сприятливі умови для економічного зростання. В цьому контексті все частіше звертаються до проблем розвитку внутрішнього ринку. 

Різке падіння реальних доходів населення, прибутків підприємств, які спостерігаються в останні роки, призвели до суттєвого зменшення внутрішнього попиту. Скорочення роздрібного товарообігу на понад 10 %, зростання кредиторської заборгованості підприємств майже у півтора рази, виведення частини обігу сукупного продукту з-під впливу власне ринкових відносин. Таким чином, слід говорити про суттєве звуження внутрішнього ринку України як головного атрибута ринкової економіки.

Традиційно розвиток внутрішнього ринку розглядається як похідна від економічного зростання, що розпочалося. На товарних ринках, територія яких не виходить за межі окремого регіону (регіональних товарних ринках), обертається близько 30% продукції, що виробляється в Україні. Однак саме ці товари і послуги - основні продукти харчування, житлово-комунальні, транспортні, торговельні, побутові послуги, роботи з будівництва житла - значною мірою визначають добробут та якість життя самих широких верств населення України.
Для оцінки стану конкурентного середовища були визначені частки найбільших підприємств в обсязі реалізованої продукції у 2004 році на 2011 регіональних товарних ринках (в кожному регіоні було обстежено 70 - 80 ринків). Виявилося, що структурні обмеження конкуренції на регіональних ринках є навіть більш значними порівняно із загальнодержавними. Так, 183 ринки (9,1% обстежених) є монополізованими, 736 ринків (36,6%) - з ознаками домінування, а лише 718 (35,7%) - з конкурентною структурою.

Особливе занепокоєння викликає високий рівень концентрації на багатьох ринках продовольчих товарів та послуг з переробки сільськогосподарської продукції. Так, суб’єкти господарювання з великими ринковими частками діють на ринках хліба та хлібобулочних виробів в 15 областях (Вінницькій, Волинській, Запорізькій, Івано-Франківській, Кіровоградській, Луганській, Миколаївській, Одеській, Полтавській, Сумській, Тернопільській, Хмельницькій, Черкаській, Чернівецькій, Чернігівській), Києві та Автономній Республіці Крим. У Києві, Волинській, Сумській, Житомирській, Донецькій та деяких інших областях монопольні утворення діють на ринках борошна та послуг з переробки зерна на борошно. Монопольне становище суб’єктів господарювання має місце також на багатьох регіональних ринках молока для промислової переробки.

Несприятливі структурні передумови конкуренції склалися в ряді регіонів на ринках будівельних матеріалів. Так, у виробництві виробів з бетону для будівництва частка найбільшого підприємства у 2004 році перевищувала 50% у трьох регіонах, у виробництві бетонних сумішей, готових для використання, - у 7-ми регіонах. У десяти регіонах України частка найбільшого виробника цегли перевищувала 35%, при цьому в чотирьох - 50%.

Аналіз структури ринків виявляє досить істотні міжрегіональні відмінності. Різниця у питомій вазі конкурентних ринків в різних регіонах становить до 2,5 рази (від 53,2% у Донецькій області до 21,9% - у Чернівецькій), у питомій вазі монополізованих ринків - 3,5 рази (від 5,2%  у Львівській і Луганській областях до 18,2% - у Херсонській).

При цьому, лише у двох областях - Донецькій та Львівській - структурні перешкоди конкуренції відсутні більш ніж на половині ринків. Ще в п’ятнадцяти регіонах питома вага ринків з конкурентною структурою становила від 30 до 40%, у дев’яти областях - менше 30%. У той же час, в одинадцяти областях України суттєві структурні перешкоди конкуренції існували на більш ніж половині обстежених ринків

Наслідком цього стало:
1. Некоректне визначення вартості товарів. Це знаходить вияв у різницях цін, "ножицях" цін, надмірному впливі одних ринків (зокрема - суттєвому впливі ціни грошей - позичкового відсотка на собівартість товарів), і надто малій ролі інших (зокрема, фондового ринку, ринку праці). Аналогічні товари, що реалізуються на позаринкових умовах, можуть мати цілком різні ціни. Наслідок - деформація пріоритетів економічного розвитку та спрямування капіталів до галузей із невиправдано високою нормою прибутку. 
2. Розрив зв'язків між окремими економічними суб'єктами, галузями, регіонами тощо. В ході таких зв’язків підприємства здійснюють мінімізацію витрат виробництва, а отже – можуть більш агресивно поводитись на ринку. В Україні сьогодні підприємець змушений вибирати не найбільш ефективного партнера, а найвигідніші умови взаєморозрахунків. Наслідок уособлення господарюючих суб'єктів - перешкоди ефективній внутрішньогалузевій та міжгалузевій конкуренції. 
3. Розрив зв'язку між виробником і споживачем. Обмеженість вибору для споживача на ринку веде до зниження його вимогливості та переключення на більш дешеві товари, навіть нижчої якості. Наслідок - послаблення стимулів підприємствам до підвищення якості та покращання споживчих характеристик продукту. 
4. Надмірний вплив з боку зовнішніх чинників. Переорієнтація виробників із внутрішніх на зовнішні ринки робить їх більш чутливими до кон’юнктурних коливань на цих ринках, які особливо помітні за невеликих обсягів оборотів. Значного впливу завдають також різного роду антидемпінгові розслідування, інші протекціоністські заходи торговельних партнерів України. 
5. Нестабільність грошового обігу. Вузькі ринки частіше та легше підпадають під раптові впливи і на їхню динаміку впливає більше немонетарних чинників (зокрема, транспортні проблеми, політичні чинники та ін.). Наслідок - виникнення раптових непередбачуваних дисбалансів ринків (валюти, окремих товарів, регіональних ринків тощо). 
6. Недостатність інформації для суб'єктів господарювання про стан попиту, суспільну оцінку ефективності виробництва, рівень його конкурентоспроможності. Джерелом такої інформації має виступати ринок. Наслідок дефіциту інформації - втрата мотивації до ефективної діяльності економічного суб'єкта, консервування його технологічної, економічної та організаційної структури. 
Отже, перераховані наслідки ведуть до уповільнення формування в Україні повноцінної ринкової економіки, а саме: перешкоджають становленню конкурентноспроможних підприємств; сприяють збереженню монополізації ринків; ведуть до необгрунтованого завищення цін; стають на заваді розповсюдженню локальних осередків зростання (зокрема, економічного підйому у великих містах) на всю економіку; сприяють тінізації економіки, розвитку корупції. Це створює суттєві загрози економічній безпеці України та загалом веде до деформації дії основних ринкових законів, які внаслідок цього не сприяють налагодженню стійкого економічного зростання.

Внутрішній ринок України потребує цілеспрямованого розвитку і захисту. Цей захист має полягати насамперед в створенні поля для ефективної конкуренції як стимулу економічного зростання та вдосконалення підприємств. Політика захисту внутрішнього ринку повинна бути реалізована як передумова переходу до стійкого економічного зростання.

Орієнтирами такої політики мають стати:

· Розширення сукупного попиту. Його потрібно досягти завдяки збільшенню доходів населення, зменшенню оподаткування підприємств, зменшенню вартості кредитних ресурсів. Потрібний стартовий імпульс, який дозволив би почати рівномірне підвищення попиту на різних ринках. Такий імпульс насамперед сприятиме зростанню галузей, орієнтованих на споживчий ринок, яке повинне згодом розповсюдитись на всю економіку. Він повинен сприяти збільшенню місткості ринку, наповненню оборотного капіталу підприємств, посиленню економічної активності, пом'якшенню платіжної кризи. 
· Дотримання збалансованості структури внутрішнього ринку - ринків товарів, послуг, інтелектуального продукту, кредитів, капіталів, валюти, праці тощо. Виконання вимоги щодо збалансованості ринків реальне, якщо розширення сукупного попиту здійснюватиметься за рахунок надання зв’язаних кредитів із наперед визначеними напрямками використання, які забезпечать симетричне зростання окремих складових сукупного попиту. Така симетричність повинна забезпечити міжгалузевий перелив капіталів, спрямування капіталів до реального сектору, покращання інвестиційного клімату в Україні. 
· Розбудова торговельної інфраструктури, в першу чергу - оптової ланки торгівлі. Потрібно цілеспрямовано відновлювати взаємовигідну співпрацю між виробничими і торговельними підприємствами. Насамперед це стосується розвитку оптової торгівлі. Адже саме розвинена збутова система є однією з важливих конкурентних переваг зарубіжних корпорацій. 
· Забезпечення добросовісної конкуренції на внутрішньому ринку, включаючи захист від надмірного або неякісного імпорту. Оскільки добросовісність конкуренції передбачає, серед іншого, рівність “вагових категорій” конкурентів, не обійтися без введення на певний період компенсуючих тарифних та нетарифних обмежень на деякі види імпорту. Результатом має стати підвищення концентрації національного капіталу. 
· Регулювання діяльності монополій, максимальне використання позитивного ефекту концентрації капіталу при мінімізації негативного впливу монополій. Орієнтиром державної політики повинне стати прискорення процесів торговельно-фінансово-промислової інтеграції. При цьому наявний високий рівень концентрації виробництва цілком може стати конкурентною перевагою української економіки. Концентрація та інтеграція капіталів створюють також сприятливе середовище для розвитку малого і середнього бізнесу. 
· Маркетингові дослідження, вивчення та прогнозування кон'юнктури ринків, забезпечення максимальної прозорості інформації про становище на внутрішніх та зовнішніх ринках. Навряд чи можна сподіватися, що в Україні у терміновому порядку з'явиться потрібна маса ефективних менеджерів. Отже, необхідно цілеспрямовано створювати сприятливі умови для забезпечення прийняття ними ефективних рішень щодо поведінки на ринку, зниження рівня трансакційних витрат підприємств. 

Потреба в спеціальних заходах щодо захисту та розширення внутрішнього ринку пояснюється його особливою роллю в забезпеченні економічного зростання. Незважаючи на те, що ринок сам не створює вартості, він є обов'язковою складовою кругообігу капіталу, починаючи та завершуючи відтворювальний процес. Він також є основним джерелом інвестиційних та споживчих ресурсів, полем для становлення конкурентоспроможності вітчизняних підприємств. 

Слід окремо зауважити, що розширення внутрішнього ринку є також важливим чинником боротьби з корупцією, детінізацією та деполітизацією економіки. Адже диверсифікація та збільшення ресурсних потоків внаслідок розширення ринків зменшує підстави для адміністративного розподілу ресурсів та влади над економікою з боку чиновницького апарату. 

Отже, забезпечення необхідних місткості, структури та стійкості внутрішнього ринку є однією із головних складових забезпечення економічної безпеки України.  (Жаліло  )
2. Конкурентоспроможність регіону: чинники і метод створення

У світовій економіці відбуваються якісні зміни, пов'язані з глобалізацією, нерівномірністю розвитку, посиленням боротьби між тенденціями формування однополярного і багатополярного світу, загостренням конкурентної боротьби між країнами, регіонами і фірмами. У цих умовах, коли ринок отримує визнання як загальноцивілізаційна цінність, сила і потужність будь-якої держави у все більшому ступені визначається конкурентоспроможністю його виробників. Саме забезпечення конкурентоспроможності лежить в основі розробки стратегії розвитку країни, регіону, фірми. Розвиток країни і її регіонів залежить від всіх елементів ринку і, в першу чергу, від конкуренції фірм. Але конкурентна перевага фірм створюється і утримується в тісному зв'язку з місцевими умовами. Не зважаючи на глобалізацію галузей, роль країни і регіону базування фірми останнім часом посилилася і успіх фірм в змаганні з конкурентами залежить перш за все від стану справ в країні і регіоні. У свою чергу, країни і регіони розвиваються в конкурентному середовищі. Забезпечення умов для цивілізованого і динамічного ринку, створення (формування) конкурентоспроможності - ключовий елемент в числі національних і регіональних пріоритетів в будь-якій країні, найважливіша функція державного регулювання економіки. Проте багато проблем визначення і формування конкурентоспроможності регіону, а роль держави в цьому процесі залишається невирішеною.

Конкурентоспроможність формується на різних рівнях: товару (послуги), компанії, галузі (ринку), регіону, країни. У зв'язку з цим слід розрізняти відповідно конкурентоспроможність товару, фірми, галузі, регіону, країни. У загальному вигляді конкурентоспроможність означає здатність виконувати свої функції (призначення, місію) з необхідною якістю і вартістю в умовах конкурентного ринку. Конкурентоспроможність може визначатися порівняно з іншими аналогічними об'єктами, часто кращими.

Дана характеристика відноситься до оцінних показників, тому припускає наявність суб'єкта (хто оцінює), об'єкта (що оцінюється), мети (критерію) оцінки. Суб'єктами оцінки можуть бути органи державної влади, організації, інвестори, покупці і ощо. Об'єктами оцінки є товар, фірма, організація, регіон, країна. Критеріями (цілями) оцінки можуть бути положення на ринку, темпи розвитку, можливість розплачуватися за отримані позичкові кошти, а також споживчі властивості по відношенню до ціни товару. Тому це багатогранне поняття може бути визначене в різних аспектах залежно від вирішуваних завдань. Можливі також різні методи оцінки конкурентоспроможності, побудовані на основі статистичних показників, експертних оцінок, рангів.

Загальне визначення конкурентоспроможності регіону може бути сформульоване на основі поняття, запропонованого А.З. Селезневим [1, з. 30]: конкурентоспроможність регіону - це обумовлене економічними, соціальними, політичними і іншими чинниками положення регіону і його окремих товаровиробників на внутрішньому і зовнішньому ринках, яке виявляється через показники (індикатори), що адекватно характеризують відповідний стан і його динаміку. 

Підхід до оцінки конкурентоспроможності регіону можна сформулювати, спираючись на концепцію конкурентоспроможності країни, запропоновану М. Портером [2]. Конкурентоспроможність регіону - продуктивність використання регіональних ресурсів, і в першу чергу робочої сили і капіталу, в порівнянні з іншими регіонами, яка виявляється у величині валового регіонального продукту (ВРП) на душу населення, а також в його динаміці. Внаслідок значної складності вона може оцінюватися системою показників і індикаторів. За аналогією із методикою Всесвітнього банку благополуччя регіону може бути оцінене за чотирма основними показниками з розрахунку на душу населення: за розміром ВРП, за розміром виробничих ресурсів (основні фонди і т.д.), за ступенем запезпеченості природними ресурсами, за кількістю людських ресурсів. 
В рамках завдання формування конкурентоспроможності регіону це поняття може бути визначене як здатність створювати умови для стійкого розвитку регіону. 

Для оцінки чинників формування конкурентної здатності регіону в цілому і можливості дії регіональних органів влади на її складові доцільно використовувати модель «національного ромба», запропоновану М. Портером для країни. Роль регіону в створенні конкурентних переваг фірм можна досліджувати по чотирьох взаємозв'язаних напрямах (детермінантам), створюючих «регіональний ромб»: параметри чинників (природні ресурси, кваліфіковані кадри, капітал, інфраструктура та ін.); умови попиту (рівень доходу, еластичність попиту, вимогливість покупців до якості товару і послуг); споріднені і підтримуючі галузі (забезпечують фірму необхідними комплектуючими ресурсами, інформацією, банківськими, страховими і іншими послугами); стратегії фірм, їх структура і суперництво (створюють конкурентне середовище і розвивають конкурентні переваги). У свою чергу кожний з детермінантів аналізується за складовими, ступенем їх дії на конкурентну перевагу регіону, а також необхідностю їх розвитку. 

Розвиток конкурентоспроможності регіону, як і країни в цілому (за М. Портером), здійснюється по наступних чотирьох стадіях (рівнях): конкуренція на основі чинників виробництва - конкуренція на основі інвестицій - конкуренція на основі нововведень - конкуренція на основі багатства. Перші три стадії забезпечують економічне зростання, остання обумовлює застій і спад виробництва. 

Конкурентна перевага регіону забезпечується (табл. 1):

- на першій стадії - завдяки чинникам виробництва: природним ресурсам, сприятливим умовам для виробництва товарів, кваліфікованій робочій силі (забезпечується одним детермінантом);

- на другій стадії - на основі агресивного інвестування (в основному національних фірм) в освіту, технології, ліцензії (забезпечується трьома детермінантами);

- на третій стадії - за рахунок створення нових видів продукції, виробничих процесів, організаційних рішень і інших інновацій шляхом дії всіх складових «ромба»;

- на четвертій стадії - за рахунок вже створеного багатства і спирається на всі детермінанти, які використовуються не повністю.
Таблиця 1
Формування конкурентної переваги регіону 
на різних стадіях економічного розвитку


У сучасних умовах доцільно зробити наголос на стадію інвестицій з подальшим переходом до інноваційного розвитку. Але вже сьогодні існує об'єктивна потреба в інноваційній «наповненості» інвестицій, що привертаються. У створенні конкурентної переваги регіону важливе значення мають наукові знання, освіта - і як чинники розвитку виробництва, і як чинники формування інноваційного потенціалу регіону. 

 
Конкурентоспроможність регіону забезпечує зростання економіки по шляху інноваційного розвитку. Тому в сучасних умовах підвищення конкурентоспроможності стає однією з головних стратегічних цілей економічного розвитку регіонів і країни в цілому.
Конкурентні переваги регіонів. (Марченко Г.)
На ринку конкурують не тільки окремі підприємства різних регіонів, але функції, що виконуються регіонами в народногосподарському розподілі праці, тобто конкурентні переваги окремих регіонів. 

Конкурентні переваги кожного регіону можуть бути абсолютними і відносними. 
Абсолютні конкурентні переваги регіону пов'язані з наявністю унікальних ресурсів і можливостей в даному регіоні (географічне положення, мінеральні ресурси, пейзажі, поєднання виробництв та ін.). 
Відносні конкурентні переваги
обумовлені кращими в порівнянні з іншими регіонами можливостями або умовами виробництва і збуту тій або іншій продукції або надання послуг (собівартість, якість, упаковка, доступність і т.д.). 

Як конкурентні переваги виступають не тільки кількісні параметри або частка ринку, але і якісні характеристики функцій регіону, товарів або послуг, що випускаються його підприємствами. Конкурентні переваги потрібно також розділити на ф
актичні, або реалізовані і потенційні, тобто не використовувані в даний час. У останньому випадку необхідно визначити умови реалізації потенційних конкурентних переваг і розробити бізнес-план виведення потенційної конкурентної переваги в число фактичних. 

Форми міжрегіональної конкуренції.  Економічний і соціальний розвиток регіону залежить від конкурентоспроможності на зовнішніх ринках не тільки провідних народногосподарських функцій регіону і головних його підприємств, але і від порівняльної привабливості регіону для інвесторів, яку також слід розглядати як один з аспектів конкурентоспроможності.
Одна з головних цілей, до якої повинен прагнути в своєму соціально-економічному розвитку будь-який регіон, що знаходиться в ринкових умовах, – досягнення позитивного фінансового сальдо із зовнішнім середовищем. Регіон тоді розвивається успішно, коли грошей за продані за його межі товари або послуги, приходить більше, ніж з нього йде. Особливу роль в цьому процесі відіграє залучення інвестицій, які значною мірою  залишаються, «упредметнюються» в регіоні у формі основного капіталу і, отже, не можуть знов «піти» за його межі.

В умовах дефіциту ресурсів на ринку інвестицій регіони знаходяться в стані конкурентної боротьби. Можна виділити два типи міжрегіональної інвестиційної конкуренції:

· між підприємствами і кластерами, що знаходяться в даному регіоні і в інших регіонах або країнах;

· між регіональними властями за залучення інвестицій в регіони.

Проте не слід скидати з рахунків той факт, що може існувати і існує насправді внутрішньорегіональна конкуренція за інвестиційні ресурси між окремими підприємствами і муніципальними утвореннями. Окремі підприємств, що знаходяться в регіоні, конкурують безпосередньо за інвестиційні ресурси в різних їх формах: капітальних вкладень, кредитів, вкладень в статутній капітал, лізингу і тощо. Конкуренція йде не тільки з підприємствами інших регіонів, але і всередині – з підприємствами того ж регіону. Остання форма конкурентної боротьби негативно впливає на соціально-економічний розвиток регіону і небажана для регіональної влади. Не заперечуючи її позитивної ролі (особливо, між муніципальними утвореннями) змагання, у багатьох випадках вона призводить до розвитку одних господарюючих суб'єктів в регіоні в збиток іншим, ослабляючи таким чином, економічну потужність регіону. Тому завдання регіональної влади в залученні інвестора двоєдине. З одного боку, потрібно прагнути до максимально можливого для даної інвестиційної місткості території залучення зовнішніх інвестицій і реінвестування власних шляхом створення сприятливого інвестиційного і підприємницького клімату. З іншого боку, необхідно регулювати внутрішньорегіональну конкуренцію, підтримуючи її у визначених, «стимулюючих» виробника рамках.

Міжрегіональна конкуренція кластерів. Регіони і окремі муніципальні утворення, що розвиваються в умовах ринкової економіки, з погляду конкурентної боротьби слід розглядати як комплексні (сукупні) суб'єкти господарської діяльності, що складаються з безлічі окремих господарюючих суб'єктів. Знаходячись на одній території регіону, ці суб'єкти об'єднані загальною інфраструктурою, використовують одні і ті ж регіональні трудові, територіальні, енергетичні і інші ресурси, пов'язані між собою системою економічних, управлінських і просто міжособових зв'язків. Таким чином, всі або більшість господарюючих суб'єктів, розташованих в регіоні, виходять на зовнішній по відношенню до регіону ринок, маючи певною мірою схожі інтереси і цілі, головна з яких полягає в завоюванні і утриманні певного сегменту цього ринку. Одним із чинників досягнення такої мети є впорядкування в середині регіону для виходу на зовнішній ринок з найбільш ефективними, конкурентоздатними товарами і послугами. 

Конкурентоспроможність регіону в зовнішньому середовищі визначається розвитком в ньому як окремих виробництв і видів діяльності, так і груп технологічно, економічно і організаційно взаємозв'язаних виробництв, компаній і організацій, що діють в певній сфері і характеризуються роботою, кінець кінцем, на зовнішній ринок. Такі групи в теорії конкуренції називають конкурентними кластерами. Стосовно кластерів, що замикаються на випуск продукції або послуг за межі регіону, можна говорити про регіональні конкурентні кластери.
Узагальнена схема кластера, розташованого в регіоні, представлена на малюнку 1.

Малюнок 1
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Кластери можна класифікувати за цілим рядом ознак, наприклад:

· За номенклатурою продукції (багатопрофільна, однопрофільна).

· За ступенем зовнішньої залежності («свої» або зовнішні ресурси використовує).

· За характером кінцевої продукції/послуги (сировина, напівфабрикат, компонент, готовий вироб).

· За масштабом і структурою ринків збуту.

· За часткою в економічній базі регіону, в об'ємі обласного і національного ринку. 

· За географією збуту (за межами регіону або в ньому).

· За ступенем технологічної, економічної і організаційної ізольованості від інших кластерів регіону. 

· За ефективністю для регіонального бюджету.

Малюнок 2
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Нещодавно в Одеській обласній раді відбулася презентація першого виробничого кластера в Одеській області. Кластер може об'єднувати підприємства і організації в  різних галузях. 
Обласна організація працедавців в рамках Програми підтримки малого підприємництва стала ініціатором створення першого на Одещині кластера. Він об'єднає понад 30 підприємств, які розділені на наступні блоки: 
1) з вирощування свиней, великої рогатої худоби і птахів,
2) з виготовлення устаткування і використання технологій для
забезпечення екологічної безпеки виробництва (включаючи переробку органічних відходів у біогумус і біогаз);

3) з переробки сільгосппродукції;

4)  з вирощування рослинної сировини для виробництва
харчових продуктів і лікарських препаратів. 

Таке «міжгалузеве об'єднання» вже розглядається на прикладах Болградського, Комінтернівський і Овідіопольській районів. Всі «учасники» кластера об'єднані ідеєю впровадження енергозберігаючого устаткування і екологічно безпечних технологій. Сюди ж підключаються і вчені із своїми теоретичними розробками, лабораторії і тощо. Всього на Програму підтримки малого бізнесу з обласного бюджету повинно бути витрачене 3,5 млн. грн. З них на фінансування організаційних заходів кластера приходиться близько 200 тисяч гривень. Важливо підкреслити: ці гроші не виділятимуться якому-небудь господарюючому суб'єкту, йдеться саме про наукові розробки і координаційні заходи. 
Академія харчових технологій налагодила продуктивні зв'язкі між наукою і виробництвом, а також за останні три роки в академії створені умови для підготовки багатогалузевих фахівців.

 За своїми кліматичними умовами і екологічною чистотою південь Одеської області схожий з Кримом, що дозволяє вирощувати тут лікарські трави. А враховуючи певну «депресивність» регіону – ще і створити нові робочі місця, вирішити ряд соціальних проблем. Впровадження кластерної форми організації бізнесу дасть можливість подальшого розвитку області в цілому співдружності європейських країн.

3. Ринки, їх види та функції.
Регіональні ринки - ринки окремого регіону, що відрізняються як місцеположенням, так і видами представлених на них товарів, цінами, кон'юнктурою, попитом та пропозицією товарів. 

Регіон - область, район, територія, частина країни, що відрізняється сукупністю природних, історичних, економіко-географічних умов.
Світовий ринок - система стійких товарно-грошових відносин між країнами, пов'язаними між собою участю в міжнародному розподілі праці.

Регіональна політика - складова частина державного регулювання; комплекс законодавчих, адміністративних і економічних заходів, сприяючих найбільш раціональному розміщенню продуктивних сил і вирівнюванню рівня життя населення. 

Регіональна політика охоплює всі найважливіші галузі матеріального виробництва, зайнятість населення, розміщення сфери обслуговування, стимулювання туризму і т.д. 

Головна мета регіональної політики полягає в згладжуванні найбільш гострих соціальних і економічних диспропорцій між окремими районами країни. 

Методи проведення регіональної політики:

· виділення районів, що "мають потреби” і по відношенню до яких держава повинна проводити регіональну політику; 
· "реанімація" депресивних районів;

· "стимулююча" політика;

· "компенсуюча" політика. 

Заходи регіональної політики в депресивних районах країни передбачають: 
· пряму фінансову допомогу; 
· позики на вигідних умовах і податкові пільги; 
· створення за рахунок держави виробничої і соціальної інфраструктури; 
· розміщення державних замовлень; 
· політика спрямування в необхідне русло міграційних потоків населення. 
Оскільки в ринкові відносини вступають різні суб'єкти, а до сфери обміну надходять різноманітні товари й послуги, то в країні формується досить складна ринкова структура, яка включає найрізно​манітніші види ринків. Їх можна розглядати в різних аспектах.

Так, з точки зору об'єктів обміну, ринки бувають:
- ринок за​собів виробництва, ринок товарів народного споживання;

- ринок послуг ринок позичкових капіталів;

- ринок цінних паперів;

- ринок валюти;

- ринок інформації;

- ринок науково-технічних розробок;

- ринок робочої сили; ринок житла та нерухомості;

- ринок землі і т. д. 
У середині цієї структури можна говорити про продовольчий ринок, ринок зерна, нафти, золота та ін. Тобто, ринкова економіка складається з великої кількості окремих ринків. Кожний товар чи послуга має свій ринок.
З територіальної точки зору, ринок може бути внутрішнім і зовнішнім. 
Внутрішній ринок у свою чергу може бути національ​ним, регіональним і локальним (місцевим). 
Національний - це весь внутрішній ринок даної країни, обмежений рамками її кордонів. 
Регіональний - ринок окремого територіального підрозділу (респу​бліки, краю, області, району).
Локальний - ринок якоїсь місцевос​ті, яка включає певну сукупність населених пунктів. Регіональні й локальні ринки, на відміну від національних, не мають чітко окреслених кордонів.

Кожен вид ринку має свої особливості. Всі вони тісно пов'язані й органічно взаємодіють: якщо відбувається порушення в одному з них, то це викликає перебої в роботі інших і системи в цілому.

Наприклад, розпад національного ринку СРСР призвів до серйоз​них збоїв у функціонуванні регіональних і локальних ринків у окремих країнах СНД. Утворення нових самостійних національних держав викликало необхідність формування цілого ряду нових національ​них і регіональних ринків, без яких економіка молодих держав нормально функціонувати не може.

Всі види ринків можуть бути зведені принаймні до чотирьох економічних утворень: ринок товарів і послуг; ринок грошей, ринок цінних паперів; ринок робочої сили. 
Регіональні ринки поєднані між собою і взаємодіють як певний органічний механізм. Саме тому порушення у будь-якій ланці відразу передаються решті ланок через ціни, попит, пропозицію, конкуренцію. Це означає, що ринок єдиний, а кожний його елемент – невід’ємна складова.

Розвиток ринкових відносин долає територіальні перепони, ліквідує економічний сепаратизм, веде врешті-решт до інтеграції національного ринку у світовий.

Ринок предметів споживання і послуг. Свої фізіологічні та соціальні потреби людина задовольняє на ринку предметів споживання. Він безпосередньо відображає виробництво і споживання, попит і пропозицію товарів. Матеріальне і нематеріальне виробництво має бути адекватним платоспроможному попиту населення. Якщо цієї рівноваги немає, то у суспільстві настає дисбаланс: не вистачає певної групи товарів споживання, з одного боку, і перевиробництво – з іншого. Ринок через конкуренцію, ціни, прибуток, перелив капіталу та інші його механізми впливає на виробництво, змінюючи його структуру, ліквідує тим самим диспропорції в економіці та у сфері обігу. Так відновлюється рівновага між платоспроможним попитом населення та пропозицією товарів і послуг.

Ринок0 засобів виробництва. Свобода економічної діяльності господарюючих суб’єктів, їхня самостійність залежать від забезпеченості засобами виробництва, можливості вільної реалізації продукції, встановлення на неї цін, укладання договорів. Підприємництво існує лише тоді, коли кожна юридична чи фізична особа має можливість вільно придбати будь-які засоби виробництва. 

Формування повноцінного ринку засобів виробництва передбачає створення такого його інституту, як товарна біржа, де укладають контракти між виробниками і споживачами, забезпечується співвідношення цін, попиту і пропозиції.

Ринок науково-технічних розробок та інформації. Цей сектор ринкового народного госпадарства обслуговує всі сфери людської діяльності. Без впровадження новітніх досягнень науки і техніки у виробництво не можливо примножити національного багатства України, підвищити добробут її громадян, забезпечити їхнє духовне та інтелектуальне зростання. Цим визначається місце ринку науково-технічних розробок та інформації у суспільно-економічному житті. Проте значний науково-технічний потенціал використовується вкрай незадовільно. 
Конкуренція не може відбуватися інакше, як на товарному ринку, тобто, у сфері обороту одного товару або групи взаємозамінних товарів, що має місце на певній території і протягом певного часу.

При цьому, деякі особливості конкретного товарного ринку є виключно важливими з точки зору можливостей розвитку конкуренції на ньому.

До таких особливостей належить насамперед структура товарного ринку, що визначається, зокрема, кількістю та відносною величиною суб’єктів господарювання, що діють на ньому.

Виходячи з положень економічної теорії, норм законодавства України про захист економічної конкуренції, практики ринкового аналізу, нагромадженої органами Антимонопольного комітету України, доцільно виділити чотири типи ринків, для кожного з яких особливості структури створюють різні передумови для конкуренції.

1. Ринки з конкурентною структурою. Ринки з конкурентною структурою характерні для основних видів первинної продукції рослинництва, тваринництва (їх виробництво здійснюють майже 20 тисяч сільськогосподарських підприємств, а також понад 43 тисячі фермерських господарств, не враховуючи підсобних господарств населення). У легкій промисловості такими ринками є, зокрема, ринки текстильної продукції (понад 550 виробників в Україні), одягу (приблизно 2 тисячі виробників), взуття (понад 400 виробників). Ринки з висококонкурентною структурою переважають у видавничій справі (майже 2,5 тисячі виробників), в інших підгалузях поліграфічної промисловості (2,5 тисячі підприємств), будівництві (понад 24 тисячі підприємств), у більшості видів фінансової діяльності (майже 2,8 тисяч установ), у сфері вантажних перевезень автотранспортом (діяльність здійснювали 6,4 тисяч підприємств), рекламної діяльності (понад 3000 підприємств), в оптовій торгівлі та в посередництві в торгівлі (у цій сфері в 2004 році діяли понад 83 тисячі підприємств).
На ряді ринків з конкурентною структурою спостерігається підвищення рівня ринкової концентрації. Однак ця тенденція не завжди має однозначно антиконкурентний характер, оскільки в певних випадках пов’язана з поширенням нових, більш прогресивних форм господарювання, просування каналів товарів, і призводить в кінцевому рахунку не до послаблення, а до загострення конкуренції.

Такі процеси мають місце, зокрема, на ринках послуг оптово-роздрібної торгівлі продовольчими та побутовими товарами. Там ще у 1990-х роках почали з’являтися такі нові сучасні форми організації торгівлі, як супермаркети та роздрібні торговельні мережі. Враховуючи темпи росту національних торговельних мереж, більшість експертів прогнозує суттєве посилення конкуренції в роздрібній торгівлі протягом найближчих років, оскільки, як свідчить світова практика, гостра конкуренція між роздрібними мережами починається, коли їхня частка в роздрібному товарообігу сягає 30%. Загострення конкуренції призведе до виділення лідерів серед великих роздрібних мереж. Експерти вважають, що протягом найближчих п'яти років частка роздрібних мереж в роздрібному товарообігу буде складати 20 - 40 %. Максимальний показник буде досягнуто в таких містах, як Київ, Дніпропетровськ, Львів й Одеса.

2. Олігопольні ринки (від гр. оligos - небагато, poleo - продаю – панування декількох міцних фірм у виробництві продукції в більшості галузей промисловості та їх диктат на ринку). Прикладами загальнодержавних товарних ринків з олігопольною структурою в Україні в цей час є ринок послуг мобільного зв’язку (на ринку діє п’ять операторів, частка двох найбільших наближується до 98%), ринок коксу (на ринку діє 13 виробників, частка трьох найбільших протягом останніх років становила 42 - 51%), ринок моторних бензинів (операторами ринку є сім великих підприємств, сукупна частка трьох найбільших перевищує 67%), ринок пива (близько 94% ринку належить чотирьом конкуруючим між собою суб’єктам господарювання), тютюнових виробів (з 22 суб`єктів господарювання, які діють на ринку, частка трьох найбільших становить понад 75%, п’яти найбільших - понад 97%), торфу (на ринку у 2004 році діяло 32 учасники, частка трьох найбільших - понад 55%), цементу (частка трьох найбільших суб'єктів господарювання становить понад 40 відсотків, п’яти найбільших - понад 60%). На регіональному рівні олігопольну структуру здебільшого мають ринки послуг з переробки сільськогосподарської продукції.
В деяких випадках спостерігається посилення концентрації олігопольних ринків: скажімо, сукупна частка чотирьох найбільших виробників пива збільшилася з 88% у 2002 році до 94 % - у 2004; сукупна частка двох найбільших операторів мобільного зв’язку - з 85% у 2000 році до 98% - у 2005.

Слід зазначити, що на більшості ринків з олігопольною структурою спостерігаються високі темпи зростання. Наприклад, обсяг послуг мобільного зв’язку за 2001 - 2005 роки збільшився в 7 разів, виробництво цементу зросло в 2,1 рази, виробництво пива у 2000 - 2004 роках збільшилося на 80%. Значною мірою це пов’язано з поєднанням на олігопольних ринках досить гострої конкуренції між учасниками з перевагами масштабів виробництва.

В той же час на олігопольних ринках існує підвищений ризик антиконкурентних змов суб’єктів господарювання, які призводять до послаблення або усунення конкуренції, встановлення завищених цін, нав’язування контрагентам додаткових зобов’язань, що не стосуються предмета угод тощо. За час дії Закону України «Про захист економічної конкуренції» Антимонопольним комітетом України виявлено та припинено понад 500 випадків антиконкурентних узгоджених дій суб’єктів господарювання, здебільшого на олігопольних ринках послуг з оптової та роздрібної торгівлі нафтопродуктами, перероблення сільськогосподарської продукції, послуг зв’язку. 
3. Ринки з ознаками індивідуального домінування. Ринки зі структурними ознаками індивідуального домінування на цей час є поширеними в Україні, зокрема, у добувній промисловості (крім видобування вугілля, торфу та металевих руд), в окремих підгалузях машинобудування, хімічної промисловості, в переробці відходів, на водному транспорті. Високий рівень ринкової концентрації на них значною мірою обумовлюється бар’єрами входження у вигляді високої фондоємності, тривалих термінів окупності капіталовкладень, залежністю від обмежених або зовнішніх джерел сировини, інфраструктури. При цьому, як свідчить аналіз, подрібнення підприємств, що займають домінуюче положення на ринках, як правило, є неможливим з технологічної точки зору або невиправданим - з економічної, оскільки здатне призвести до погіршення показників ефективності їхньої господарської діяльності внаслідок послаблення чи втрати ефекту масштабу виробництва. В той же час, значна кількість загальнодержавних ринків зі структурними ознаками індивідуального домінування відчуває істотний вплив конкуренції з боку імпортних товарів. Отже, на цей час головною проблемою покращення структури ринків з ознаками індивідуального домінування є зменшення бар’єрів входження на них та стимулювання вступу нових суб’єктів господарювання.
4.  Монополізовані ринки. До ринків, на яких діє практично один суб’єкт господарювання, у цей час в Україні належать, головним чином, ринки природних монополій та ринки, монополізація яких випливає з владних рішень.
У цей час в Україні нараховується 10 загальнодержавних та понад 2300 регіональних і локальних ринків природних монополій. Загальнодержавними ринками природних монополій є ринки:

- послуг з передачі електричної енергiї магiстральними та мiждержавними електричними мережами; 

- користування залiзничними колiями, диспетчерськими службами, вокзалами та iншими об'єктами iнфраструктури, що забезпечують рух залiзничного транспорту загального користування;

- транспортування нафти магiстральними трубопроводами;

- транспортування природного газу магiстральними газопроводами;

- послуг управлiння з аеронавiгацiйного обслуговування повiтряних суден;

- спецiалiзованих послуг транспортного термiналу з прийому, охолодження, зберiгання та перевантаження амiаку; 

- універсальних послуг поштового зв'язку;

- послуг з надання в користування технічних засобів мовлення;

- послуг з коpистування pадiоpелейними каналами зв'язку;

- послуг з користування некомутованими каналами зв'язку.

Регіональні та локальні ринки послуг природних монополій утворюють насамперед ринки послуг з транспортування і розподілу електроенергії та газу місцевими мережами, послуг тепло- та водопостачання, місцевого телефонного зв'язку.

Принципова різниця між ринками природних монополій та іншими ринками, на яких діє один або практично один суб’єкт господарювання, полягає в тому, що вступ нових суб’єктів господарювання на ці ринки за звичайних умов є неможливим. Він може статися лише внаслідок глибоких технологічних змін. Прикладами є ринки електрозв’язку внаслідок розвитку технологій мобільного зв’язку або ринки теплопостачання у зв’язку з розвитком автономних систем опалення. Аналогічним чином обмеження конкуренції, що прямо або опосередковано випливають з владних рішень (наприклад, на ринках деяких платних послуг, пов’язаних із здійсненням функцій держави; у сферах діяльності, на яких обмеження кількості суб’єктів господарювання випливає з потреб безпеки людини, суспільства або держави), не можуть бути усунуті, доки існують причини, що їх породжують. Виходячи з наведеного, головною проблемою ринків з монопольною структурою є насамперед проблема ефективного державного регулювання, що має виступати як замінник конкурентного тиску.

Наявні дані свідчать, що в цей час в Україні державне регулювання суб’єктів природних монополій є недостатньо ефективним. Так, за даними кон’юнктурних опитувань Держкомстату України, серед чинників, що стримують виробництво, значна кількість промислових підприємств відзначає високі тарифи природних монополій. При цьому негативний вплив цього фактору постійно зростає: якщо у 2000 році його відчували 12 - 15% опитаних промислових підприємств, то у 2005 році - 21%.
     Протягом сімнадцяти років в Україні відбувався перехід від планово-адміністративної економіки до ринкової, в якій більше половини всіх товарів, робіт і послуг виробляється суб’єктами господарювання, що діють за умов істотної конкуренції. Конкурентне середовище сформовано, зокрема, у торгівлі, на багатьох ринках агропромислового комплексу, легкої, харчової промисловості, машинобудування, будівництва, автомобільного транспорту, у фінансовій діяльності тощо.

     Однак співвідношення конкурентного та монопольного секторів, що спостерігається зараз в Україні, було характерним для економіки індустріальних країн середини ХХ століття. У сучасній інформаційній економіці найбільш розвинутих країн світу, за оцінками фахівців, за умов значної конкуренції створюється понад 80% загального обсягу товарів, робіт і послуг, а при відсутності конкуренції - не більше 2%.

     Надмірною залишається вага в загальному обсязі виробництва сфери природних монополій, недосконалими - механізми державного регулювання цієї сфери. Невиправдано високим є рівень концентрації ряду потенційно конкурентних ринків, особливо регіональних та місцевих, на більшості ринків не створені рівні умови конкуренції для всіх суб’єктів господарювання. Негативно впливають на конкурентне середовище також надмірна ускладненість дозвільних процедур, високий рівень плати за адміністративні послуги. Існуючі перешкоди на шляху розвитку конкурентних відносин - один з найважливіших чинників, що обумовлює низький рівень ефективності української економіки, перешкоджає її інноваційній переорієнтації.

     Виходячи з наведеного, як загальну мету антимонопольно-конкурентної політики в нашій державі в цей час можна визначити істотне збільшення питомої ваги конкурентного сектора економіки та забезпечення рівності умов конкуренції на товарних ринках.

     При цьому, у конкурентному секторі першочерговими завданнями є забезпечення належних інституційних передумов ефективної конкуренції, недопущення деформацій ринкового механізму внаслідок втручання державних органів; розвиток належного інформаційного забезпечення функціонування товарних ринків; створення та розвиток ефективних каналів розповсюдження товарів.
     Стосовно олігопольного сектора, враховуючи його неоднозначну роль, зокрема, у забезпеченні науково-технічного прогресу, оновленні технологічної бази виробництва, пріоритетним завданням має бути вплив на поведінку учасників ринку, запобігання обмеженням конкуренції внаслідок узгодження їхньої поведінки. Поряд із цим, держава має не допускати структурних змін, що призводили б до виникнення на таких ринках передумов домінування, посилення бар’єрів вступу на них.

     Структурні зміни, що повинні призвести до скорочення питомої ваги монопольного сектора, мають бути забезпечені, у першу чергу, за рахунок вступу на ці ринки нових суб’єктів господарювання, що передбачає, у свою чергу, створення та підтримання сприятливого інвестиційного клімату, усунення та недопущення перешкод вступу на товарні ринки. Щодо ринків природних монополій головним завданням є забезпечення функціонування ефективної системи державного регулювання тарифів на послуги суб’єктів природних монополій, якості цих послуг та доступу до них. Водночас держава має всіляко сприяти технологічним змінам, які виводять відповідні ринки зі стану природної монополії, вживати організаційних заходів, які б створювали  передумови  для лібералізації  цих ринків.

3. Вплив зовнішньої торгівлі на конкуренцію в Україні
     Наведений вище аналіз структурних передумов конкуренції не бере до уваги експорт товарів з України та їхній імпорт до України.

     Проте, у випадках, коли обсяг вивезення відповідної продукції істотно переважає обсяг її ввезення, обсяг ринку відповідного товару зменшується і фактичний рівень ринкової концентрації збільшується. Навпаки, у разі, коли імпорт значно перевищує експорт, фактичний обсяг ринку є більшим, отже, структурні передумови конкуренції – більш сприятливими. 

      Істотний вплив на структуру товарних ринків внаслідок зростання їхнього обсягу зовнішня торгівля має насамперед на ринки сировини, яка імпортується, та продукції з цієї сировини.

     Зокрема, урахування імпортно-експортних операцій призводить до зменшення частки найбільшого національного виробника деревної маси та целюлози ─ із 79,2 до 2,8%, гуми та каучуку ─ з 67,05 до 36,3%, бавовняних тканин ─ з 31,6 до 3,6%, виробів із свинцю, цинку та олова ─ з 70,7 до 27,9%.

     З іншої сторони, зовнішньоторговельні операції мали наслідком суттєве скорочення обсягу внутрішніх ринків багатьох видів продукції тваринництва і рослинництва, металургії та металообробки, хімічної промисловості.  

Іноземна конкуренція є дуже сильною та перешкоджає діяльності багатьох українських підприємств, а зниження ввізного мита, у зв’язку з вступом до СОТ, може призвести ряд галузей до краху. В той же час опитування свідчать про значний вплив зовнішньої конкуренції на діяльність підприємств окремих галузей. Стосовно зазначених галузей - необхідною є підвищена увага держави щодо захисту інтересів вітчизняних товаровиробників на внутрішніх та зовнішніх ринках.

     За роки пострадянської розбудови української економіки в теорії та практиці державного управління співіснували дві моделі соціально-економічного розвитку ─ ліберальна та дирижистська, що однак, вони ніколи не проявлялися в чистому вигляді, поєднуючись у досить суперечливій формі. Ліберальна модель, яка в цілому домінувала в суспільній свідомості, орієнтувалася на вільну гру ринкових сил, макроекономічну стабілізацію, приватизацію, формування відповідних їм інституційних механізмів і лібералізації господарського життя. Друга модель орієнтувалася на посилення ролі держави у економіці, її активну участь у підприємницькій сфері та інвестуванні, сприяння розвитку певних галузей та регіонів, зокрема за рахунок широкого застосування податкових пільг.

     Суперечності практичної політики, що випливали із спорадичного домінування тієї чи іншої моделі, не дозволили ефективно вийти із системної кризи, започаткувати довгострокові тенденції модернізації економіки в контексті світового економічного розвитку, глобалізації господарських процесів і дати відповіді на їх виклики. Питання глибокої структурної перебудови економіки не розв’язані і не можуть бути розв’язаними лише шляхом лібералізації та ринкових домінант. Водночас промислова політика, яка відігравала суттєву роль у фазі індустріального розвитку, не відповідає належним чином епосі формування інформаційно-індустріального суспільства, бо закладені в її стандартних схемах стимули розвитку вимагають значних ресурсів, яких країна не має, посилюють бюрократизацію економіки, збільшують невизначеність в умовах постійних змін точок зростання.

      Оптимальний шлях модернізації національної економіки ─ підвищення конкурентоспроможності та досягнення на її основі сучасних стандартів добробуту населення. Для цього необхідна  розробка та реалізація відповідної державної програми.

      Метою Програми є наближення стандартів життя та розміру ВВП на душу населення до середньоєвропейського рівня за рахунок створення умов для ефективного використання  базових конкурентних переваг і формування нових конкурентних переваг України, що забезпечать більш високу продуктивність праці та віддачу на капітал шляхом розбудови ефективного конкурентного середовища на внутрішньому та зовнішніх ринках.

     Суб’єктом Програми є національна економіка як сукупність компаній різних організаційних форм та форм власності, що взаємодіють в єдиному економічному просторі, об’єктом ─ система державних інструментів та інституційних заходів регулювання їх діяльності.

     Етапи й завдання Програми визначаються наявним станом конкурентоспроможності української економіки, її оцінками в міжнародних рейтингах конкурентоспроможності та можливостями створення нових конкурентних переваг, пов’язаних із спроможністю до впровадження нових технологічних та управлінських знань, їх розповсюдження та масового використання прибуткових форм економічної діяльності.

     Завдання Програми:

     - визначити головні пріоритети та критерії наближення до параметрів конкурентоспроможної економіки із середнім рівнем доходу на душу населення;

     - забезпечити наближення структури економіки України до розвинених країн завдяки прискореному розвитку та збільшенню внеску до ВВП галузей з високою часткою доданої вартості;

     - підвищити конкурентоспроможність реального сектора шляхом усунення бар’єрів підприємницької діяльності, розвитку конкурентних ринків і піднесення ефективності економіки;

     - впровадити ефективні важелі та механізми стимулювання інвестицій та інновацій;

     - посилити спроможність суспільства генерувати знання та ефективно їх використовувати шляхом тісної співпраці науки, освіти та бізнесу;

     - створити необхідні умови та інфраструктуру для координації зусиль і збалансованого розвитку найважливіших секторів економіки.

          Структура Програми:

1. Стратегічні цілі й завдання підвищення конкурентоспроможності.

2. Аналіз сильних і слабких сторін української економіки за результатами міжнародних порівнянь конкурентоспроможності.

3. Національне ділове середовище та напрями його вдосконалення.

4. Структурні зрушення в економіці з метою розширення високотехнологічних виробництв з високою часткою доданої вартості.

5. Управління технологічним  та інноваційним розвитком:

· формування національної інноваційної системи як середовища для підвищення конкурентоспроможності країни;

· розвиток системи стимулів для інновацій, інвестицій та високопродуктивної зайнятості.

6.  Подолання бар’єрів між наукою та підприємництвом: організаційні форми та фінансові стимули для співробітництва та трансферу технологій.

7. Розвиток конкурентного ринку праці, системи постійного перенавчання та підвищення кваліфікації як основ високої продуктивності праці.

                                       Технологічні чинники

     Конкурентоспроможність визначається конкурентністю, технологічністю виробництва товарів і послуг, а також ефективністю інститутів та використання ресурсів. Провідне значення мають технологічні фактори.

     Пріоритетне значення за сучасних умов набувають нанотехнології, що будуть визначати конкурентні переваги протягом багатьох десятиріч. Це, зокрема, наноелектроніка, наноматеріали, нанотехніка. Українська наука досягла значних успіхів у нанотехнології порошкових матеріалів, нанокомпозитів, напівпровідникових сцинтиляторів тощо.

     Інший важливий напрям ─ клітинна біотехнологія. В Україні розроблені нові лікарські препарати та біологоактивні речовини, розв’язані деякі актуальні проблеми гідро-, космічної та гравітаційної біології, отримані нові високоякісні сорти зернових, кормових, овочевих і квіткових культур.

     Створені наукові та виробничі заділи у виготовленні композитних матеріалів, скандієвих сплавів, каталізаторів, органічних люмінесцентних матеріалів, які дозволяють у перспективі подолати дефіцит імпортозамінюваних речовин та матеріалів, налагодити серійне виробництво нових літаків, автомобілів, газотурбінних електростанцій, космічних апаратів тощо.

     Велике майбутнє за інформаційними технологіями, зокрема, математичного моделювання, автоматизації складних технологічних систем.

     Потенційні точки зростання знаходяться в технологічних кластерах. Розроблені там технології можуть знайти застосування в самих різних галузях, в тому числі сировинних та обробних, зміцнюючи їх конкурентні позиції. Технологічні кластери мають особливе значення в сфері критичних технологій, передусім виробництві лікарських препаратів і медичної техніки, для радикального зниження енергомісткості основних виробничих галузей України, обороноздатності. Вони є базою для технологічного оновлення виробництва, доведення його до конкурентноспроможного рівня.

                       Економічні підойми підвищення конкурентоспроможності

     Політика зростання конкурентоспроможності передбачає:

   - збільшення частки конкурентних секторів економіки;

   - забезпечення рівності умов конкуренції на товарних ринках;

   - здійснення послідовної реструктуризації економіки, розвиток виробництв із високою часткою доданої вартості та швидким оборотом капіталу;

   - проведення ефективної промислової і аграрної політики;

   - значне розширення внутрішнього ринку за рахунок підвищення рівня життя населення, що призведе до збільшення споживання та реалізації політики імпортозаміщення;

   - захист економічних інтересів України і недопущення в майбутньому її боргової залежності.

     Головним ресурсом підвищення конкурентоспроможності народного господарства є національні заощадження. Світовий досвід свідчить про те, що передумовою стабільного та динамічного економічного зростання є норма чистих заощаджень у розмірі не менше 7 ─ 8 відсотків ВВП. В Україні закладені певні підвалини для забезпечення необхідних рівнів національних заощаджень. Проте й сьогодні зберігаються серйозні труднощі для їх досягнення, пов’язані, передусім, із станом реального сектора економіки.

     Згідно зі статистикою національних рахунків, сектор нефінансових корпорацій, іншими словами ─ виробничий сектор, не має достатніх ресурсів для розширеного відтворення. Саме в цьому закладені вузлові проблеми економічної політики Уряду. Реформування грошово-кредитної та бюджетно-податкової політики має сприяти нормалізації фінансових потоків та відтворювальних процесів в економіці.

     В Україні система фінансів підприємств і організацій підпорядкована переважно короткостроковим цілям окремих груп, пов’язаним із нагромадженням особистого багатства. Приватизовані великі підприємства металургійної, нафтогазової та нафтопереробної, хімічної промисловості та інших видів економічної діяльності не забезпечили науково-технологічного, інноваційного прориву, не сприяли позитивним зрушенням у конкурентоспроможності національної економіки.

     Мікроекономічним свідченням цього став той фундаментальний факт, що, у порівнянні з 1990 роком, кінцеве споживання становить 76 відсотків, а нагромадження основного капіталу (у постійних цінах) ─ тільки 25 відсотків. За таких підсумків інвестиційної політики конкурентоспроможність економіки не може бути забезпечена. При цьому в структурі кінцевого споживання спостерігається нагромадження багатства на одному полюсі, а на іншому, де зосереджена більшість населення, ─ нагромадження злиденності та незабезпеченості існування. На таких засадах суспільно-економічна система не має перспектив розвитку. Приватний бізнес, будучи провідним елементом ринкової економіки, має підпорядкуватися громадським інтересам, йти шляхом інноваційного розвитку.

     Передумовою зростання конкурентоспроможності є розв’язання блоку грошово-кредитних проблем, а саме:

   - зниження процентних ставок по кредитах та створення надійних механізмів рефінансування виробничої діяльності;

   - збалансування пропозиції грошей відповідно до попиту на них з боку виробників товарів і послуг;

   - оздоровлення банківської системи;

   - підтримання обмінного курсу гривні та митних тарифів на рівні, що забезпечує конкурентоспроможність українських товаровиробників.

   - Життєво необхідним є також зниження податкового навантаження на підприємства та спрощення податкової системи.

     У сфері ціноутворення найактуальнішим є удосконалення системи регулювання цін на послуги природних монополій та продукцію монополізованих галузей економіки з метою запобігання зловживанню монопольним становищем та забезпечення сприятливих цінових пропозицій для обробної промисловості, сільського господарства, будівництва, попередження інфляції витрат. Необхідно створити всі умови для розгортання механізмів добросовісної конкуренції, декриміналізації господарських відносин.

     Структурна перебудова потребує проведення цілісної та збалансованої інвестиційної політики. Вона включає декілька критично необхідних компонентів:

   - зростання капіталовкладень із середнім темпом, не нижчим ніж 9 ─ 10 відсотків на рік;

   - перерозподіл інвестицій на користь секторів, здатних забезпечити конкурентоспроможність української економіки у світовому господарстві;

   - інвестиційну підтримку низки ключових секторів, які не мають необхідного інвестиційного потенціалу (зокрема сільського господарства);

   - підвищення норми нагромадження основного капіталу.

      Реальний підйом інвестиційної активності неможливий без участі держави, що передбачає, зокрема, суттєве скорочення ризиків в основних сегментах ринку інвестицій.

     Одним із важливих елементів інвестиційної політики України є залучення іноземного капіталу.

                                  Інституційне забезпечення

     Світовий досвід свідчить, що зростання конкурентоспроможності національної економіки потребує організаційно-економічного, фінансового та інституційного забезпечення. В Європі на Лісабонській Раді (2000 рік) була прийнята програма “Створення до 2010 року найбільш конкурентоспроможної і динамічної економіки у світі”. В березні 2005 року ЄС було уточнено пріоритети програми, серед яких ─ програма підприємництва та інновацій, сприяння поширенню інформаційно-комунікаційних технологій та енергетична програма з відповідним фінансуванням.

4. Особливості розвитку окремих функціональних та регіональних ринків.

Ринок послуг - сукупність актів купівлі-продажу різних видів діяльності, що задовольняють потреби окремої людини, групи людей, організацій. Розрізняють матеріальні і нематеріальні послуги. 
           В Україні монопольні утворення виявлені  майже на 900 ринках послуг, пов’язаних зі здійсненням функцій держави та місцевого самоврядування. Серед них - послуги, пов’язані із здійсненням державного контролю за якістю, стандартами, послуги СЕС, ДАІ, послуги екологічної експертизи, експертні послуги у сфері енергозбереження, експертизи проектів з огляду пожежної безпеки та ін. Оскільки надання адміністративних послуг внаслідок їхнього зв’язку із владними структурами є монопольним, конкурентні механізми визначення суспільно необхідного розміру витрат у цих випадках не діють. Отже, надавачі послуг мають можливість необґрунтовано збільшувати розмір витрат і вимагати їхнього відшкодування. Невиправдане розширення сфери платних послуг державних органів та недостатня ефективність регулювання цін на такі послуги призвели до того, що тільки у 2005 році споживачі та суб’єкти господарювання сплатили бюджетним установам майже 7 млрд. грн. Треба також врахувати, що декілька мільярдів гривень щороку сплачується на користь госпрозрахункових підприємств, створених органами виконавчої влади та місцевого самоврядування, за проведення експертиз, видачу дозволів, погоджень та ін. Фактично існуюча система платних адміністративних послуг перетворилася на інструмент додаткового вилучення коштів у платників податків з метою фінансування органів влади. При цьому громадяни та суб’єкти господарювання щороку сплачують на користь відповідних органів суми, співставні з податком з доходів фізичних осіб.

Юридичні послуги. На сьогодні український ринок юридичних послуг можна поділити на два види юридичної спеціалізації: індустріальну та галузеву. Перша визначається безпосередньо тією чи іншою галуззю індустрії компанії. До індустріальної спеціалізації можна віднести обслуговування юридичними фірмами підприємств нафтогазової промисловості, енергетики та зв’язку. У свою чергу, галузева спеціалізація визначається саме галуззю права. Найбільш яскравим прикладом галузевої спеціалізації є агентства патентних повірених та компаній, що спеціалізуються на вирішенні питань, пов’язаних, наприклад, з інтелектуальною власністю. 
Підходи до визначення «клієнта юридичної фірми» на Заході та в Україні дуже різняться. Клієнтом юридичної фірми західного зразка є компанія та її філії, які конкретна юридична фірма обслуговує протягом років, з певного кола питань і практично на всій території країни через регіональні представництва юридичної компанії. В Україні ж підходи до визначення «свого» клієнта значно простіші, адже юридична фірма, підготувавши один-два документи для тієї чи іншої компанії вже «вважає» її своїм клієнтом. Якщо ж клієнт виявився «з ім’ям», то юридична фірма одразу ж прорекламує себе та «свого» клієнта у ЗМІ, як партнерів.
Щодо розвитку регіональних ринків юридичних послуг в Україні, то необхідно виділити чотири регіони: Київ, Харків, Донбас (Донецьк, Дніпропетровськ, Запоріжжя) і південний регіон (Одеса, Миколаїв, Крим). Західному регіону юридичні фірми приділяють значно менше уваги. 
Відсутність ліцензування юридичної практики не дозволяє точно з’ясувати кількість представників на ринку юридичних послуг України. Більш-менш точні цифри відомі щодо адвокатських об’єднань: станом на 26.09.2005 року в Україні зареєстровано 464 адвокатських об’єднання, з яких більше 200 знаходяться у Києві. Серед п’ятдесяти провідних юридичних фірм за межами столиці знаходяться лише п’ятнадцять. Юристи концентруються не стільки там, де є клієнти, скільки там, де застосовується право, приймаються рішення. Протягом останніх років ситуація кардинально змінилася. 
Приватизація та поширення підприємництва привели до появи попиту на такі юридичні послуги, яких не існувало і не могло існувати раніше. Формування специфічної клієнтури у сфері господарювання стало наслідком створення відповідного прошарку юристів, які почали її обслуговувати. Місцем їх розташування стала столиця. Адже саме у Києві знаходяться центральні органи виконавчої влади та вищі судові інстанції, сюди переносять свої головні офіси великі вітчизняні бізнесові групи. 
Дистриб'юторські послуги. До них відносяться:
· посередницькі маркетингові послуги продавцям і покупцям; 
· послуги з монтажу і наладки устаткування; 
· послуги з навчання користувачів устаткуванням.
Рекламні послуги - послуги з рекламування товарів. Рекламні послуги включають: 
· рекламу через друкарські видання і засоби віщання;
· зовнішню рекламу; 
· рекламу на транспорті, в місцях продажу; 
· спонсорство при проведенні культурно-видовищних і 
спортивних заходів.
Страховий ринок - система економічних відносин, складова сфера діяльності страховиків і перестрахувальників в даній країні, групі країн і в міжнародному масштабі щодо надання відповідних страхових послуг страхувальникам. Якщо страхування або перестраховка не можуть бути розміщені на страховому ринку будь-якої однієї країни повністю, то такий ринок є обмеженим. 
Регіональний страховий ринок - сукупність страхових організацій, національних страхових ринків окремих регіонів, зв'язаних між собою тісними інтеграційними зв'язками.

Проведення економічної реформи і структурної перебудови економіки обумовлює необхідність подальшого розвитку національного страхового ринку як складової частини фінансового ринку України, що сприяє створенню підґрунтя для стійкого економічного зростання і забезпечує відшкодування збитків у разі стихійного лиха, аварій, катастроф та інших непередбачених подій, що негативно впливають на добробут населення, діяльність суб’єктів господарювання і держави.

У сучасній економіці через страхування реалізується державна політика соціально-економічного захисту населення, а також формуються значні інвестиційні ресурси.

Розвиток страхового ринку і використання його в інтересах сталого розвитку національної економіки в умовах її інтеграції у світове економічне співтовариство та посилення процесів глобалізації є важливим компонентом національної безпеки. Міжнародна кооперація в страхуванні сприяє функціонуванню таких секторів економіки, як міжнародна торгівля, перевезення, авіація, космонавтика і туризм.
В Україні показник співвідношення страхових платежів з відрахуванням платежів, переданих на перестрахування українським страховикам, і ВВП становив усього 2,8%, тоді як у провідних країнах він дорівнює 8-12%. У середньому на душу населення в Україні припадає всього 30 євро страхових премій, що значно менше, ніж в інших європейських країнах (наприклад, у Німеччині - 1250 євро, у Польщі - 120 євро).

Обсяги страхових платежів за довгостроковим страхуванням життя становили у 2004 році всього 0,96% загального обсягу страхових платежів. Не врегульована діяльність страховиків у сфері обов’язкового медичного страхування.

Щороку рівень страхових виплат (відношення суми страхових виплат до суми страхових платежів) неухильно зменшується. У 2000 році він становив 19,1%, а у 2004 році - 7,9%. Це свідчить про розвиток негативних тенденцій на національному страховому ринку, оскільки у світовій практиці ситуація на страховому ринку вважається незадовільною, якщо рівень виплат нижчий ніж 70%.
Подальший розвиток страхового ринку сприятиме:

- захисту інтересів населення, суб’єктів господарювання і держави від можливих соціальних, техногенних, фінансових та інших ризиків;

- зміцненню довіри страхувальників, насамперед населення, до страховиків та страхових посередників;

- розвитку підприємницької діяльності та стабілізації економіки;

- залученню довгострокових фінансових ресурсів, що формуються у сфері страхування, для здійснення інвестицій в економіку України;

- розвитку ринків фінансових послуг (у тому числі фондового ринку);

- стимулюванню розвитку економіки, зокрема транспорту, туризму, міжнародних перевезень, будівельної та агропромислової галузі економіки;

- інтеграції страхового ринку України в міжнародні та регіональні ринки фінансових послуг.

Принципи, на яких буде ґрунтуватися подальший розвиток страхового ринку, повинні враховувати інтереси споживачів страхових послуг, його професійних учасників і держави.

Основними принципами розвитку страхового ринку є:

- вільний рух капіталів та страхових послуг на території України;

- прозорість діяльності учасників страхового ринку;

- використання міжнародного досвіду;

- невтручання органів державної влади в поточну діяльність учасників страхового ринку;

- рівність перед законом усіх учасників страхового ринку;

- функціонування страхового ринку на засадах вільної конкуренції.

Страховий ринок розвиватиметься за такими основними напрямами:

- удосконалення правових засад захисту прав споживачів страхових послуг;

- сприяння розвитку довгострокового страхування життя, участі страховиків у системі недержавного пенсійного забезпечення та врегулювання діяльності страховиків у сфері обов’язкового медичного страхування;

- підвищення рівня капіталізації страховиків, їх фінансової надійності та платоспроможності, зміцнення національного перестрахового ринку;

- забезпечення захисту національних інтересів на страховому ринку;

- удосконалення податкового законодавства щодо страхування;

Інжиніринг - комплекс інженерно-консультаційних послуг комерційного характеру з підготовки і забезпечення безпосередньо процесу виробництва, обслуговування споруд, експлуатації господарських об'єктів і реалізації продукції. Інжиніринг охоплює всі етапи інноваційного циклу. 
Інвестиційна діяльність - в широкому сенсі - сукупна діяльність щодо вкладення грошових коштів і інших цінностей в проекти, а також забезпечення віддачі вкладень. Інвестиційна діяльність - у вузькому сенсі - покупка/продаж довгострокових активів і інших об'єктів інвестування, що не є грошовими еквівалентами.
Види інвестицій - іноземні, державні, приватні, виробничі, інтелектуальні, контролюючі, неконтролюючі і т.п. 
Альтернативні інвестиції - інвестиції в предмети мистецтва, цінності, нумізматику або антикваріат.
Банківські інвестиції - вкладення банківських ресурсів на тривалий термін у високодоходні цінні папери. При цьому досягається розосередження вкладень і отримання додаткового прибутку.
За оцінками фахівців, Близький і Середній Схід знаходиться напередодні економічного стрибка і через деякий час у регіоні може з'явитися декілька нових "азійських тигрів", а сам Близькосхідний регіон розвиватиметься найшвидшими темпами у світі. Вже сьогодні спостерігаються вражаючі темпи економічного зростання на основі самих передових досягнень науки й високих технологій в арабських країнах Перської затоки. За оцінками самміту Світового економічного форуму з питань Близького Сходу, який відбувся 18-20 травня 2007 р.  в Йорданії, протягом останніх п’яти років ВНП у країнах Перської затоки подвоївся. Це означає, що окрім Китаю та Індії, регіон Перської затоки характеризується найбільш швидкими темпами економічного зростання. За прогнозами аналітиків, через 10 років економіка країн Перської затоки увійде до першої десятки найбільш розвинутих світових економік.

Арабські країни, в першу чергу країни Перської затоки, перетворюються також на один з провідних фінансових центрів світу. На сьогодні, лише в країнах Перської затоки акумулювалось близько 4 трлн. 100 млрд. дол. США фінансових резервів.

Все більшої ваги та розповсюдження набуває ісламський фінансовий капітал. За оцінками провідної британської консалтингової фірми "Оксфорд Бізнес Груп" капітал ісламських банків зростає останнім часом щорічно на 23%. На сьогодні активно діють більше 300 ісламських банків та відділень ісламських банків, які здійснюють операції відповідно до вимог шаріату із загальним капіталом понад 500 млрд. дол. США, причому ареал їхньої активності розповсюджується в США, Західній Європі, Азійсько-Тихоокеанському регіоні, Росії та країнах СНД.

До реальної конкуренції на українському ринку банківських послуг пройде ще не менше 5 років. Двозначні ставки на кредити, високий попит на кредити з боку підприємств і фізичних осіб, вузька пропозиція стандартних банківських послуг, рівень проникнення банків в економіку країни, величезний розмір готівки (з урахуванням тіньових доларів), що обертається поза фінансовою системою, - все це стимулює активне зростання українських банків.
Прибутковість українських банків зараз все ще нижча, ніж на набагато більш конкурентних західних ринках. Природно, при цьому на перші місця виходять банківські технології, якими вже володіють іноземні банки.

Останніми роками активізувався інтерес іноземних банків до українських. У січні 2006 року російський "Внешторгбанк" придбав 98% акцій АКБ "Мрія". У лютому 2006 року один з найбільших європейських банків - італійський "Banca Intesa" - підписав угоду про покупку 85,42% акцій "Укрсоцбанку". У 2007 р. "BNP Paribas" (Франція) оголосив про закриття операції з придбання 51% акцій АКИБ "Укрсиббанк", а угорський "OTP Bank" завершив операцію покупки 100% акцій "Райффайзенбанк Україна", українського підрозділу австрійського "Raiffeisen International".

В цілому, за даними НБУ, на 1 лютого 2007 р. в Україні зареєстровано 193 банки, з яких діяв 171. В стані ліквідації знаходяться 19 банків, з них 16 ліквідовуються за рішенням НБУ, 3 - за рішенням господарських судів. До складу АУБ входять 5 банківських союзів, Міжнародний інститут фінансів, Українська міжбанківська валютна біржа.
Загальний об'єм коштів громадян, розміщених на депозитах в українських банках, на 1 вересня 2006 року склав 67,7 мільярда гривень, з початку року депозитний портфель фізичних осіб виріс на 22,7%.

За станом на 1 вересня 2006 року найбільший об'єм внесків громадян привернули Приватбанк (9,6 млрд. рн..), банк "Аваль" (6,6 млрд. грн.) і "Промінвестбанк" (4,6 млрд. грн.). ці кошти частково можна було б залучити до інвестування в інноваційну діяльність.

Частка іноземного капіталу в сукупному зареєстрованому статутному капіталі українських банків за підсумками січня 2007 року скоротилася до 27,3% з 27,6% на початок року, повідомляє прес-центр Нацбанку України (НБУ).

Згідно повідомленню, кількість банків з іноземним капіталом за підсумками першого місяця 2007 року не змінилася: до 1 лютого в країні діяло 35 банків за участю іноземного капіталу, зокрема 13 кредитно-фінансових установ з 100%-м іноземним капіталом.

Після тривалого застою на іпотечному ринку фінансисти стали фіксувати підвищений попит населення на кредити для купівлі житла - передбачається збільшення об'ємів іпотеки до кінця 2006 року, щонайменше, на 55-60%. Великий попит має кредит на ремонт і впорядкування житла терміном до 15 років, а також споживчий кредит під заставу нерухомості до 10 років.

Останнім часом найбільш поширеним став механізм перекредитування: клієнту дають можливість перевести свій кредит з однієї фінансової установи до іншої, яка пропонує вигідніші умови. Фінансисти припускають і зміну самих кредитних умов. Основною перепоною, стримуючою людей під час купівлі житла в кредит, є не стільки відсоткова ставка за кредитом, скільки первинний внесок. Відкласти 15-20% від вартості квартири вдається небагатьом, тому вважається вельми перспективним зниження вимог до первинного внеску.

Водночас банкіри збираються розвивати нові схеми кредитування. Після того, як деякі банки постраждали через афери будівельних компаній ("Еліта-Центр" і їй подібні), вони стали викупати квартири, що кредитувалися. Схема роботи досить проста: банк через споріднені компанії набуває нерухомості у забудовника (причому не просто окремі квартири, а цілі будинки), після чого він вже може продавати їх в кредит (заробляючи не тільки на фінансових операціях, але і на перепродажі житла, яке постійно дорожчає). При цьому, фактичним продажем займається не сам банк, а компанія, що знаходиться з ним у споріднених відносинах.
Найближчими роками об'єми видачі іпотечних кредитів в регіонах України будуть зростати. Вже сьогодні значна частина іпотечних кредитів, що видаються українськими банками, доводиться на регіони України, тоді як раніше основну частку в іпотечному портфелі банків складали кредити, надані жителям столиці. 
В іпотечному портфелі банків купівля квартир на вторинному ринку превалює над заміською нерухомістю і землею. "Розвивається іпотечне кредитування на первинному ринку столиці, яке затихло на початку року, але зараз знову вийшло на нормальні об'єми. Що стосується видачі кредитів на купівлю заміської нерухомості і земельних ділянок, то цим займається небагато банків".

У той же час, в перспективі число банків, що надають іпотечні кредити на придбання земельних ділянок, буде рости. Цьому сприятиме нарощування темпів коттеджного будівництва, крім того, протягом найближчих 2-х років банки почнуть працювати за поширеною на Заході схемою, коли клієнтові відкривається траншевая кредитна лінія, і він за рахунок першого транша купує землю, а на подальшу суму будує будинок.

За даними компанії "Простобанк Консалтинг", процентні ставки по іпотечному кредитуванню складають в українських банках від 9,5% до 15% для кредитів в доларах і від 14% до 20% для кредитів в гривні.
За останній час суттєво зросли показники орендних ставок на  квартири. Один з чинників, сприяючих подальшому дорожчанню оренди квартир, - підвищений інтерес з боку потенційних квартиронаймачів. Середня вартість оренди малогабаритних квартир майже у всіх регіонах перевищує середньомісячний статистичний рівень зарплати. Однокімнатна квартира в не найпрестижнішому Деснянському районі Києва, яку на початку червня 2006 р. пропонували за 240 доларів в місяць, в жовтні здавалася в довгострокову оренду за 320 доларів. У Києві кожна друга квартира знімається студентами.

Приблизно на цьому ж рівні тримається зростання орендних ставок в регіональних мегаполісах з розвиненою системою вищих учбових закладів. У Донецьку щомісячне зростання вартості оренди малогабаритного житла складає 5%. Основна причина в тому, що люди продовжують шукати житлоплощу для оренди, а квартир в місті - дефіцит. Аналогічні тенденції фіксують і харківські ріелтори. 
Грошові умови оренди міняються (у бік збільшення). Простоюючих квартир практично немає не тільки в столиці, але і в багатьох обласних центрах України. Середні показники у великих українських містах тримаються приблизно на одному рівні. Щоб орендувати однокімнатну квартиру в Донецьку або Одесі, необхідно в середньому 250-300 доларів в місяць залежно від престижності району і стану самої квартири. За 350 доларів здають вже добре обставлену однокімнатну квартиру з євроремонтом і новою сантехнікою, а за 200 доларів пропонують скромніший варіант на околицях. Елітні однокімнатні апартаменти здаються щомісячно за 700-1500 доларів. У Харкові зняти "середню" однокімнатну квартиру можна за 210-220 доларів. Мінімальні щомісячні ставки оренди зафіксовані на рівні 140 доларів. Основна частина пропозицій виставляється за плату, що не перевищує 300 доларів в місяць.

Дніпропетровські ріелтори пропонують малогабаритні квартири для довгострокового найму в середньому за 200-250 доларів в місяць. В цілому розкид цін на квартири эконом-сегмента в Дніпропетровську - від 150 до 350 доларів. Однокімнатні квартири тут поступаються за популярностю двокімнатним. Малоактуальна довгострокова оренда однокімнатних квартир і для Львова: зараз в місті користуються попитом в основному двох- трикімнатні квартири. Малогабаритне житло для тривалого перебування шукають рідко. Його орендна вартість на околицях міста Льва складає 140-180 доларів в місяць, ближче до центру - 200 доларів, в престижних центральних районах - 250-300 доларів. 
Оренда квартир подобово сприймається як найбільш прибутковий сегмент бізнесу. Короткострокова оренда перетворилася на окремий вид бізнесу не тільки в курортних містах. У столиці і регіональних мегаполісах добове житло, що розміщується в основному в центрі, позиціонується як вигідна альтернатива готелям. Рівень сервісу вже досяг готельного: ліжко, рушники, побутова техніка - все передбачено. Плюс - можливість самостійного приготування пищи. У регіонах середня вартість квартир подобово складає 30-45 доларів в центральних районах, 20-30 доларів - віддалік. У Києві: в середньому 50-70 доларів за добу в престижних апартаментах в центрі міста і 30-50 доларів - на периферії. 
Венчурні операції - операції, пов'язані з кредитуванням і фінансуванням науково-технічних розробок і винаходів. Венчурні операції характеризуються підвищеним ступенем ризику.
Інноваційна діяльність - діяльність, направлена на комерціалізацію накопичених знань, технологій і устаткування. Результатом інноваційної діяльності є нові або додаткові товари/послуги або товари/послуги з новими якостями.

 Інноваційний потенціал - сукупність різних видів ресурсів, необхідних для здійснення інноваційної діяльності. 

Інноваційний потенціал включає: 
· науково-дослідні, проектно-конструкторскі, технологічні організації; 
· експериментальні виробництва; 

· дослідні полігони; 

· учбові заклади; 

· персонал і технічні засоби цих організацій.

Інноваційний товар - товар, що задовольняє нові потреби або існуючі потреби принципово новим способом. Інноваційні товари є принципово новими для виробників і для споживачів.
Сучасний стан інноваційної діяльності малого підприємництва. Станом на 01.10.2005 р. в економіці України функціонувало 277,0 тис. малих підприємств (без сільськогосподарських та банків), що на 3,1% більше порівняно з початком 2005 р. Протягом 2000-2005 рр. динаміка обсягів реалізованої малими підприємствами продукції має тенденцію до зростання, проте їх частка у загальних обсягах реалізації продукції по національній економіці скорочується. Це свідчить про випереджаюче зростання обсягів торгівлі, яку здійснює середній та великий бізнес. 
Проблема залучення малих підприємств до інноваційної діяльності в Україні залишається невирішеною. За даними офіційної статистики, ступінь поширення інноваційних процесів у вітчизняному малому підприємництві помітно відстає від аналогічного показника у вітчизняній економіці в цілому та у малому підприємництві розвинених країн світу. 

Так, в середньому по Україні лише близько 6% малих промислових підприємств інноваційно активні, при цьому аналогічний показник в Україні для середніх підприємств складає 16%, для великих - 40%, а для малих підприємств, (в Німеччини, - понад 60%). 

Специфічну інфраструктуру інноваційної підприємницької діяльності складають Українська державна інноваційна компанія; 7 фондів венчурного капіталу та прямих інвестицій; Інноваційна палата України; 3 інноваційні центри; 14 технологічних парків, у тому числі 8 технопарків, створених відповідно до Закону України "Про спеціальний режим інвестиційної та інноваційної діяльності технологічних парків". Поряд з цим, великі надії покладаються на реалізацію Національної програми інформатизації України на 2001-2006 рр. та проекту "Україна - розвиток через Інтернет", що спроможні створити умови для прориву у сфері широкомасштабного забезпечення учасників інноваційного процесу інформаційно-консультативними ресурсами, швидкої підготовки та підвищення кваліфікації кадрів "критичних" економічних і технічних спеціальностей за схемами масового дистанційного навчання, а також поширення використання технологій інтернет-інкубації інноваційних проектів тощо. 

Значною інституційною проблемою економіки України є відсутність умов для інтеграції малого підприємництва у процеси інноваційного розвитку регіональних та національної економічних систем. Це зумовлює заблокованість доступу малих інноваційних фірм, з одного боку, до економічних ресурсів, з іншого - до ринків збуту. 

З метою активізації інноваційної діяльності науково-дослідницького малого підприємництва необхідно: 

- створити спеціалізовану Національну лізингову компанію, спрямовану виключно на сектор малого підприємництва. Головну увагу слід зосередити на оновленні основних фондів малих інноваційно-впроваджувальних підприємств та зміцненні експериментальної бази для проведення прикладних досліджень; 

- започаткувати систему державних замовлень на виконання науково-технологічних розробок суб'єктами малого підприємництва; 

- забезпечити посередництво між секторами великого, середнього і малого підприємництва. Проводити кон'юнктурні дослідження ринкового попиту на науково-технічну та інноваційну продукцію; виявити та систематизувати потреби великих і середніх підприємств у виконанні на замовлення робіт по розробці та впровадженні інновацій; забезпечити доступ малих підприємств до інформації про попит на інноваційні розробки; розробити механізми взаємовигідних коопераційних зв'язків великого, середнього та малого бізнесу в інноваційній сфері. 

З метою активізації інноваційної діяльності прошарку інноваційно-орієнтованого малого підприємництва необхідно: 

- розробити програму створення регіональних ринків інтелектуальної власності, в якій, зокрема, передбачити механізми передачі технологій та захисту прав інтелектуальної власності у сфері малого підприємництва, сприяння комерційному використанню результатів інтелектуальної діяльності, стимулювання розвитку інноваційних ідей та впровадження їх у виробничі процеси на великих підприємствах; 

- сформувати електронну біржу інновацій, а саме, створити базу даних про інвестиційно привабливі інноваційно-орієнтовані малі підприємства, розвивати регіональні Інтернет-портали інноваційного підприємництва у напрямку популяризації та рекламування інноваційних проектів малого підприємництва, надавати допомогу у підготовці бізнес-планів та інвестиційних проектів малих підприємств в інноваційній сфері; 

- розглянути можливість створення Венчурного інноваційного фонду України за участю коштів державного бюджету, що має виконувати функцію каталізатора створення регіональних венчурних фондів за участю вітчизняного та іноземного капіталу. 

Реалізація зазначених заходів не лише сприятиме розвитку інноваційної діяльності суб'єктів малого підприємництва, а й створить підґрунтя для формування інтелектуальної економіки, зміцнить конкурентні переваги вітчизняного бізнесу та прискорить формуванню на цій основі повноцінного середнього класу в Україні. 
Інформаційний ринок - система економічних, правових і організаційних відносин щодо торгівлі інформаційними технологіями, інформаційними продуктами і послугами.

Інформаційний простір - сукупність банків і баз даних, технологій їх супроводу і використання, інформаційних телекомунікаційних систем, що функціонують на основі загальних принципів і забезпечують: 
інформаційна взаємодія організацій і громадян; задоволення їх інформаційних потреб. 

Основними компонентами інформаційного простору є: інформаційні ресурси, засоби інформаційної взаємодії і  інформаційна інфраструктура.

Інформаційна інфраструктура - система організаційних структур, що забезпечують функціонування і розвиток інформаційного простору країни і засобів інформаційної взаємодії. Інформаційна інфраструктура
включає сукупність інформаційних центрів, банків даних і знань, систем зв'язку; забезпечує доступ споживачів до інформаційних ресурсів.

Інформаційні ресурси - окремі документи і окремі масиви документів, документи і масиви документів в інформаційних системах: бібліотеках, архівах, фондах, банках даних, інших видах інформаційних систем. 
По мірі посилення інтеграції регіональних ринків, світова економіка стає все більш складною. Поєднання цього фактору із ростом залежності компаній від інформаційних систем створює як нові можливості, так і нові ризики в діяльності компаній. Успіх в бізнесі залежить від спроможності управляти цими факторами.

Головними сферами спеціалізації є: 
·  бізнес-консультування;

·  

 HYPERLINK "http://www.ey.com/global/content.nsf/Ukraine/AABS_-_ABS_-_Business_Risk_Services_-_Overview" 
послуги в сфері бізнес-ризиків
;

·  послуги з інформаційних технологій та комп’ютерної безпеки;

·  консультаційні послуги з нерухомості;

·  професійне навчання
Нові умови ведення бізнесу в Україні потребують нових знань та навичок. Програми навчання з переходу на Міжнародні стандарти фінансової звітності, оптимізації системи управлінського обліку, внутрішнього контролю та бюджетного планування, а також запровадження комплексних організаційних змін користуються сьогодні найбільшим попитом.

 Найбільшим попитом користуються: 

· -  практика міжнародного фінансового обліку;
· -  порівняння міжнародних та українських стандартів фінансової звітності;
· -  фінансовий аналіз;
· -  планування та бюджетування;
· -  внутрішній контроль;
· -  управлінський облік;
· -  основи стратегічного менеджменту;
· -  оцінка бізнесу 
4. Товарні ринки.
Торгівля - в широкому сенсі - галузь господарства, економіки і вид економічної діяльності, об'єктом, полем дії яких є товарообмін, купівля-продаж товарів, а також обслуговування покупців в процесі продажу товарів і їх доставки, зберігання товарів і їх підготовка до продажу.
Товарний ринок - в економічній теорії - сфера продажу однорідного товару і його найближчих субститутів. При цьому ступінь взаємозамінюваності товару детермінується ціновою еластичністю попиту; якщо еластичність менше одиниці, то говорять про завершення ринку. 
Базовим поняттям, пов’язаним з економічною конкуренцією є поняття товарного ринку.
Сировинний ринок, ринок енергоносіїв. У той час, коли видобуток держав – членів Організації економічної співпраці та розвитку (OECD), а також Китаю, зменшуватимуться, обсяги видобутку в Росії та Каспійському реґіоні будуть зростати, однак в абсолютних числах видобуток ОПЕК істотно більший. Держави Перської затоки – члени ОПЕК, згідно з даними Міжнародного енерґетичного аґентства, повинні до 2030 р. наростити свій видобуток у два з половиною рази і збільшити свою частку у світовому видобутку з 28% до 43%, щоб задовольнити попит у світі. Такі прогнози є дуже приблизними, але не можна заперечити ту тенденцію, що через брак альтернативних енергоносіїв західні індустріальні країни, а також Китай та Індія, будуть ставати все більш залежними від реґіону Перської затоки. 
З одного боку, світову ціну формує інтеґрований світовий ринок, але з іншого - умови постачання визначають реґіональні ринки. 

Якщо говорити про ціни, світовий ринок нафти є лідером ґлобалізації. Спотові ринки звіряють свої ціни (на продукцію однакової якості) майже з тією ж швидкістю, що й фондові та валютні біржі – тобто, втрати нафти у Венесуелі мають безпосередні наслідки для ціни на нафту в цілому світі. 

Однак схеми постачання є набагато менш ефективними. Якщо поділити світовий ринок імпорту на три великі реґіони (Сполучені Штати, Європа, Азія (Східна та Південна), та решта світу, на яку припадає лише 12% імпортованої нафти), то побачимо, що США отримують нафту з Латинської Америки, Європа – з Росії, а Азія – з країн Перської затоки. 
Держави Перської затоки постачають до Європи та США нафту в значних кількостях, але 60% їхнього експорту припадає на Азію, тоді як ще за часів першої нафтової кризи дві третини нафти з реґіону Перської затоки надходили до Західної Європи та Північної Америки. Три чверті нафти з африканського континенту ділять між собою Європа (переважно з Північної Африки) та США (в основному із Західної Африки). Витрати на транспортування є визначальними для цієї реґіоналізації, але через застарілі схеми постачання створюються структури, які важко змінити за короткий час: у випадку трубопроводів ці структури давно визначені, у випадку транспортування танкерами обсяги та інфраструктуру також непросто замінити на інші. Крім цього, у випадку з нафтою існують ще й довготривалі угоди, за якими перегляду підлягає лише ціна у відповідності до змін на спотових ринках. 

США проводять більш свідому політику диверсифікації (а, отже, політику енергобезпеки), ніж Європа. Вони найменше залежать від реґіону Перської затоки (14% нафти, яку вони споживають, надходить звідти. У Європі це 22%, в Японії – 78%). 29% обсягів їхнього споживання (половина їхнього імпорту) надходить з американського континенту, і у випадку кризи вони не захочуть продавати нафту ще комусь. Недавня розбудова порту в Мурманську, форсована Росією та США, а також заплановане проведення трубопроводу від західносибірських нафтових покладів до Мурманська, як і активна участь у Західній Африці та у транспортних інфраструктурах в Каспійському реґіоні, свідчать про те, що США не хочуть, як раніше, полишати російські резерви Європі, та мають бажання, крім того, отримати опціони у нововиявлених нафтових покладах в Західній Африці та у Каспійському реґіоні. 

Європа ж переклала своє нафтове забезпечення на приватний сектор, який діє, керуючись принципами власної вигоди.

Ринок природного газу.
Природний газ, порівняно із нафтою, є новим енергоносієм: ним торгують на світових ринках лише з шістдесятих років минулого століття. Головна причина полягає у порівняно складній і витратній транспортній інфраструктурі. Щоб ефективно використовувати природний газ, країні-споживачу потрібна газогінна інфраструктура від кордону чи порту до кінцевого споживача (опалення / газова плита / електростанція). Тому споживання зосереджене, перш за все, у країнах-членах Організації економічної співпраці та розвитку (OECD) і Росії (разом 70% від світового споживання). Для таких країн, як Китай та Індія епоха природного газу зараз лише починається. 

Міжнародна торгівля газом відбувається, наскільки це можливо, через газогони. Європа, найбільший реґіон-імпортер у світі, отримує 82% імпорту з-за меж Європи через газогони. 

Східна Азія, другий за розміром ринок імпорту, через брак пропозиції на азійському ринку також залежить від газотранспортних систем. У майбутньому така доля спіткає і північноамериканський ринок, оскільки попит зростає там швидше, ніж власний видобуток. 

Запаси природного газу, як і нафти, зосереджені на лінії Західний Сибір - Каспійський реґіон - Перська затока. Понад 70% світових запасів зосереджені тут, причому Росія володіє майже третиною світових запасів – більше, ніж у випадку з нафтою. 

80% світових резервів розташовані в радіусі 5000 км від Центральної Європи. Сюди, крім згаданої смуги, належать північноафриканські та европейські запаси. Оскільки вартість транспортування природного газу значно перевищує відповідну вартість за транспортування нафти, то фактор близькости розташування покладів відіграє значну роль не на користь Східної Азії, а в майбутньому і не на користь північноамериканського ринку, який все більше узалежнюється від імпорту. 

 Попит на природний газ, який дотепер обмежувався переважно індустріальними країнами, та уникнення транспортування на далекі відстані з міркувань економії, призвели до утворення набагато потужніших реґіональних ринків, порівняно з нафтовими. Північноамериканський ринок - це практично закритий ринок. Зараз він ще продукує стільки, скільки й споживає. Однак невдовзі він буде споживати більше, ніж може виробити, так само як це відбувається з європейським вже упродовж 30 років. Така ситуація змушує імпортувати газ з віддалених реґіонів. На європейський ринок газ надходить з двох джерел: з Росії (через газогін, разом 66% европейського імпорту ззовні) та з Африки (перш за все з Алжиру, частково газогоном, частково танкерами, разом 33% імпорту з-за меж Європи). Японія та Південна Корея отримують природний газ (у зрідженому стані) переважно з Південно-Східної Азії та Австралії, а майже 30% – з реґіону Перської затоки. 

Сторони-постачальники пропонують дуже різні умови. Завдяки своєчасному розвитку своєї власної мережі газопостачання Росія вже з 1970р. утвердилася в Західній Європі як експортер. Важливим чинником для розбудови інфраструктури газотранспортної системи стало те, що витрати на неї вираховувалися не за критеріями ринкової економіки. Середній Схід (Іран та його сусіди) віддалений не більше, ніж Західний Сибір, і газу має у своєму розпорядженні більше, ніж Росія, та й на шляху до Європи міг би забезпечувати газом ще й Туреччину, до якої газ у складний спосіб зараз постачає Росія. 

Видобуток російського газу у 90-х роках зменшився і в майбутньому не зростатиме настільки, щоб задовольнити потреби Європи в імпорті, які суттєво зростають, і щоб відкрити нові ринки у Східній Азії. Оскільки Росія хоче залишитися постачальником Європи, то докладає усіх зусиль, щоб скерувати майбутні потенційні поставки до Європи через Росію. Особливо це стосується розвитку поставок газу з Туркменістану та Казахстану до Європи, блокованих у 90-х роках. Росія залишає за собою право визначати обсяги поставок, щоб так контролювати ціну і протистояти лібералізації європейського газового ринку. Тут існує очевидний конфлікт інтересів між Європою та Росією. Європа, як найбільший споживач на ринку пропозиції, повинна боротися за свою енергобезпеку та за свій шанс отримати доступ, незалежний від трьох могутніх постачальників - Росії, Середнього Сходу включно з південно-каспійським регіоном, і Африки. Росія ж намагається забезпечувати Європу координовано або ж за принципом картелю. 
Аналіз нової енергетичної стратегії Європейського Союзу та Росії свідчить, що у середньостроковій перспективі ЄС нарощуватиме імпорт російського газу, водночас намагаючись диверсифікувати шляхи його надходження, що може створити серйозні проблеми для України як держави-транзитера. 

Враховуючи, що одним із головних постачальників газу до ЄС є Росія, а головним транзитером російського газу - Україна, можна стверджувати, що проблеми газозабезпечення ЄС торкаються, перш за все, трикутника інтересів ЄС-Україна-Росія, де ми як транзитер є досить вразливою стороною.
Випереджаюче зростання використання газу характерне як для світового газового ринку, так і для газового ринку ЄС. При цьому зростання обсягів споживання зумовлюється такими чинниками: перспективою закриття атомних електростанцій в окремих країнах Євросоюзу; потребою забезпечення газом окремих регіонів ЄС, які внаслідок економічних причин досі його не отримують; наступним розширенням Євросоюзу. Зростання частки газу в енергетичному балансі ЄС є досить динамічним. Якщо 1960 року вона становила менше 2%, то 2000-го - понад 22%. Планується, що до 2030 року цей показник зросте до 29%.
З огляду на ці тенденції, протягом 2000-2001рр. розроблено нову енергетичну стратегію ЄС. Європейською комісією підготовлено пакет матеріалів з розвитку газотранспортних мереж Євросоюзу, які орієнтують країни - члени ЄС на переважне, порівняно з іншими енергоносіями, споживання газу; окреслюють основні заходи забезпечення цього, зокрема з диверсифікації джерел і шляхів його постачання; визначають головні засади формування єдиного європейського газового ринку, зокрема, з метою спрощення транснаціонального транзиту газу; формують переліки пріоритетних проектів та проектів, що становлять спільний інтерес для країн-членів; окреслюють умови фінансування проектів, визначених пріоритетними.

Згідно з новою енергетичною стратегією ЄС, споживання газу зростатиме, що за умов падіння власного видобутку, насамперед у Північному морі, зумовлюватиме підвищення залежності ЄС від імпорту газу. Очікується, що в 2020 році вона зросте, порівняно з
2000-м, із 39 до 67%, а з урахуванням розширення ЄС - до 73%.

Головними постачальниками газу до ЄС є Росія, Алжир і Норвегія; незначні обсяги імпортуються також із Лівії, Єгипту. Сьогодні Росія постачає газ до шести країн - членів ЄС, забезпечуючи при цьому значні частки їх імпорту. Крім того, РФ практично повністю забезпечує імпорт газу п’яти із семи країн Центральної і Східної Європи - кандидатів на вступ до ЄС. 

Подальше значне нарощування поставок з Норвегії та Алжиру, інших великих постачальників газу до ЄС є проблематичним. Запаси газу у Північному морі обмежені, а їх видобуток — досить дорогий. Алжир має значні поклади газу, але збільшення його постачання стримується необхідністю прокладання підводних газопроводів, вартість яких значно вища, ніж на суходолі. 

Росія має можливості для нарощування поставок до ЄС. Водночас експерти припускають, що збільшення попиту на газ в ЄС може випередити її спроможність цей попит задовольняти.

Така ситуація стимулює ЄС до збільшення поставок зрідженого природного газу та пошуку нових джерел постачання, наприклад, з Прикаспійських країн, Ірану. Вартість газу з цих країн буде значно вищою, порівняно з Алжиром, внаслідок більшої відстані транспортування, але потреба диверсифікації джерел постачання переважає суто економічну вигоду.

З огляду на це, найбільш перспективним джерелом збільшення постачань газу, на думку фахівців ЄС, є поставки його з Росії. Водночас, аби уникнути небезпеки недоотримання необхідних обсягів російського газу та з метою диверсифікації джерел постачання, Євросоюз передбачає будівництво газопроводів з Прикаспійських країн поза територією Росії та залучення газу з Ірану та Іраку.

Аналіз перспективних і попередньо визначених пріоритетними газових проектів ЄС дає підстави до таких висновків: 

- ЄС має намір дотримуватися принципу диверсифікації джерел надходження газу, про що свідчить віднесення до пріоритетних проекту будівництва нової газової мережі Прикаспійські країни-Близький Схід-ЄС;

- роль Росії як великого постачальника газу до ЄС буде зберігатися, про що свідчить віднесення до числа пріоритетних проекту будівництва газових мереж Німеччина-Росія;

- передбачається підвищення ролі нових транзитерів російського газу до ЄС (проекти підвищення пропускної спроможності газових мереж із російських родовищ до ЄС через Білорусь і Польщу);

- у пріоритетних проектах ЄС участь України не передбачається, що можна пояснити згаданим вище дотриманням Євросоюзом принципу диверсифікації шляхів надходження газу. Водночас проект будівництва газової мережі з Прикаспійських країн може становити інтерес для України, а фактично початковий рівень розробки проекту залишає Україні перспективи участі в ньому;

- у загальному переліку налічується три проекти за участю України, проте на сьогодні частково реалізується лише один із них, інші є намірами; 

- більшість газових проектів ЄС не зачіпають безпосередньо інтересів України, однак якщо виконуватимуться проекти будівництва газопроводів Росія-ЄС поза територією нашої держави, а Росія водночас не нарощуватиме обсягів видобутку газу, то це може спричинити для України негативні наслідки (зменшення обсягів транзиту російського газу за рахунок перерозподілу його експортних потоків на нові газопроводи). 

Співробітництво ЄС-РФ: російські газові родовища в очікуванні західних коштів
ЄС та Росія визнали взаємну енергозалежність, яка у газовій сфері протягом найближчих 20 років буде зростати: ЄС потребує кардинального збільшення поставок російського газу, а газова промисловість Росії - гігантських фінансових надходжень для освоєння нових родовищ, модернізації існуючих і будівництва нових газопроводів, запровадження нових енергозберігаючих технологій. На цьому грунті між ЄС та Росією розвивається досить активний енергетичний діалог. Євросоюз має намір: отримати доступ до російських надр на власних умовах; увійти до реформованих природних монополій (РАТ «ЕЭС» та ВАТ «Газпром»); добитися ратифікації Росією Договору до Енергетичної Хартії (ДЕХ), що дозволить іншим виробникам газу з СНД вийти на європейський ринок. 

Зі свого боку, в Росії вважають, що енергодіалог має забезпечити російським нафтогазовим компаніям вільний доступ до західних фінансових ресурсів, оскільки зараз вони отримують західні кредити за значно вищими, порівняно з європейськими ТНК, ставками. 

Енергодіалог ЄС-Росія зосереджується головним чином навколо чотирьох проектів: будівництво газопроводу-перемички Польща-Словаччина; розширення газопроводу Ямал-Європа; будівництво Північноєвропейського газопроводу (акваторія Балтики); розробка Штокманівського родовища (шельф Баренцова моря).

Перехід співробітництва ЄС-Росія до етапу виконання спільних видобувних і великих газопровідних проектів стримується рядом економічних чинників, що спонукає обох партнерів до пошуку альтернатив: ЄС - нових джерел постачання газу, Росію - нових ринків збуту. 

Європейський союз не визнає Росію країною з ринковою економікою; його не влаштовує тамтешній несприятливий інвестиційний клімат та низькі темпи реформування енергетичного сектора. В результаті, немає намірів у найближчій перспективі вкладати кошти в будівництво газопроводів на російській території та фінансувати розробку російських газових родовищ. Крім того, законодавство Євросоюзу обмежує фінансування країн-нечленів з боку кредитних інститутів ЄС.

Можливою альтернативою збільшенню поставок газу з Росії ЄС вважає налагодження його постачання з Прикаспійських країн та Близького Сходу.

Росія не погоджується з двома базовими умовами процесу лібералізації енергетичних ринків ЄС: встановленою ДЕХ умовою забезпечення вільного та конкурентного доступу до транзитних газопроводів, а також обмеженням довгострокових контрактів на поставки газу з переходом на короткострокові. Розробка російських газових родовищ потребує великих витрат, а їх повернення, на думку фахівців «Газпрому», може бути гарантоване виключно довгостроковими контрактами. 
Співробітництво ЄС-Україна.
У сфері транзиту газу співробітництво ЄС з Україною до 2001 року мало досить обмежений характер. Це зумовлювалося, перш за все, загальною установкою енергетичної стратегії ЄС на пріоритет підтримки виробників, порівняно з транзитерами, та диверсифікацією шляхів енергопостачання - що означає об’єктивну зацікавленість Євросоюзу в усуненні будь-якої монополії на транзит, у тому числі української.

На рівень співробітництва негативно впливав певний підрив міжнародної довіри до України як партнера в газотранспортній сфері, зумовлений колишньою практикою несанкціонованого відбору транзитного газу, несвоєчасними розрахунками за спожите російське «голубе» паливо, непрозорістю управління та проблемним технічним станом української газотранспортної системи.

В результаті зацікавленість ЄС у конкретній співпраці з Україною у сфері транзиту газу була досить невисокою. Реальне співробітництво обмежувалося відносно незначною фінансовою підтримкою окремих, розрізнених проектів. Виняток становила програма INOGATE, у рамках якої здійснювалися (і здійснюються) досить вагомі проекти, спрямовані на модернізацію української ГТС.

Внесення до переліку проектів тих із них, що стосуються нарощування потужності української газотранспортної системи, продемонструвало наміри Євросоюзу розширити в перспективі український напрямок транспортування російського газу до ЄС і відповідно - активізувати співробітництво з Україною. 

Присутність України в планах Євросоюзу щодо розвитку трансєвропейських газових мереж та динамічне розгортання енергодіалогу дають підстави сподіватися на позитивну перспективу співробітництва.

Співробітництво Росія-Україна. На цей час Росія і Україна беруть участь у виконанні спільного проекту, внесеного до переліку проектів ЄС у газовій сфері: розширення пропускної спроможності газопроводів з Росії до Балканських країн та Туреччини. Безпосередньо України стосується та частина спільної роботи, що пов’язана з розширенням пропускної спроможності транзитного газопроводу Ананьїв-Ізмаїл.

Виконання проекту дозволить збільшити пропускну спроможність газотранспортної системи України та забезпечить транзит російського газу до Туреччини і країн Балканського регіону обсягом до 38 млрд. куб. м на рік. 

На території України передбачено будівництво газопроводу Ананьїв -Ізмаїл і компресорних станцій. Проект виконує ВАТ «Газтранзит». Першу фазу проекту - будівництво КС «Тарутине» - вже закінчено, це дозволяє збільшити експорт газу на 3,9 млрд. куб. м. Розпочато підготовчі роботи до другого етапу проекту - будівництва другої гілки газопроводу Ананьїв –Тирасполь - Ізмаїл.

Реалізація російських проектів обходу трубопроводами території України, за підтримки ЄС, вже до 2010 року може призвести до зменшення обсягів транзиту газу через Україну більш як на 60 млрд. куб. м на рік. Водночас розширення української газотранспортної системи за проектами, що реалізуються, може підвищити пропускну спроможність ГТС щонайбільше на 15-20 млрд. куб. м на рік. 

Враховуючи, що прокладання нових газових трас у кілька разів дорожче, ніж розширення або повне завантаження існуючих (необхідно проводити додаткові геодезичні, проектні та інші дослідження, землевідведення тощо), можна стверджувати, що рішення Росії та ЄС обійти українську територію є економічно обтяжливим для кінцевих споживачів газу в Євросоюзі, значною мірою суб’єктивним і таким, що лежить швидше в політичній площині.

За своєю пропускною спроможністю, протяжністю та складністю споруд газотранспортна система України посідає друге (після російської) місце у світі. Її особливістю є, зокрема, наявність потужних підземних сховищ газу (ПСГ), що дає змогу покривати сезонні нерівномірності у газоспоживанні. Вартість української ГТС, за різними оцінками, становить 15-20 млрд. дол.

Протягом багатьох років ГТС дозволяла Україні отримувати за послуги з транзиту близько 30 млрд. куб. м російського газу (що дорівнює річній потребі в газі населення та комунально-побутових підприємств України) на суму близько 1,5 млрд. дол. Доходи від транзиту газу становлять майже 10% загальних доходів від експорту. 
Від стабільної роботи ГТС значною мірою залежить енергетична безпека не лише України, але й 18 європейських країн - споживачів російського газу. Сьогодні основне обладнання ГТС працює без значних перебоїв завдяки постійній роботі українських підприємств з його оновлення та модернізації. 

Водночас ці процеси стримуються як значним податковим тиском, так і недоліками державного регулювання. Так, у сфері газотранспорту, попри її стратегічну важливість для держави, не використовуються такі методи, як надання пільгових кредитів на закупівлю сучасного обладнання, модернізацію та нове будівництво, надання гарантій і страхування кредитів, встановлення пільгових термінів амортизації обладнання, надання пільг при оподаткуванні тощо. 

Розвиток ГТС не визнано пріоритетним напрямом економічного розвитку держави, зволікається її реформування. 

Фізична та моральна застарілість обладнання української ГТС не дозволяє досягти проектної потужності 170 млрд. куб. м на виході «технічний стан ГТС є незадовільним, а економічна модель її роботи є архаїчною, невідтворювальною та збитковою; і вже назріла необхідність реформування українського нафтогазового комплексу».

Систематичне недофінансування робіт з реконструкції та капітального ремонту об’єктів транспорту досі не призводило до зривів транзитних поставок, але надалі їх переривання через вихід з ладу застарілого обладнання стає дедалі ймовірнішим. 

Імовірнісні закономірності функціонування нафтового ринку України та впливу РФ на поставки сировини. Загалом (за винятком магістральних трубопровідних систем та потужних терміналів) виробничо-технологічна та сервісна база ринків нафти і нафтопродуктів України значною мірою інтегрована до паливно-енергетичного комплексу РФ.
Виробничо-технологічне та сервісне середовище ринків нафти та нафтопродуктів України становлять підприємства нафтопереробної галузі; АЗС усіх форм власності; потужності підприємств зберігання, переробки і відвантаження нафти та нафтопродуктів, включаючи бази, окремі дільниці та пристосовані термінали; транспортні мережі, інша інфраструктура комунікаційних систем. Основною тенденцією розвитку зазначеного середовища в останні роки є посилення впливу транснаціональних нафтових компаній, переважно російських, поетапне витискання з ринків незалежних вітчизняних операторів.

Так, протягом 2000 - 2002 рр. внаслідок приватизації понад 87% нафтопереробних потужностей почали контролювати російські нафтові компанії та фінансово-промислові групи: ЛУКОЙЛ, ТНК & BP, АТ «Татнафта», «Альянс» та «Альфа». Близько 78% нафти, що надходила на вітчизняні НПЗ, постачалася російськими операторами українського ринку. У 2003 р. практично завершився організаційний період формування механізмів господарювання великих російських компаній на оптовому та дрібнооптовому ринках нафтопродуктів за посередництвом належних їм (чи підпорядкованих) виробничо-комерційних структур - резидентів України (ЛУКОЙЛ - Україна, ТНК - Україна, ВАТ «Укртатнафта», відповідні торгові доми, замкнуті збутові системи, дочірні структури та ін.). Загалом можна вважати, що транснаціональні чи близькі до них структури вже контролюють більш ніж 75% оптового та дрібнооптового ринків нафтопродуктів України.

2001 - 2003 роки можна назвати періодом охоплення роздрібного ринку нафтопродуктів структурами, близькими до транснаціональних, з використанням джобберських та франчайзингових схем підпорядкування, впливу та придбання ними виробничих потужностей незалежних вітчизняних операторів, насамперед мереж АЗС. Станом на серпень 2003 року централізованими системами роздрібного збуту нафтопродуктів було охоплено понад 29% загальної чисельності АЗС України, що налічує близько 6,3 тис. одиниць. Повідомлення засобів масової інформації (бюлетень «Газ & Нафта») свідчать, що найбільш розвинуті системи роздрібного збуту нафтопродуктів у зазначений період мали ТНК - Україна - близько 960, СЕНТОЗА/АВІАС - 350, ЛУКОЙЛ - Україна - 165, НАК «Нафтогаз України» - 140, ЗАО «Укртатнафта» (разом з ТД «Укртатнафта») - 120, Галнафтогаз - 60 станцій та ін. Постійний розвиток цього процесу дав підстави ТНК - Україна оголосити про охоплення близько 30% роздрібного ринку нафтопродуктів України, у планах ЛУКОЙЛ - Україна передбачається реалізувати понад 25% нафтопродуктів власного виробництва через мережу АЗС. Аналогічні плани створення розвинутих збутових систем реалізують інші провідні транснаціональні структури, зокрема група «Альянс» та Херсонський НПЗ, які мають охопити понад 10% вітчизняного роздрібного ринку. Загалом слід очікувати, що найближчим часом 70-80% роздрібного ринку нафтопродуктів може бути розподілено між обмеженою кількістю виробничо-фінансових та торговельно-комерційних структур.

У 2002–2003 роках спостерігається підвищений рівень активності зарубіжних та вітчизняних операторів ринків під час перерозподілу прав власності та створення нових потужностей підприємств зберігання нафти та нафтопродуктів. При цьому увага приділяється регіонам чорноморського та азовського узбережжя України. Група «Альянс», що контролює Херсонський НПЗ та Укрнафтопродукт, спільно зі швейцарською компанією Lia Oil має наміри реконструювати термінали та резервуарний парк у Камишовій бухті Севастополя, розробити проект будівництва у Херсоні нового термінала з перевалювання нафти та нафтопродуктів. Компанія ЮКОС вельми активно відвантажує нафту та нафтопродукти транзитом через портові та термінальні споруди Феодосії, розглядає пропозицію щодо будівництва у Донузлаві комплексу з перевалювання нафти та нафтопродуктів потужністю понад 20 млн. тонн. Не меншу активність виявляють вітчизняні нафтотрейдери. Компанія ІНФОКС (контролює нафтотермінал у Херсонському порту) є одним із засновників фірми Іллічівський паливний термінал, яка планує упродовж року ввести в експлуатацію першу чергу комплексу загальною потужністю 3,23 млн тонн з перевалювання дизпалива та мазуту в Іллічівському морському торговельному порту. Спостережна рада Одесанафтопродукт вирішила викупити акції компанії у дрібних акціонерів. Азовська нафтова компанія, що володіє 90% статутного фонду Маріупольнафтопродукту, погодила рішення про ліквідацію цієї структури, маючи намір використовувати резервуарний парк для власних потреб.

Загалом наведене дає підстави вважати обґрунтованим висновок про інтегрованість ринків нафти та нафтопродуктів України до ПЕК РФ.
Енергетичний ринок. Україна підтримує плани Європейського Союзу щодо створення єдиного внутрішнього енергетичного ринку на основі правил єдиної енергетичної мережі.

Крім того Україна підтримує план пріоритетних заходів ЄС щодо об'єднання електромереж, створення єдиного європейського регулятора, а також заходи по відділенню операторів електромереж від постачальників.

Україна зацікавлена у співпраці, в здійсненні зовнішньої енергетичної політики країнами-членами ЄС, зокрема, в частини визначення пріоритетів перебудови інфраструктур постачання (включаючи трубопроводи і термінали для зрідженого газу), розробки Дорожньої карти для створення Пан'європейської енергетичної співдружності, перегляду підходів до співпраці з основними партнерами ЄС з огляду взаємозалежності.

Фондовий ринок. У кожній країні є свої особливості функціонування фондового ринку, викликані національними традиціями, історією розвитку ринку, особливостями регулювання і т.д. Відповідно до цього, в кожній країні регіональні біржі відіграють різну роль. 

Практично в усіх країнах існує один фінансовий центр, який є одночасно центром банківських операцій і центром операцій з цінними паперами, в т.ч., акціями. В більшості випадків роль такого центру відіграє столиця держави (Лондон, Токіо, Сінгапур) або місто, що є основним економічним центром (Нью-Йорк, Мілан, Амстердам), хоча у ряді випадків фінансовий центр може не бути найбільшим економічним центром країни (Франкфурт, Сан-Паулу). У цьому фінансовому центрі знаходиться провідна фондова біржа країни на якій концентрується основний оборот торгівлі цінними паперами в країні. 

Регіональні фондові біржі. Число і роль регіональних бірж розрізняється в різних країнах. У великих (за територією та населенням) країнах число таких бірж може вимірюватися десятками. Наприклад, в США на початку століття налічувалося близько 100 регіональних бірж (Wellons). Фондові біржі виконували подвійну роль: по-перше, забезпечували можливість регіональним інвесторам здійснювати торгівлю акціями найбільших компаній; по-друге, на регіональних біржах організовувалася торгівля акціями регіональних емітентів, розмір яких був недостатній для лістингу на провідній національній біржі.

Впродовж всього нинішнього сторіччя кількість і значення регіональних бірж в більшості країн знижувалася. Особливо прискорився цей процес в останні 25 років. Обумовлено це, перш за все, тим, що отримують все більший розвиток нові автоматизовані технології торгів і з'являються нові торгові системи. Розвиток комп'ютеризації призводить до того, що географічне положення торгового майданчика перестає мати велике значення.

Паралельно з падінням ролі регіональних бірж росла і продовжує рости роль електронних торгових систем, які займають певною мірою проміжну нішу між біржовим ринком і неорганізованим ринком. Першою системою такого типу була система NASDAQ в США, яка почала діяти з 1971 року. Надалі з'явилися подібні системи і в інших країнах, більшість з яких в принципі копіюють технологію NASDAQ (у Росії – РТС).

В результаті до теперішнього часу в більшості країн склалася наступна модель організації фондового ринку:

· Національна фондова біржа 

· Національна електронна торгова система 

· Регіональні фондові біржі 

· Позабіржовий ринок 

Український фармацевтичний ринок оцінюється як інвестиційно-привабливий. Для підвищення інвестиційної привабливості необхідно спростити і зробити прозорішими правила, які зроблять ці ринки цікавішими  для крупного іноземного бізнесу.

Щорічне зростання українського фармацевтичного ринку складає не менше 10% вже впродовж декількох років. Сьогодні на ринку із зареєстрованих лікарських засобів 34% - препарати українського виробництва, інші - іноземного. У фінансовому вияві приблизно 70% ринку займають імпортні препарати, 30% - вітчизняні.У обгортках навпаки: українські препарати - 70%, імпортні - 30%.
Ринок виробництва пива. Три роки поспіль виробництво пива в Україні зростало в середньому на 7-12% і сягнуло близько 68 млн. дал. За цей час на ринок вийшли й закріпились на ньому нові вітчизняні торгові марки, а українські пивокомбінати стали привабливими для закордонних інвесторів. 

Приріст виробництва забезпечується практично лише за рахунок лідерів - шістки найпотужніших пивокомбінатів: два з них - чернігівська "Десна" та запорізький "Славутич" - мають закордонних інвесторів; Донецький пивозавод, миколаївський "Янтар" та харківська "Рогань" збираються їх залучити найближчим часом; а київська "Оболонь" для переозброєння виробництва отримала кредит від ЄБРР. Загалом пивні гіганти за останні роки модернізували виробництво, наростили потужності, закупивши нове обладнання, створили потужну збутову мережу. І тепер мають усі можливості впевнено завойовувати ринок стабільною високою якістю продукції. 
Відчутний вплив на кон'юнктуру своїх регіональних ринків справляють одеський "Чорномор", фірма "Полтавпиво", київські пивозаводи №1 та "Поділ", лисичанський "Лиспи", Охтирський, Тернопільський, Микулинецький, Бердичівський, Ніжинський пивозаводи, Ізюмська пивоварна компанія, деякі інші. Через застаріле обладнання та технологію ці підприємства не спроможні продукувати пиво такої якості, як продукція провідної шістки. 
У закордонних інвесторів посилився інтерес до українських пивокомбінатів: вирішується питання з викупом акцій у Донецького пивозаводу американською D.B.S. America Inc.; бельгійська Interbrew (стратегічний інвестор "Десни") веде переговори про придбання контрольного пакета акцій харківської "Рогані"; скандинавський холдинг BВH (Baltic Beverages Holding), який працює зі "Славутичем", прагне придбати ще й контрольний пакет львівського "Колосу"; дочірня компанія SUN Brewing - кіпрська Cantorne Trading Limited - завершила оформлення придбання 26% пакету акцій ВАТ "Пивобезалкогольний комбінат "Крим", який остаточно закріпить за нею цю пивоварню. 

Імпорт пива, з огляду на низьку платоспроможність вітчизняного споживача, не відіграє особливої ролі на внутрішньому пивному ринку. Так, за даними Держкомстату, у 1998 році в Україну ввезли пива на 7,14 млн.дол., або вдвічі менше, ніж у 1997-му. Найпопулярніші марки в Україні - Bavaria, Gosser, Heineken, Tuborg, Bear Beer, Amstel, Pilsner. А основні країни-постачальники - Нідерланди (40% імпорту), Німеччина (17%), Данія (15%) та Чехія (8%). 

Причини низьких обсягів поставок імпортного пива - протекціоністські заходи держави, які захищають вітчизняного виробника, та девальвація національної валюти. Саме останній чинник вивів імпортне пиво за межі доступності широкому колу споживачів. Так, при імпорті пива підприємцю, крім акцизу та ПДВ, доводиться сплачувати ще й мито: 0,5 євро за літр (більш ніж 1 грн. за півлітрову пляшку). Донедавна діяла і мінімальна митна вартість. Виходячи з цього, імпортне пиво в Україні після оформлення всіх документів коштує в 2-5 раз дорожче, ніж вітчизняне. Звідси й обмеженість вибору торгових точок, в яких можливий збут імпортного пива: супермаркети, центральні міські гастрономи, престижні ресторани, бари та нічні клуби. Роздрібна ціна півлітра імпортного пива (пляшкового, баночного чи розливного) коливається від 3 до 8 грн., а у престижних барах доходить до 25 грн. 
Ринок нерухомості. Держави Балтійського регіону, що бурхливо розвиваються, і Україна привертають європейських інвесторів, які працюють з ринком нерухомості, багатими інвестиційними можливостями.

Після вступу колишніх радянських республік Естонії, Латвії і Литви до Європейського Союзу в травні 2004 року, європейські інвестори спрямувалися на їх ринки нерухомості. Особливо багато інвестиційних можливостей відкривається в столицях цих держав, де зосереджена краща нерухомість Балтійського регіону, яка приносить високий дохід на вкладений капітал.

Привабливість цих держав також пояснюється їх істотним економічним зростанням. Так, ВВП Латвії у 2004 році виріс на 8,5%; Естонії - на 6,2%; Литви - на 6,7%.

Найбільш активними на ринках балтійських країн є інвестори з Скандинавії, оскільки скандінавський і балтійський регіони знаходяться недалеко один від одного і мають тісні торгові зв'язки. Наприклад, датська компанія Baltic Property Trust з 2001 року інвестувала в країни Балтії 170 млн. євро (204 мільйони доларів) і протягом наступних декількох років планує інвестувати ще 600.

Україна вважається ризикованим ринком, оскільки її політична нестабільність очевидна і її вступ до ЄС найближчим часом маловірогідний. І все-таки інвестори з Європи навряд чи зможуть відмовитися від можливостей отримати високий дохід від інвестицій в український ринок нерухомості.
Впродовж 2006 року в Україні спостерігалася стабілізація кількості кредитів, які видавалися банками на придбання нерухомості. Якщо в 2004 році, з квітня (початок роботи Реєстру) по грудень, в Україні було зареєстровано понад 55 тисяч виданих іпотечних кредитів, в 2005 році приріст кількості іпотек склав понад 150%, то з січня по грудень 2006 року приріст виданих іпотечних кредитів склав тільки 32% до рівня 2005 року. Загалом, по Україні в 2006 році (з січня по грудень) було видано на придбання нерухомості понад 180 тисяч банківських кредитів.

Лідером по кількості кредитів, виданих банками на придбання нерухомості, впродовж всіх трьох років залишається Київ (з січня по грудень 2006 року - понад 26 тисяч іпотечних кредитів). Традиційними лідерами є також Донецька область (понад 16 тисяч іпотек впродовж 2006 року), Дніпропетровська, Харківська і Одеська області (понад 12 тисяч іпотек впродовж 2006 року в кожній).
Лідерами приросту кількості іпотечних кредитів в 2006 році сталі області, які впродовж 2004-2006 років залишалися аутсайдерами по кількості кредитів, виданих на придбання нерухомості. Так, в Кіровоградській області, яка впродовж 2004-2005 років була абсолютним аутсайдером в Україні по кількості виданих іпотечних кредитів (0,368 тисяч - в 2004 і 1,9 тисяч - в 2005 році), приріст в 2006 році склав понад 80%. 

Менше всього кредитів на купівлю нерухомості впродовж 11 місяців поточного року видавалося в Чернігівській і Тернопільській областях - понад 2,6 тис. кредитів. Найвідчутніший спад попиту на іпотечні кредити з січня по грудень 2006 року відбувся в Сумській області - 15% приросту до рівня 2005 року (у 2005 році приріст іпотеки в області складав 110%), в Херсонській області - майже 17% приросту до рівня 2005 року ( у 2005 році аналогічний приріст склав 168% до рівня 2004 року), а також в АР Крим - 19% приросту до рівня 2005 року (приріст іпотеки в 2005 році складав 124% до рівня 2004 року).

Компанія «ХХІ Століття» заявила про намір здійснювати інвестування в проекти нерухомості в столиці і регіонах України на суму від 5 до 100 млн. дол. Серед можливих варіантів співпраці - інвестування в проекти, спільний розвиток проектів, стратегічне партнерство.

 Компанія планує почати вихід на регіональні ринки України, як для реалізації проектів нерухомості власними зусиллями, так і разом з іншими компаніями. У перелік міст, в які збирається інвестувати „XXІ Століття”, входять Харків, Донецьк, Дніпропетровськ, Львів, Миколаїв, Запоріжжя, а також території АР Крим. 

В Україні зростає дефіцит комерційної нерухомості. Найбільш гострий дефіцит площ у сфері комерційної нерухомості відчувається в регіональних центрах, у першу чергу - в містах-міліонерах. Найближчим часом насичення ринку комерційної нерухомості не передбачається, оскільки реалізація багатьох задекларованих проектів з різних причин  затягується, а попит збільшується.
Причиною зростання дефіциту торговельних, офісних і складських приміщень є недостатня кількість професійних девелопменських компаній у регіонах, висока вартість розвитку проектів нерухомості, брак інвестицій і відсутність доступу до дешевих кредитних ресурсів. 

Вирішуватися проблема дефіциту торговельних, офісних і складських площ у регіонах буде шляхом введення в експлуатацію нових об’єктів. Однак, внаслідок макроекономічних і галузевих факторів цей процес може проходити не досить швидко. 

Збільшити в регіонах пропозиції професійної нерухомості можна через стратегічне партнерство столичних і локальних девелопментських компаній. У таких випадках дуже ефективна спільна робота локальних і столичних компаній. Перші - володіють ділянками і проектами, в інших - нагромаджений досвід і необхідний арсенал ресурсів. У результаті такого партнерства виграє кожна сторона, оскільки збільшуються масштаби і прибутковість бізнесу. 

З метою задоволення зростаючого попиту в якісній комерційній нерухомості Компанія „XXІ Століття“ уже розпочала реалізацію кількох проектів у регіонах України. Зокрема, на даний момент триває проектування ТРЦ оновленої мережі „Квадрат“ формату „гіпермаркет-галерея“ у Львові, ведуться передпроектні дослідження для будівництва ТРЦ у Дніпропетровську, Одесі, Харкові і в Криму. На стадії розвитку знаходиться кілька проектів багатофункціональних центрів у Запоріжжі.

На сьогодні регіональні ринки торговельної нерухомості відстають від київського приблизно на чотири роки. Більшість діючих у регіонах торгових центрів – це реконструйовані універмаги й універсами. За концепцією, площами й архітектурою багато з них навіть не потрапляють у категорію професійних торгових центрів. Тому багато хто з підприємців тимчасово залишають Київ, щоб будувати торговельну нерухомість у регіонах. 
Ринок житла. Одна з причин подорожчання житла - недостатня пропозиція його на ринку. Ця тенденція простежується і у позиції "Київміськбуду". Якщо в цей же час минулого року компанія виставляла на продаж тисячу квартир, то зараз пропозицію складає 500 квартир. Чинники, які викликали подорожчання житла, мають довгостроковий характер. Це - зростання цін на будівельні матеріали, обмеженість земельних ресурсів і складність дозвільної системи при отриманні земельних ділянок.
Складений рейтинг середньої вартості квадратного метра житла. Найдорожчі квартири, як і слід було чекати, - в Києві (середня вартість одного квадратного метра - 2600 доларів). 

На другому місці - Одеса (1820 доларів  за 1 квадратний метр). У Дніпропетровську вартість 1 квадратного метра - 1340 доларів). У Севастополі 1 квадратний метр м оцінюють в 1275 доларів, не дивлячись на те, що кількість населення в нім порівняно невелике - 379 тисяч чоловік (у Києві - 2708 тисяч чоловік). Харків зайняв почесне 5 місце з вартістю 1170 доларів за 1 квадратний метр нерухомості. Середня вартість 1 кв. м в Львові - 1100 доларів, в Донецьку - 865 доларів. Найдешевші квартири в Кіровограді. Там середня вартість 1 кв.м - 645 доларів. Різниця цін по пропозиціях вельми істотна: київські ціни, наприклад, вище харківських в 2,2 рази. На підставі даних відносно цін пропозицій і кількості населення в кожному з міст була розрахована середня вартість квадратного метра житла по Україні. Вона склала 1369 доларів США. Тільки у двох містах - Києві і Одесі - вартість пропозицій вище середнього показника. У решті міст - ціни нижчі за нього.

Високі ціни в Одесі пояснюються рядом причин: портове місто з обширними зарубіжними зв'язками, розвиненою промисловістю і інфраструктурою, курортна зона. Тому друге місце в цьому рейтингу - цілком з'ясовно і закономірно. Не менш виправданою представляється і третя позиція Дніпропетровська, де розвинена промисловість і високе зосередження грошових потоків. Дещо дивним виявилося несподівано низьке - 19-і - місце Донецька. Враховуючи те, що в цьому місті зосереджені і промисловість, і крупні грошові ресурси, а ціни на престижні квартири високі, цей факт свідчить про серйозний дисбаланс в соціальній структурі населення: у регіоні багато бідних і мало багатих, а прошарок середнього класу незначний.
Агропромисловий комплекс. Інституційні обмеження конкуренції існують у багатьох галузях, але найбільш значними та обтяжливими вони є в сільському господарстві. Ринок землі сільськогосподарського призначення фактично з’явився лише на початку поточного десятиріччя, після реформування сільгосппідприємств. При цьому в більшості регіонів конкуренція за орендування землі відсутня або є слабкою, тому селяни, як правило, змушені здавати її в оренду за істотно занижену плату. Негативний вплив на стан та розвиток конкуренції на аграрних ринках мають антиконкурентні дії окремих органів державної влади та місцевого самоврядування.
Обмеження дії ринкового механізму - найважливіша причина збереження в галузі великої кількості неефективних господарств. Продуктивність праці 10% працівників найкращих підприємств у 20 разів більша, порівняно з продуктивністю 10% найгірших. 
Наявний рівень ефективності використання ресурсів - найбільш важливий чинник, що обумовлює регулярні кризові явища на ринках АПК (зокрема, у 2005 році - на ринках м’яса та цукру). Відповідно, лише комплексне реформування - єдиний шлях до того, щоб забезпечити стабільний розвиток аграрного сектора. Навіть поява обмеженої конкуренції за землю в результаті реформування сільгосппідприємств, яке було здійснене у 2000 році, сприяла суттєвому зростанню ефективності. Тому найважливіше завдання - запровадити в галузі дію ринкових механізмів у повному обсязі. Це прискорить виведення з ринку неефективних підприємств, перехід землі та інших ресурсів до кращих господарів.

Ринок зерна. Російський зерновий союз і Українська зернова асоціації планують підписати меморандум, направлений на подальшу розвиток зернових комплексів обох країн і, зокрема, на зміцнення своїх позицій на світовому ринку зерна.
Спільна діяльність буде направлена на підвищення конкурентоспроможності і ефективності функціонування національних зернових комплексів України і Росії, гармонійний конкурентний розвиток регіонального зернового ринку і зміцнення позицій українських і російських експортерів зерна на світовому ринку. 

Представники союзу і асоціації планують сумісні заходи, проведення консультацій і розповсюдження інформації. Крім того, можливе створення сумісних експертних робочих груп по найбільш перспективних напрямах співпраці.

З метою стабілізації продовольчого ринку, усунення диспропорцій у товаропотоках і цінах на зерно та продукти його переробки, прискорення впровадження ефективних механізмів державного регулювання ринку зерна, посилення захисту прав споживачів потрібно: 

а) вжити заходів щодо здійснення закупівель зерна для закладення його до державного резерву, проведення інтервенційних операцій на ринку зерна, формування регіональних ресурсів зерна виключно через акредитовані біржі; 

в) опрацювати єдині підходи до формування та використання регіональних ресурсів зерна, передбачивши використання цих ресурсів для зниження рівня товарних та цінових коливань на регіональних ринках та визначення на конкурсних засадах суб'єктів господарської діяльності, що залучатимуться до формування і використання регіональних ресурсів зерна; 

е) вжити організаційних заходів щодо створення сільськогосподарськими товаровиробниками спеціалізованих зернових бірж для продажу продукції власного виробництва; розвитку конкуренції на регіональних ринках зерна та продуктів його переробки; запровадження постійного моніторингу регіональних ринків зерна, зокрема динаміки цін на ринку, обсягів споживання, запасів зерна, та використання його результатів для оперативного усунення негативних тенденцій на цих ринках.
5. Ринок праці.
Регулювання попиту на робочу силу та її пропозиції через вплив та господарські інтереси - найперспективніший шлях. Але виникають ситуації, пов’язані переважно з істотною зміною рівня пропозиції робочої сили внаслідок її територіального переміщення.
Першоосновою економічного регулювання ринку праці повинні стати реальна вартість робочої сили і ефективна зайнятість населення, яка  передбачає активізацію процесу вивільнення надлишкової робочої сили, формування мобільного резерву робочої сили, легалізацію прихованого безробіття.

Слід враховувати і ту обставину, що порушення так званої “абсолютної економічної” межі підвищення загального рівня зайнятості населення Україні не загрожує, бо система партнерства і насиченість ринку товарами вітчизняного виробництва не досягли того рівня, який би міг спричинити зростання саме на цьому ґрунті рівня безробіття і загострення соціально-економічних проблем.

Регулювання на територіальних ринках праці таких процесів, як трансформування прихованої форми безробіття в явну, формування мобільного резерву робочої сили, - це пошук компромісних рішень між шляхами розв’язання соціальних проблем зайнятості та необхідністю реалізації вимог ефективності. 
Отже, інтенсивне вивільнення робочої сили, з її наступним територіально-галузевим перерозподілом на користь наукомістних виробництв, соціально орієнтованих видів діяльності, галузей, які працюють на споживчий ринок, є об’єктивною необхідністю, що вимагає синхронізації сучасних методів і форм макро- та мікроекономічного впливу на регіональні та локальні ринки праці з метою формування високомобільного і конкурентоспроможного контингенту робочої сили. Якісно новий рівень територіально-галузевої мобільності робочої сили може бути досягнутий шляхом узгодження таких процесів, як створення необхідних технологічних умов виробництва на рівні низових економічних структур і формування відповідного соціально-економічного механізму швидкого пристосування параметрів робочої сили до вимог попиту на неї на рівні галузей, регіоні в цілому.

Ринок праці в Україні і фактори, які спонукають до міграції. В основі механізму міграції населення лежать територіальні відмінності умов відтворення населення. Досить широко поширена концепція факторів виштовхування і притягування. Оскільки фактори виштовхування і притягування тісно взаємопов’язані, жорстке розділення їх втрачає сенс. Комплекс факторів виштовхування населення є різним, однак провідну роль в його складі при всіх обставинах відіграють трудові фактори. Сказане відноситься як до трудової міграції, так і до міграції взагалі, щоправда, більш опосередковано. В ринковій економіці фактори трудової міграції фокусуються на ринок праці.
Є різні розуміння меж ринку праці. Продаж робочої сили нижче її вартості, коли заробітна плата не покриває витрат на просте відтворення в ринковій економіці не може бути довготривалим. До виштовхуючих на роботу за кордон з України відносяться такі основні працеринкові фактори як власне безробіття, його територіальні відмінності, зайнятість на робочих місцях з низкою оплатою праці, поляризація населення за доходами.
Вважається, що безробіття в межах 4-5% можна вважати нормальним (не проблемним).
За даними міжнародних джерел реальний рівень безробіття для України становить 12-30%. Кількісно оцінити вплив працересурсних факторів на виштовхування населення України на роботу за кордон надзвичайно складно. 
          Ситуація на локальних ринках праці. Для характеристики ситуації на локальних ринках праці (гіпотетично найбільш несприятлива ситуація виступає “стимулятором” виїзду на роботу за кордон) були вибрані Карпатський (Львівська, Закарпатська, Івано-Франківська, Чернівецька області) і Донецький (Донецька, Луганська області) регіони. В Карпатському регіоні частки молоді в складі зареєстрованих безробітних як в локальних ринках праці з найнижчими, так і в локальних ринках праці з найвищими значеннями рівня зареєстрованого безробіття були майже однаковими. Питома вага жінок серед зареєстрованих безробітних в локальних ринках праці з найвищими значеннями рівня зареєстрованого безробіття була меншою ніж в локальних ринках праці з найнижчими значеннями рівня зареєстрованого безробіття, що логічно; жінки першими вивільняються з підприємств і установ, в подальшому при погіршенні ситуації з зайнятістю цей процес охоплює чоловіків і їхня частка в складі зареєстрованих безробітних збільшується. 
При низьких рівнях зареєстрованого безробіття в Донецькому регіоні жіноча складова є дуже великою – робочі місця для чоловіків у вуглевидобувній та металургійній галузях промисловості скоротилися значно меншою мірою ніж в інших галузях промисловості. В групі локальних ринків праці з найнижчими значеннями рівня зареєстрованого безробіття питома вага жінок в складі зареєстрованих безробітних була в 1,51 рази більшою ніж в групі локальних ринків праці з найвищими значеннями рівня зареєстрованого безробіття. Частки молоді та довготривалих безробітних серед зареєстрованих безробітних в локальних ринках праці з найнижчими значеннями рівня зареєстрованого безробіття, навпаки, були меншими ніж в локальних ринках праці з найвищими значеннями рівня зареєстрованого безробіття.

В Україні поляризації суспільства за доходами перейшла через край і обернулася його деградацією; саме злиденне становище більшої частини населення блокує трансформації, які могли б підняти життєвий рівень збіднілих мас і дати імпульс якісному росту. 1-3% населення в Україні взагалі голодує. За крайніми оцінками в Україні щорічно від голоду та спричинених ним хвороб (голодова смертність) помирає щонайменше 18 тис. Осіб. 

          Зовнішня трудова міграція як чинник боротьби з бідністю. Зменшенню надзвичайно великого розриву в доходах бідних і багатих в Україні сприяє зовнішня трудова міграція. Саме вона дозволила значній частині населення уникнути озлидніння в період обвального падіння виробництва і зумовленого ним безробіття.
Досвід показує, що широкомасштабні акції по створенню нових робочих місць держаними службами зайнятості практично не дають відчутного ефекту. Санація ситуації на ринку праці, а тим самим зниження сили дії працеринкових факторів зовнішньої трудової міграції з України, можуть бути досягнуті лише при суттєвому зростанні інвестицій в економіку. 

Ринки праці для українців за кордоном. Українці постійно поповнюють 70-мільйонну армію трудових мігрантів планети. За неофіційними даними, на заробітки щорічно виїжджає 5 мільйонів українців. Ще 2 мільйони постійно перебувають за кордоном, за місцем своєї роботи.

За 10 років з України емігрувало більше 500 докторів наук і 1 тисяча кандидатів наук (третина з них у віці до 40 років), понад 10 тисяч медпрацівників, інженерів, технологів і інших висококваліфікованих фахівців.

Трудова міграція обумовлена стандартними причинами - низькою оплатою праці і високим рівнем безробіття в Україні. Якщо узагальнити наведені дані, виходить, що кожен п'ятий працездатний українець працює в іншій державі, причому його трудові і цивільні права нічим не захищені і всіляко  притискаються.
Український працівник в країнах ЄС отримує в 4-5 разів менше, ніж зайнятий на аналогічній роботі місцевий фахівець. При цьому він піддається необмеженій експлуатації з боку своїх господарів.

Конгрес профспілок Великої Британії (TUC) призвав уряд країни прийняти заходи щодо захисту трудових мігрантів з України від свавілля працедавців. Представники профспілок обнародували спеціальний звіт "Вони виїхали на захід: українці на роботі у Великій Британії". Його дані свідчать про жорстку експлуатацію українських працівників, зайнятих в будівельній, харчовій і сільськогосподарській галузях британської економіки.

Потрапляючи в боргове рабство до міжнародних агентств з найму робочої сили, вони не встигають відпрацювати свій борг за час дії візи і швидко поповнюють ряди безправних нелегальних мігрантів, працюючи практично за їжу.

За даними Федерації європейських працедавців, найвищі заробітні плати в Європі отримують в Данії, Швейцарії, Люксембурзі, Норвегії, Германії, Нідерландах, Італії і Великобританії. Значну частку прибуткової частини бюджету західних областей складають гроші заробітчан.

Більшість українців у пошуках роботи відправляються до Туреччини, Росії, Італії, Іспанії і Португалії. В даний час між Україною і Португалією діє угода про виїзд українських громадян на роботу за наймом до Португалії. 

Двостороння угода, що гарантує соціальний захист українських громадян в Португалії, була підписана в лютому 2003 року, потім її ратифікував парламент України і підписав глава держави. Положення документа застосовуються лише відносно громадян України, що мають заздалегідь підписані трудові угоди, зареєстровані в Міністерстві соціального забезпечення і праці Португалії. Термін дії угоди - 5 років. Аналогічні документи Україна планує підписати зі всіма країнами, де нелегально працюють її громадяни. Активні переговори із цього приводу ведуться з Грецією і Лівією.

Нелегальні іммігранти з України працюють головним чином в будівництві. Завдяки своїй добросовісній роботі і високому освітньому рівню нелегальні українські іммігранти поступово завойовують і інші галузі. У Алгарве, на південному узбережжі країни, вони вже з'явилися в ресторанно-готельному секторі і сільському господарстві, а на півночі - на текстильних і інших фабриках. 
Приблизний соціальний портрет трудового мігранта з України в Італії. Для виїзду за кордон майже 90% отримали туристичну візу. При цьому 49,48% осіб мали візу строком на 7-10 днів, 36% - на два тижні; 10,65% - на один місяць; 2,04% - на три місяці і 1,8% - візу на півроку. На заробітках в Італії опинилися представники всіх основних вікових верств. Більше всього жінок 36-45 років (34,69%). Мають вищу освіту 36,73% опитаних. Більше половини (58,50%) респондентів перебуває у шлюбі і абсолютна більшість (87,28%) залишила вдома дітей. 93,19% респондентів основною метою свого перебування за кордоном назвали зароблення грошей. 
7. Проблеми рейдерства в Україні.

У Україні будуть опубліковані списки організацій, які беруть участь в рейдерских атаках на підприємства. Союз промисловців і підприємців і Торговельно-промислова палата України відкривають регіональні відділення в 7 містах України (Суми, Севастополь, Полтава, Харків, Дніпропетровськ, Чернігів, Житомир), а також ініціюють створення державної комісії з участю в ній представників ВМД, СБУ, Генеральної прокуратури, Міністерства юстиції.

Протягом 4,5 років в Україні відбулося близько 2,5 тисяч рейдерских акцій. Рейдерство виявляється тільки в країнах із слабкими гілками влади. На сьогодні Україною управляють 5-7 промислових угрупувань, які делегували своїх представників у владу.
В Україні рейдер вхожий в найвищі кабінети, рейдер контролює суд - одного "підгодованого" служителя Феміди вистачить для успішної діяльності по всій країні. Рейдер управляє міліцією, податковою і прокуратурою. Рейдер захищений беззаконням: немає статті - немає злочину, а значить немає і покарання. Рейдер не боїться комісій, покликаних з ним боротися, тому що там сидять ті, хто видає йому "замовлення". У результаті рейдер діє так, що практично неможливо відрізнити "ексцес виконавця" від свідомої державної політики.

Складений список найбільших рейдерів України (матеріали Центру досліджень корпоративних відносин Антірейдерського союзу). Оскільки у вітчизняному законодавстві не існує понять "рейдер" і "рейдерство" і, відповідно, критеріїв, по яких ту або іншу організацію можна безапеляційно назвати рейдером, то не слід сприймати даний рейтинг як істину в останній інстанції. Крім того, необхідно враховувати той факт, що, як правило, жодна організація, що поважає себе, безпосередньо не займається такими речами - рейдерством займаються спеціалізовані на таких операціях структури.

До десятки вітчизняних рейдерів входять: група "Пріват" (назвали 100% опитаних експертів); група "Фінанси і кредит" (54,6%); консорціум "Альфа-групп" (45,5%); System Capital Management (Систем Кепітал Менеджмент - СКМ) (36,4%); АКИБ "Укрсиббанк", Індустріальний Союз Донбасу і корпорація "Укрподшипник" (по 27,3%); фінансова група "ТАС", компанія "Славутич-Капітал" і корпорація "Інтерпайп" (по 18,2%).

1. Група "Пріват". Дітище Ігоря Коломойського є загальновизнаним лідером в українській практиці рейдерства. Саме за допомогою рейдерских схем "Прівату" вдалося дістати в сферу свого впливу цілий ряд ГЗК (гірничо-збагачувальних комбінатів) і нафтохімічних підприємств. Після невдалої спроби встановити контроль над Нікопольским заводом феросплавів активність групи впала. Проте, назва "Пріват" вкупі з назвою аффільованого реєстратора "Славутич-Капітал" і поняттям "рейдерство" сьогодні часто згадується у зв'язку з подіями навколо Дніпропетровського маслоекстракційного заводу - виробника продукції під торговою маркою "Олейна", - і телерадіокомпанії "Студія 1+1". До речі, старі і нові звинувачення в рейдерстве зазвучали в адресу групи Коломойського після недавнього вбивства російського бізнесмена з кримінальним "відтінком" Максима Курочкина, з яким "Пріват" не міг поділити дніпропетровські "Озерці". 
2. Група "Фінанси і кредит". Власник "ФИК" Костянтин Жеваго -  давній знайомий Віктора Медведчука і Ігоря Бакая, народний депутат із стажем, зараз в БЮТ, але встиг побувати і в "Регіонах", входить в десятку найбагатших людей України. У "фінансово-кредитну" імперію Жеваго входять декілька обленерго, банки, страхові компанії, підприємства металургійної і хімічної промисловості. Структура відома тим, що перебуває в перманентному процесі судових тяжб, які є стратегією розширення бізнесу ФПГ. Схема проста: головне - купити хоч якусь частину акцій того або іншого підприємства, після чого - відсудити контрольний (або блокуючий) пакет, бажано - у держави. Взагалі історія "Фінансів і кредиту" вказує, що чи не половину активів група або отримувала, або утримувала через суди, які є одним з основних інструментаріїв ведення бізнесу.

3. Консорціум "Альфа-групп". Завжди були відомі і в Росії, і за її межами своєю агресивною манерою ведення бізнесу."Альфа" вже давно отримала почесний титул "російський піонер в міжнародному рейдерстве". В Україні інтереси консорціуму зосереджені в нафтовій і телекомунікаційній сферах. Хрестоматійним прикладом застосування групою рейдерских прийомів можна вважати конфлікт "Альфи" з норвезькою компанією Telenor за право контролю над мобільним оператором "Київстар". Багаточисельні судові позови з консорціумом фірм і фізичних осіб підкріплені щонайпотужнішою PR-кампанією в українських ЗМІ. Варто відзначити, що хоч "Альфа" і є російською компанією, її назва часто згадується поряд з назвами Соціалістичної партії України і Партії регіонів. 
4. System Capital Management (Систем Кепітал Менеджмент - СКМ) – власник - Рінат Ахметов.  Проте якщо часи "чорного" рейдерства залишилися для СКМ у минулому, то це ще не означає, що компанія не вдається до рейдерства "білого", тобто законного. 
5. Група "Укрсиб". Більше половини акцій "Укрсиббанку" - основи групи "Укрсиб" - належить французькому BNP Paribas, тому його присутність в пояснюється минулими "гріхами". Раніше власник "Укрсиббанка", зумів дістати у власність безліч дрібних і середніх пакетів акцій найрізноманітніших підприємств - від цукрових до залізобетонних заводів. Тепер же частка "Укрсиббанку" в деяких з них перевищує 50%, а іноді доходить і 70%.
6. Індустріальний союз Донбасу. Яких-небудь свіжих випадків гучних рейдерских атак за участю ІСД не спостерігалося, проте тихе, але перманентне зміцнення позицій "індустріалів" на Сході (і не тільки Сході) України за рахунок поглинання різних підприємств не могло залишити експертів байдужими. У великій політиці ІСД представлений на вельми високому рівні - співвласник холдингу Віталій Гайдук є секретарем Ради національної безпеки і оборони.

7. Корпорація "Укрпідшипник". За достатньо непоказною назвою ховається одна з найбільших промислово-інвестиційних корпорацій в Україні, яка здійснює найширший спектр видів діяльності: від експлуатації родовищ до переробки насіння соняшнику і операцій на ринку цінних паперів. Діяльність групи контролюють брати Клюєви - Андрій і Сергій, відповідно, "регіональна" політична підтримка у групи є. Останньою рейдерской операцією було встановлення контролю над державним "Ощадбанком".

8. Фінансова група ТАС. Сьогодні часто можна почути, як засновника ТАС Сергія Тігипко називають рейдером року у зв'язку з успішною спробою вхідної в його групу компанії встановити контроль над Кременчуцьким сталеливарним заводом. 
9. Компанія "Славутич-Капітал". Без цієї структури не обходиться практично жодна рейдерская операція групи "Пріват".

10. Корпорація "Інтерпайп". Віктор Пінчук - це не рейдер, це просто бізнесмен, який шукає своє місце в цьому світ". Можливо, це і так, але способи цього "пошуку" таки примусили експертів включити "Інтерпайп" в десятку найбільших рейдерів України. Ймовірно, цьому посприяла і успішний захист від зовнішніх посягань НЗФ, який, на думку багатьох оглядачів, дістався Віктору Пінчуку саме за допомогою рейдерской схеми з безпосередньою участю держави. 
Хтось вважає рейдерів загальнонаціональною економічною проблемою, з якою необхідно боротися всіма доступними способами; є і такі, хто вважає, що на даному етапі розвитку вітчизняної економіки рейдери відіграють позитивну роль.
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