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Тема 1. Сущность финансов страховщика и особенности их организации

1.1. Страховая компания как субъект предпринимательской деятельности и специфическое финансовое учреждение

1.2. Сущность финансов страховых организаций и необходимость их государственного регулирования

1.3. Финансовые ресурсы страховщика. Специфика формирования капитала страховой компании

1.1. Страховая компания как субъект предпринимательской деятельности и специфическое финансовое учреждение

      В современной экономике страхование является финансовым гарантом, позволяющим компенсировать ущерб, возникающий в результате различного рода непредвиденных событий. Вместе с тем во многих развитых странах мира страховые компании по своей мощности и размерам концентрируемого в них капитала стоят наравне с банками и являются важной отраслью финансового сектора экономики. 

    Таким образом, страхование представляется отраслью экономики, имеющей большое общественное, социальное и экономическое значение. Сейчас страхование в Украине — это динамично развивающаяся отрасль, опирающаяся на огромный и практически не освоенный рынок, имеющий большое будущее, по мнению ведущих специалистов в этой области. 

    Однако только отлаженная система функционирования финансов, обоснованная тарифная политика и правильно организованная методика формирования страховых резервов в сочетании с эффективным их размещением способны обеспечить страховой компании финансовую устойчивость, а значит и надежность. Вместе с тем тема организации и функционирования финансов страховых компаний является недостаточно разработанной по сравнению с финансами других отраслей.

   Аккумулируя значительные денежные средства, страховщики имеют возможность осуществлять страховую защиту страхователей. Кроме того, они имеют значительные объемы временно свободных средств и осуществляют не только страховую, но и инвестиционную деятельность. В этом секторе экономики циркулируют значительные денежные потоки и страховые организации являются активными участниками перераспределения ВВП, превращаясь в сложные финансовые институты, имеющих свою отраслевую специфику.

     Эффективная организация финансов страховщиков во многом определяется особенностями страхования как вида предпринимательской деятельности и особым статусом страховщиков как субъектов предпринимательской деятельности.

       Статус страховщиков в Украине определен законодательством. В соответствии с Законом Украины «О страховании»:

      Страховщик – это финансовое учреждение, созданное в форме    акционерного, полного, командитного общества или общества с дополнительной ответственностью,  созданное в соответствии с Законом Украины «О хозяйственных обществах» в целях осуществления страховой деятельности и имеющее лицензию на осуществление этой деятельности.  

     Лицензия выдается Государственной комиссией по регулированию рынков финансовых услуг не в целом на страховую деятельность, а на проведение конкретных видов страхования.  Страховщики имеют право заниматься только теми видами страхования, которые указаны в лицензии. Деятельность страховщиков в сфере страхования жизни и общего страхования подлежит отдельному лицензированию.

     Для страховых организаций страхование должно быть не только лицензируемым, но и исключительным видом деятельности. В Законе «О страховании» определено, что предметом деятельности страховщика может быть страхование, перестрахование и финансовая деятельность, связанная с формированием, размещением  страховых резервов и управления ими.

  1.2. Сущность финансов страховых организаций и необходимость их государственного регулирования

     Страхование в Украине является специфическим видом предпринимательской деятельности, появление которого связано с отменой государственной монополии в сфере страхования. В свое время финансы Госстраха СССР рассматривались как звено централизованных финансов финансовой системы СССР. Демонополизация страхового дела и появление страховых компаний как полноценных субъектов хозяйствования в составе финансовой системы страны способствовало их роли как звена децентрализованных финансов.

    Исходя из этого финансы страховых организаций – это экономические отношения в денежной форме, которые опосредствуют кругооборот денежных средств страховщиков с целью обеспечения уставной деятельности и связаны с движением денежных потоков, капитала, распределением и использованием доходов и  денежных фондов страховых организаций.

   Специфичность страховых компаний, как субъектов хозяйствования, заключена в том, что они обеспечивают мобилизацию средств страхователей и создают соответствующие финансовые ресурсы с целью предоставления страховой защиты страхователям. Страхованию, как виду предпринимательской деятельности, присущ повышенный риск, что сказывается на характере финансовых отношений в этой сфере и требует регулирования законодательными и нормативными актами.

   Вся совокупность финансовых отношений, которые опосредствуют кругооборот денежных средств страховой организации по экономическому смыслу делится на  несколько групп . Это – денежные отношения между:

1. Учредителями страховой компании в процессе формирования уставного фонда страховщика. Учитывая специфику страховой деятельности, государство закрепляет требования минимального размера уставного фонда, который является одним из условий платежеспособности страховщика.

2. Страховой организацией и ее акционерами в части выпуска и размещения акций, формирования резервного фонда, распределения прибыли и выплаты дивидендов по акциям.

(В Украине, как и в большинстве других стран основу страховой системы составляют К* в виде акционерных обществ – открытых и закрытых, преобладают АО закрытого типа).
3. Страховщиками и страхователями по поводу предоставления страховой защиты. Страхователи, оплачивая страховую премию, приобретают страховую защиту, а страховщик получает источник для гарантированного выполнения своих обязательств, формируя из полученных средств страховые резервы.

4. Страховщиками и страховыми посредниками.

         Страховой агент – это физическое или юридическое  лицо, которое выступает от имени и по поручению страховщика и выполняют часть его страховой деятельности. А именно: заключают договора страхования, получают страховые платежи, выполняют работы, связанные с осуществлением страховых выплат и страховых возмещений. Страховые агенты являются представителями страховщика и действуют в его интересах за вознаграждение на основании договора поручения со страховщиком.


Страховой брокер – это независимое юридическое  или физическое лицо, зарегистрированное как субъект предпринимательской деятельности и осуществляющие за вознаграждение посреднические операции по страхованию. Он действует от своего имени  на основании брокерского соглашения со страхователем. Страховые брокеры – граждане не имеют права получать и перечислять страховые платежи, страховые выплаты и выплаты страхового  возмещения.

5. Страховщиками и перестраховщиками. Договора перестрахования обеспечивают движение разнонаправленных денежных потоков в связи с взаимным участием сторон в компенсации убытков, в прибыли, формировании резервов, прав требований к перестраховщикам и т.д.

6. Страховщиками и объединениями страховщиков. Эти объединения существуют в виде пулов или страховых бюро.

Страховой пул-объединение страховых компаний для совместного страхования определенных рисков. Деятельность пула строится на принципе сострахования. Каждая компания передает в пул застрахованные риски, получая определенную долю собранных пулом взносов и в той же доле несет ответственность по возмещению убытков. Все члены формируют общие резервы для страхования тех рисков, для которых создаются такие объединения.

7. Страховщиками и их подразделениями – филиалами и представительствами.

8. Страховой компанией и ее персоналом.

9. Страховщиками и другими субъектами хозяйствования. 

10.  Страховщиками и операторами финансового рынка – банками, инвестиционными компаниями в процессе инвестиционной деятельности страховщиков.

11. Страховщиками и финансово-промышленными группами, холдингами, концернами, корпорациями с целью развития бизнеса,  финансирования совместных проектов и т.д.

12.  Страховщиками и государством по поводу уплаты налогов, штрафных санкций и т.д.

   Характер кругооборота  денежных средств и финансовые отношения страховой организации определяются показателями:

1. Организационной формой, в которой создана страховая компания, которая определяет размер и структуру уставного фонда, порядок формирования резервов, распределения прибыли и дивидендов, распределение ответственности по обязательствам.

2. Внутренней структурой, которая включает филиалы и представительства в сложных организациях или их отсутствие в простых.

3. Объемом и структурой страхового портфеля, который влияет на отношения с субъектами страхового рынка – посредниками, перестраховщиками и объединениями страховщиков. Это взаимодействие усложняет кругообращение средств страховщика, изменяет его расходы и финансовый результат.

4.  Объемом и структурой инвестиционного портфеля.

     Таким образом, кругооборот денежных средств страховщика более сложный, чем у других субъектов хозяйствования и поэтому более сложными являются задания, связанные с организацией финансов страховщика.

   Под организацией финансов страховщика понимается организация управления денежными перераспределительными отношениями между страховой компанией и ее контрагентами, движением денежных средств страховщика и его капитала в правовой среде з целью обеспечения финансовой стойкости и максимизации прибыли или повышения стоимости  страховой компании.

    Все группы финансовых отношений являются объектом государственного надзора и регулирования, который осуществляется с целью соблюдения законодательства Украины о страховании, эффективного развития страховых услуг, предотвращения неплатежеспособности страховщиков и защиты интересов страхователей.

    Функции Уполномоченного органа выполняет Государственная комиссия по регулированию рынков финансовых услуг Украины.

  Основными функциями органа надзора за страховой деятельностью являются:

1.Ведение единого Государственного реестра страховщиков (перестраховщиков).

2. Выдача лицензий на проведение страховой деятельности.

3. Выдача свидетельств о включении страховых и перестраховых брокеров в государственный реестр и проверка соблюдения ими законодательства о посреднической деятельности в страховании и перестраховании и достоверности их отчетности.

4. Контроль за платежеспособностью страховщиков в части выполнения их страховых обязательств  перед страхователями.

5.Установление правил формирования, размещения и учета страховых резервов.

6. Проведение и координация обучения, подготовки и переподготовки кадров и установление квалификационных требований к субъектам страховой деятельности.

7. Участие в международном сотрудничестве в сфере страхования и посреднической деятельности в страховании и перестраховании, организация выполнения международных договоров Украины.

8. Осуществление организационно-методического обеспечения проведения актуарных расчетов.

9. Разработка нормативных и методических документов по вопросам страховой  деятельности.

10. Обобщение практики страховой деятельности, разработка и подача в установленном порядке предложений по развитию и усовершенствованию законодательства Украины о страховой деятельности.

   Перечисленные  функции и права Госфинуслуг содействуют такой организации финансов страховой компании, которая обеспечивала бы выполнение ими свою уставную деятельность и гарантировала права на страховую защиту для широкого круга страхователей. 

       1.3. Финансовые ресурсы страховщика. Специфика формирования капитала страховой компании

    Материальным воплощением финансовых отношений   на уровне субъектов хозяйствования являются финансовые ресурсы. Под финансовыми ресурсами понимается капитал в денежной форме, который объединяет  активы предприятия и их источники в активе и пассиве баланса предприятия. Источники формирования капитала страховой компании подразделяются на собственный, привлеченный и заемный капиталы страховщика.

   Собственный капитал страховой компании  отражается в пассиве баланса в Разделе 1. Он составляет основу ее финансового развития  и включает элементы: уставный капитал, дополнительный капитал, резервный капитал и нераспределенную прибыль.

     Уставный фонд страховщика в соответствии с Законом Украины «О страховании» 2001 г.  при общих видах страхования должен быть не менее 1 млн. евро, а при страховании жизни – 1,5 млн. евро по валютному обменному курсу Украины.  При этом, увеличение уставного фонда разрешено исключительно в денежной форме, исключение касается только ценных бумаг, эмитированных государством по номинальной стоимости, но не более 25% общего размера уставного фонда.

     В зависимости от формы, в которой создана страховая компания, уставный капитал формируется путем внесения своих долей учредителями или путем открытой подписки на акции. Далее он пополняется за счет собственных источников (прибыли) и путем дополнительных эмиссий акций или облигаций.

     Дополнительный капитал – формируется только у страховщиков, которые являются акционерными обществами.  В балансе он подразделяется на дополнительный вложенный капитал и прочий дополнительный капитал.

     Дополнительный вложенный капитал представляет собой эмиссионный доход от размещения акций – сумму, на которую стоимость реализации выпущенных акций превышает их номинальную стоимость. Прочий дополнительный капитал включает сумму дооценки необоротных активов, стоимость активов, полученных без оплаты от юридических и физических лиц и т.д.

    Резервный капитал формируется  по общим принципам для всех предприятий для покрытия непроизводственных расходов и убытков, выплаты дивидендов, когда для этого недостаточно прибыли. Его формирование и использование основано на законодательстве об акционерных обществах и в порядке, предусмотренном сборами акционеров. Величина резервного капитала устанавливается в процентах к уставному капиталу, а источником является отчисления от чистой прибыли. В соответствии с Законом Украины «О хозяйственных обществах» он должен составлять не менее 25% уставного фонда, а размер ежегодных отчислений – не менее 5% чистой прибыли.

   Нераспределенная прибыль создается как остаток прибыли после выполнения всех обязательств страховой компании перед бюджетом, после выплаты дивидендов, отчислений в резервные и другие фонды. За счет нераспределенной прибыли страховщики также формируют свободные резервы и гарантийный фонд.

    Привлеченный капитал страховщика отражается во 2 разделе пассива баланса «Обеспечение будущих расходов и платежей». В его состав входят: страховые резервы, обеспечение будущих расходов и платежей, целевое финансирование. В отличии от прочих предприятий, которые в этом разделе указывают расходы на оплату отпусков персонала, гарантийные обязательства и др. в будущих периодах, страховщики указывают еще и страховые резервы, которые обычно превышают размеры уставного капитала. Страховые резервы – основной элемент привлеченного капитала, формируются за счет заемных средств – страховых премий и имеют исключительно целевое назначение и являются источником страховых выплат. Наличие страховых резервов – необходимое условие обеспечения платежеспособности страховщика и их формирование обязательно для страховой деятельности.

       Заемный капитал страховой компании отражен в Разделе 3 пассива баланса «Долгосрочные обязательства», Разделе 4 «Текущие обязательства»  и Разделе 5 «Доходы будущих периодов».

     Долгосрочные обязательства включают все формы заемного капитала со сроком использования более года, основными формами которых являются долгосрочные кредиты банков, задолженность по налоговому кредиту и финансовой помощи на возвратной основе и другие.

   Текущие обязательства включают все формы заемного капитала со сроком погашения до одного года. Основная форма этих обязательств – краткосрочные кредиты банков.

     К заемному капиталу относятся также кредиторская задолженность и доходы будущих периодов, которые не характеризуются спецификой, а такие же как у других предприятий. К кредиторской задолженности относятся задолженность по оплате труда, перед фондами социального страхования, перед филиалами и представительствами и т.д. Доходы будущих периодов включают доходы, полученные на протяжении текущего или предыдущих отчетных периодов, которые принадлежат к будущим отчетным периодам.

Тема 2. Денежные поступления страховщиков

2.1. Сущность денежных поступлений страховщиков и их классификация

2.2. Страховые премии как основной источник поступлений страховой организации от операционной деятельности

2.3. Прочие поступления страховщиков от операционной деятельности

2.4. Денежные поступления страховщиков от инвестиционной и финансовой деятельности; другие доходы

          2.1. Сущность денежных поступлений страховщиков и их классификация

   Денежное обращение страховой организации включает два независимых денежных потока:

     1. Страховые выплаты – оборот средств, которые обеспечивают страховую защиту страхователей. При этом сначала формируются страховые резервы и фонды страховщиков, а со временем часть свободных средств инвестируется в нестраховые рентабельные проекты и финансовые организации - банки (депозитные взносы) и ценные бумаги (акции, векселя, облигации и др.) с целью получения дополнительной прибыли (дивидендов).

    2.  Средства, предназначенные для функционирования страховой организации.

      Основной доход страховых организаций формируется за счет страховых платежей (взносов страхователей). Кроме основных статей получения доходов от страховых платежей, инвестиционных и банковских вложений страховая организация может иметь доходы от спонсорства, менеджмента (по рискованным операциям), за счет консультаций, обучение кадрам и др.

    В отличие от оборота средств по предоставлению страховой защиты, оборот средств, связанных с организацией страхового дела и развитием страховой организации, регулируется действующим законодательством, уставом страховой организации и других факторов.
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Рис. 1. Схема деятельности страховых компаний
    Но, общая сумма денежных поступлений страховщика, полученная в виде страховых премий, прежде, чем стать его доходом, уменьшается на:

· сумму премий, переданных в перестрахование

· суммы отчислений в резерв незаработанных премий (кроме страхования жизни).

    Поэтому страховые премии рассматриваются не как доходы, а как денежные поступления страховщиков.

   Денежные поступления страховщиков различны по своему содержанию и происхождению. Их классифицируют в соответствии с  Положением бухгалтерского учета 4 «Движение денежных средств» (П(С)БО 4), в соответствии с которыми, источниками получения доходов страховой компании является его операционная, инвестиционная и финансовая деятельность.

   Операционная деятельность – операции, связанные с производством или реализацией товаров и услуг, которые являются основной целью создания предприятия и обеспечивают основную часть его дохода. Для страховой организации это операции по страхованию и перестрахованию, а основной источник этих доходов  - страховые премии от этих операций.

    Инвестиционная деятельность – приобретение и продажа долгосрочных активов и других инвестиций, которые не являются эквивалентами денежных средств. Приобретение и продажа необоротных активов и долгосрочные и краткосрочные финансовые инвестиции составляют инвестиционную деятельность страховщика. Доходы от инвестиционной деятельности и их состав отражаются в активе баланса и зависят от направлений инвестиционной деятельности страховщика.

    Финансовая деятельность – деятельность, которая вызывает изменения размера и состава вложенного капитала и займов предприятия. Эта деятельность связана с поступлением денежных средств от выпуска акций или других инструментов собственного капитала, от выпуска необеспеченных долговых обязательств, займов, ипотеки и др. Доходы от финансовой деятельности отражаются в пассиве баланса и определяются конкретными направлениями этой деятельности.

2.2. Страховые премии как основной источник поступлений страховой организации от операционной деятельности

    Страховые премии выступают основным источником денежных поступлений страховщиков.  Общий размер страховых премий отражается в «Отчете о доходах и расходах страховщика», форме отчетности, которую страховщики подают в Госфинуслуг.

    В практике украинских страховщиков этот термин чаще используется как страховой платеж или страховой взнос. Страховая премия – базовое финансовое понятие в страховании. Любой договор страхования вступает в силу после оплаты страхователем страховой премии, своевременность внесения которого – основная обязанность страхователя и приводит в действие механизм страховой защиты.

    Страховая премия определяется в зависимости от суммы, на которую заключается договор страхования и страхового тарифа и является ценой страховой услуги, которая определяется по формуле:

           Страховая премия = Страховая сумма х Страховой тариф.

  Страховая сумма – денежная сумма, в рамках которой страховщик в соответствии с условиями страхования обязан произвести выплату при наступлении страхового случая.  Это та сумма, на которую заключен договор страхования и отражает максимальный объем ответственности страховщика перед страхователем в денежном выражении по конкретному договору страхования.

    В обязательных видах страхования страховая сумма устанавливается Кабинетом министров Украины по проведению конкретного вида обязательного страхования, в добровольных видах – устанавливается по договоренности сторон договора.

    Страховой тариф – это ставка страховой премии с единицы страховой суммы за определенный период страхования. Тариф может устанавливаться в процентах к страховой сумме или в стоимостном отношении.

    Тарифная ставка имеет следующую структуру:

	                БРУТТО-СТАВКА

	НЕТТО-ставка, обеспечивающая 
	НАГРУЗКА, обеспечивающая 



	выплаты страховых сумм и страховых возмещений, а также  формирование страховых резервов 
	Расходы на проведение страхования
	прибыль

	Себестоимость страховой услуги
	


   Рис. 2. Структура  страхового тарифа                                         

    Брутто-ставка представляет собой тарифную ставку. Нетто-ставка – это величина чистой себестоимости страхования для страховщика без учета накладных расходов. Нагрузка это стоимость, которая покрывает расходы страховщика по организации и ведению страхового дела и содержит элементы прибыли.

   Страховые платежи по каждому виду страхования определяются пропорционально вероятности наступления страхового случая данного рода. Нетто-ставка рассчитывается актуариями  с использованием математических методов на основе соответствующих статистических наблюдений по каждому виду и варианту страхования. Нагрузка определяется эмпирическим методом с учетом фактических размеров расходов на ведение дела в предыдущих периодах. Расходы на ведение дела можно считать условно-постоянными  и их объем служит ориентиром при планировании поступлений страховых премий для покрытия этих расходов. Прибыль в структуре тарифа планируется с учетом среднего уровня тарифов на данный вид страхования и рассчитанных ранее нетто-тарифа и расходов на ведение дела.

  Страховые тарифы зависят от объема страховой ответственности страховщика:

- набора рисков,

- установленного размера страховых выплат по каждому риску.

2.3. Прочие поступления страховщиков от операционной деятельности

     Прочими операционными доходами, которые отражаются в «Отчете о доходах и расходах страховщика» являются:

1. Комиссионные вознаграждения за передачу рисков в перестрахование – эти доходы возникают, если страховая компания перестраховывает свои риски у других страховщиков. Передавая риск в перестрахование, прямой страховщик (цедент) несет все расходы по договору, за что перестраховщик платит ему комиссионное вознаграждение в виде процента от суммы переданных страховых премий.

2. Часть страховых выплат, компенсированных перестраховщиками – эти доходы возникают при наступлении страхового события по объекту, который передан в перестрахование. Страховую выплату осуществляет прямой страховщик, а перестраховщик принимает участие в возмещении, компенсируя оговоренную в договоре часть страховой выплаты цеденту.

3. Суммы, которые возвращаются из страховых технических резервов, прочих, чем незаработанные премии - эти доходы возникают у страховщиков, осуществляющих общие виды страхования в случае, если отчисления в технические резервы и возвращение неиспользованных средств происходит в разные отчетные периоды. Это происходит потому, что сумма, направленная на возмещение по страховому событию в процессе определения причин и точной суммы убытка может оказаться ниже зарезервированной и фактически уплаченной страхователю. Эти возвраты невозможны из резервов незаработанных премий, исходя из их экономического смысла и порядка расчета.

4. Суммы, которые возвращаются из резервов по страхованию жизни – эти доходы возникают у страховщиков, осуществляющих страхование жизни. Они подобны доходам в виде сумм, которые возвращаются из технических резервов, но только из резервов надлежащих выплат страховых сумм и невозможно из математических резервов (исходя из их экономического смысла и порядка расчета). 

5. Суммы, которые возвращаются из централизованных страховых резервных фондов -  такие доходы могут иметь только «нелайфовые» страховщики, которые являются членами Моторного (транспортного) страхового бюро Украины, т.е. осуществляют обязательное страхование гражданско-правовой ответственности собственников транспортных средств.  Члены МТСБУ создают два централизованные страховые резервные фонды: фонд защиты потерпевших в дорожно-транспортных происшествиях и фонд страховых гарантий. Суммы могут возвращаться из этих фондов в результате взаиморасчетов между страховщиками и МТСБУ.

6. Суммы, полученные в результате реализации переданного страхователем или иным лицом права требования к лицу, ответственной за нанесенные убытки. Эти права являются следствием реализации страховщиком права на суброгацию, установленную в соответствии с Законом «О страховании» и сформулированы так: «К страховщику, который выплатил страховое возмещение по договорам имущественного страхования, в пределах выплаченной суммы, переходит право требования, которое страхователь имеет к лицу, ответственному за причиненный ущерб».

2.4. Денежные поступления страховщиков от инвестиционной и финансовой деятельности; другие доходы

    Свобода действий страховщика в сфере инвестиционной и финансовой деятельности непосредственно связана с источником средств, которые используются для инвестирования. Страховщик имеет в распоряжении две группы средств:

· Собственные средства в виде уставного фонда, дополнительного капитала, резервного капитала и нераспределенной прибыли;

· Привлеченные средства в виде страховых резервов.

      Инвестирование средств первой группы законодательно не регламентируется за исключением уставного фонда. Так, Закон Украины «О страховании» требует формировать уставный фонд исключительно в денежной форме, исключение составляют государственные ценные бумаги в размере 25% общего размера уставного фонда. В уставные фонды других страховых компаний страховщик может вносить не более 30% собственного уставного фонда, в т.ч. отдельного страховщика – не более 10%. Также страховщикам запрещено формировать уставный фонд  нематериальными активами.

     Инвестирование средств страховых резервов жестко регламентируется, т.к. эти средства не являются собственностью страховщика. Чтобы выполнять свои обязательства перед страхователями страховщик обязан держать средства страховых резервов в диверсифицированых, прибыльных, надежных активах, которые характеризуются достаточным уровнем ликвидности.

   Денежные поступления от инвестиционной деятельности отражаются в «Отчете о движении денежных средств» и включают три группы поступлений:

1. Первая группа – поступления от реализации финансовых инвестиций, необоротных активов и имущественных комплексов (денежные поступления от продажи дочерних предприятий и других хозяйственных единиц).

2. Вторая группа – поступления в виде полученных процентов и дивидендов.

3. Третья группа – прочие поступления.

   Денежные поступления от финансовой деятельности тоже отражаются в «Отчете о движении денежных средств» и включают три группы поступлений:

1. Поступления собственного капитала.

2. Полученные займы.

3. Прочие поступления.

         Прочие денежные поступления страховщика включают доходы от операционной аренды активов, от операционных курсовых разниц, возмещение раннее списанных активов, доходы от реализации оборотных активов и другие доходы в процессе обычной деятельности, не связанные с операционной деятельностью предприятия.

Тема 3. Страховые резервы, их состав и порядок формирования

Понятие страховых технических резервов по общему страхованию и их состав

Резервы премий и методы их формирования

Резервы убытков и методы их формирования

Прочие виды технических резервов и методы их формирования

Понятие резервов по страхованию жизни и их состав

Порядок расчета резервов долгосрочных обязательств

Резервы надлежащих выплат страховых сумм

Понятие страховых технических резервов по общему страхованию и их состав

         Страховые резервы отражают размер неисполненных на данный момент времени обязательств страховщика по страховым выплатам.

      Они создаются с целью обеспечения будущих выплат страховых сумм и страхового возмещения. Страховые резервы делятся на технические резервы и резервы по страхованию жизни, т. к. в страховании жизни и в рисковых видах страхования различное распределение риска и разные методики расчета тарифных ставок.

      В рисковых видах страхования формируются Технические резервы – это показатель, выражающий денежную оценку обязательств страховщика.

           Страховщики  формируют такие технические резервы:

    1.резервы незаработанных премий – для покрытия равномерно распределенного риска по заключенным договорам;

      2. резерв для покрытия незаконченных рисков – дополнительный резерв к резерву незаработанных премий с целью компенсации ошибок при расчетах ставок страховых премий. Резервы для покрытия незаконченных рисков необходимы тогда, когда с точки зрения непредвиденных обстоятельств, резерв незаработанных премий окажется недостаточным для выполнения обязательств, которые остались с прошлого года./Это может быть рост инфляции и др./;

      3. резерв заявленных, но не выплаченных убытков – резервирование денежных средств для выплат по заявлениям страхователей. Резервы для покрытия заявленных, но не выплаченных убытков нужны в том случае, когда убытки, заявленные в течение года, могут оказаться не ликвидируемыми до окончания этого года;

      4.резерв возникших, но не заявленных убытков - резервирование денежных средств для покрытия убытков, еще неизвестных на отчетную дату; 

     5. резерв колебаний убыточности – покрытие риска превышения уровня убыточности в неблагоприятные периоды;

     6. резерв катастроф – покрытие убытков от катастрофического риска.

    Согласно ст.31 ЗУ «О страховании» и положения о формировании резервов по рисковым видам страхования все страховщики обязаны формировать первые два из технических резервово по рисковым видам страхования. Кроме этих обязательных резервов, страховщики формируют остальные виды резервов по согласованию с Госфинуслуг Украины.

    Порядок формирования и учета технических резервов устанавливается законодательством и нормативными актами Госфинуслуг Украины.                               Страховщики ежеквартально подают в Госфинуслуг Украины информацию о формировании технических резервов в составе страховой отчетности: «Показатели деятельности по видам добровольного страхования, иных, чем страхование жизни», «Показатели деятельности по видам обязательного страхования», и «Условия обеспечения платежеспособности страховщика».

Резервы премий и методы их формирования

     Необходимость формирования резервов для покрытия незаработанных премий связана с тем, что договоры страхования, в отличие от страхования жизни, заключаются на 1 год. Это означает, что подписанный полис действует еще  после окончания отчетного периода (года). Поэтому некоторая часть годового сбора должна быть накоплена на случай возможных убытков, которые могут произойти в следующем отчетном году.

  Для расчета резервов незаработанных премий  отечественными страховщиками с 1996 года используется Метод ¼ или Метод плавающих кварталов», введенный первой редакцией Закона Украины «О страховании».

Величина резервов незаработанных премий на любую отчетную дату устанавливается в зависимости от сумм поступлений страховых платежей      ( которые не могут быть менее 80% общей суммы поступлений стр платежей  по соответствующим видам страхования) в каждом месяце из предыдущих из трех кварталов периода, который предшествует этой отчетной дате, и исчисляется в следующем порядке:

- сумма поступлений страховых платежей за первые три месяца этого периода умножается на 1\4;

- сумма поступлений страховых платежей за следующие три месяца умножается на 1\2 ;

- сумма поступлений страховых платежей за последние три месяца умножается на 3\4 . Полученные произведения складываются.



РНП кон = 1/4 СП1 + 2/4 СП2 + 3/4 СП3,   где

   РНП кон - 
резервов незаработанных премий  на конец отчетного периода;

   СП1 - сумма поступлений страховых платежей за первые три месяца расчетного периода;

   СП2 - сумма поступлений страховых платежей за следующие три месяца расчетного периода;

   СП3 - сумма поступлений страховых платежей за последние три месяца расчетного периода.

  Общая сумма резервов равна сумме резервов, рассчитанных по каждому виду страхования.


 С 1.01.2005 года страховщики, которые формируют полный перечень страховых технических резервов, кроме обязательных, имеют право применять кроме Метода 1/4 еще и Метод 1/24. При этом методе для большей точности отчетный период делится не на 4 интервала, а на 24.

    РНП кон = 1/24 СП1 + 3/24 СП2 + 5/24 СП3.... + 23/25 СП12,   где

СП – страховая премия, которая поступила в каждом месяце текущего года,

Индексы от 1 до 12 – номера месяцев, начиная с января и заканчивая декабрем.

     Резерв по этому  методу определяется в целом по виду страхования путем суммирования резервов по группам договоров.


    Наиболее точным методом для расчета резерва незаработанной премии является Метод 1/365. Этот метод, также как и Метод 1/24 отечественные страховщики получили право применять с 1.01.2005 г. при условии формирования ими полного перечня страховых технических резервов, кроме обязательных. Но это самый трудоемкий метод, т.к. расчет резерва осуществляется по каждому договору отдельно по формуле:

                                    СПi   ( mi    - ni ) 

                РНПi =   ----------------------------,   где
                                                 mi
РНПi – резерв незаработанных премий по i-тому договору страхования,

СПi  - страховая премия i-того договора страхования,

mi – срок действия i-того договора страхования,

ni – количество дней, с начала действия i-того договора страхования до отчетной дати.

   Для определения полной величины резерва незаработанных премий на отчетную дату суммы резервов по каждому договору суммируются.

    Распоряжением Госфинуслуг страховщики имеют право выбора метода для расчета резерва незаработанной премии, сообщив ей об этом. 

   Величина резерва формируется исходя их суммы всех поступлений страховых премий с учетом части страховых премий, уплаченных перестраховщикам в случае перестрахования рисков.

Резервы убытков и методы их формирования

    Состав технических резервов, которые объединяются понятием «резервы убытков» определяются процессом развития страхового случая и урегулирования убытков. Исходя из этого, формируются резервы убытков в таком составе:

1. резервы убытков, которые произошли, но еще неизвестны ни страховщику ни страхователю;

2. резервы убытков известных (страхователю), но еще не заявленных (страховщику);

3. резерв убытков заявленных (страховщику), но еще не урегулированных (страховщиком). Не урегулированных значит, что по заявленным убыткам еще продолжается процесс определения обстоятельств страхового случая и определения суммы возмещения.

4. резерв убытков урегулированных, но не оплаченных (пока сумма страховой выплаты еще не поступила страхователю).

    Формируются эти резервы в соответствии с Правилами формирования, учета и размещения страховых резервов по видам страхования, иным чем страхование жизни, утвержденными Распоряжением Госфинуслуг от 17.12.2004 г. № 3104.

     Вся совокупность перечисленных резервов объединяется в два резерва по целевому назначению: первый предназначен для возмещения убытков, о которых страховщик извещен, второй – для возмещения убытков, о которых страховщику не известно.

   Первый из этих резервов (заявленных, но не оплаченных убытков – RBNS) состоит из двух частей:

· резерв убытков заявленных, но не урегулированных,

· резерв убытков урегулированных, но не оплаченных.

   Эти резервы формируются по основании учета каждого заявления страхователей о страховой выплате в зависимости от фактических убытков страхователя в результате страхового случая. По состоянию на каждый отчетный период величина этого резерва рассчитывается:

RBNS на отчетную дату = RBNS на предыдущую отчетную дату +

+ сумма заявленных убытков в отчетном периоде –

- сумма выплаченных убытков в отчетном периоде +

+ расходы на урегулирование убытков (в размере 3% от суммы невыплаченных убытков на конец отчетного периода).

    Расходы на урегулирование убытков включают экспертные, консультационные и другие расходы, связанные с оценкой размеров убытков.

   Второй из названных резервов – резерв возникших убытков, но не заявленных –IBNR. Этот резерв рассчитывается отдельно по каждому виду страхования одним из трех методов:

1. модификация цепного метода,

2. метод Борнхуеттера-Фергюсона,

3. метод фиксированного процента.

     Первые два метода сложные и применяются при условии данных о размерах убытков за 12 кварталов до отчетной даты. Третий метод достаточно прост и размер IBNR на отчетную дату определяется в размере 10% от заработанной страховой премии за 4 квартала до отчетной даты.

Прочие виды технических резервов и методы их формирования

    Резервы премий и резервы убытков обязаны формировать все страховщики. Прочие виды резервов  обусловлены спецификой застрахованных рисков – это резервы колебаний убыточности и резервы катастроф.

    Резерв колебаний убыточности создается с целью выравнивания рентабельности отдельных видов страхования, которые характеризуются значительными колебаниями из года в год.

    Формируются эти резервы в соответствии с Правилами формирования, учета и размещения страховых резервов по видам страхования, иным чем страхование жизни, утвержденными Распоряжением Госфинуслуг от 17.12.2004 г. № 3104. В соответствии с этими правилами  для расчета величины этого резерва необходимо сначала определить фактическую убыточность вида страхования и сравнить ее с показателем средней убыточности, взятой за основу при расчете тарифной ставки.

              ФВ +(РЗУ кон – РЗУ нач) + (РЗНУ кон – РЗНУ нач)

УФ = ------------------------------------------------------------------------- ,    где

                                                  ЗСП отч. пер

     УФ – показатель фактического уровня убыточности по виду страхования в отчетном периоде;

      ФВ – фактические выплаты по страховым случаям в отчетном периоде, уменьшенные на сумму выплат по перестрахованию;

       РЗУ кон, РЗУ нач – величина резерва заявленных, но не выплаченных убытков на конец и начало отчетного периода, уменьшенные на сумму части перестраховщика в этих резервах;

       РЗНУ кон, РЗНУ нач – величина резерва возникших, но не заявленных убытков на конец и начало отчетного периода, уменьшенные на сумму части перестраховщика;

      ЗСП отч. пер – заработанная страховая премия в отчетном периоде.

   После этого определяется величина резерва колебаний убыточности по формуле:

          РКУ кон = РКУ нач – (УФ – УР) х ЗСП отч пер,   где

     РКУ кон, РКУ нач – резерв колебаний убыточности на конец и начало отчетного периода;

     УФ - показатель фактического уровня убыточности по виду страхования в отчетном периоде;

   УР -  показатель среднего уровня убыточности, взятого за основу при расчете тарифной стравки по виду страхования;

   ЗСП отч. пер – заработанная страховая премия в отчетном периоде.

     Другой специфический страховой резерв, формирование которого зависит от осуществляемых видов страхования – резерв катастроф. Он формируется для осуществления страховых выплат в случае наступления природных катастроф или крупных аварий, убытки по которым значительно превышают среднестатистические убытки в определенных видах страхования.

       В обязательном случае этот резерв формируют страховщики – члены Ядерного пула за убытки вследствие ядерного инцидента. Величина резерва катастроф формируется в зависимости от заработанных страховых премий по договорам обязательного страхования гражданской ответственности за ядерный  вред по формуле:

    РК кон = РК нач + ЗСП отч пер х К – В кон,   где

    РК кон, РК нач – величина резерва катастроф на конец и на начало отчетного периода,

   ЗСП отч пер – заработанные страховые премии в отчетном периоде,

    К – коэффициент отчислений в резерв катастроф в размере не менее 80% общей величины заработанных в отчетном периоде страховых премий,

   В кон – сумма возвратов из резерва катастроф на конец отчетного периода.

     Отчисления в резерв катастроф осуществляется до тех пор, пока он не достигнет величины, равной объему ответственности каждого страховщика-члена Пула по ядерным рискам.

Понятие резервов по страхованию жизни и их состав

    Страховщики, осуществляющие страхование жизни формируют резервы по страхованию жизни, которые в соответствии с Законом Украины «О страховании» включают: 

· Резервы долгосрочных обязательств (математические резервы),

· Резервы надлежащих выплат страховых сумм.

Резервы долгосрочных обязательств включают:

1. резервы нетто-премий, 

2. резервы затрат на ведение дела,

3. резервы бонусов.

Резервы надлежащих выплат страховых сумм включают:

1. резервы заявленных, но не урегулированных убытков и 

2. резервы возникших, но не заявленных убытков.

    По их экономическому смыслу резервы долгосрочных обязательств можно считать резервами премий, а резервы надлежащих выплат страховых сумм – резервами убытков. Источниками резервов по страхованию жизни, в отличие от технических резервов, служат не только страховые премии, но и доходы от инвестирования средств этих резервов.

     Регламентирует порядок их формирования «Методика формирования резервов по страхованию жизни», утвержденная  Госфинуслуг 27.01.2004 г. № 24. Она устанавливает основные принципы оценки стоимости денежных обязательств страховщика по договорам страхования жизни.

    Средства резервов по стр-ю жизни не являются собственностью страховщика и должны быть обособлены от другого имущества. Страховщик обязан учитывать средства резервов по стр-ю жизни на отдельном балансе и вести их отдельных учет. Средства резервов по стр-ю жизни не могут использоваться для погашения обязательств, кроме принятых по договорам стр-я жизни и не могут быть включены в ликвидационную массу в случае банкротства, а подлежат передаче другому страховщику или передаче застрахованному лицу.
    Порядок создания математического резерва по каждому договору страхования зависит от характера застрахованного риска и обязательства по выплате страховой суммы. Поэтому средства резервов по страхованию жизни не являются собственностью страховщика, т.к. выплаты должны осуществляться по факту смерти или дожития застрахованного.

    При формировании страховых резервов существуют законодательные требования:

1. Персонифицированный учет договоров страхования жизни и суммы резервов долгосрочных обязательств по каждому договору. Сумма таких индивидуальных резервов в совокупности составляет общий размер резерва страховой компании.

2. Срок действия договоров. Минимальный срок действия договоров страхования жизни в Украине составляет 3 года и резервы находятся в распоряжении страховщика не менее 3 лет, что определяет инвестиционную политику и формирование инвестиционного портфеля страховщика.

3. Порядок установления страховых сумм и страховых выплат по договорам страхования жизни, что определяет различные подходы к формированию структуры резервов долгосрочных обязательств и объемы резервов надлежащих выплат страховых сумм.

4. Инвестиционные интересы страхователей. По результатам полученного инвестиционного дохода от размещения средств резервов один раз в год страхователю увеличивают страховую сумму до 4% годовых.

5. Оценка денежных обязательств сторон по договорам страхования жизни. Договор может предусматривать индексацию страховой суммы и страховых выплат по официальному индексу инфляции.

6. Взаимодействие сторон  при прекращении договора страхования. При досрочном прекращении договора страховщик выплачивает страхователю «выкупную сумму», рассчитанную актуарно на день прекращения договора.

3.6.   Порядок расчета резервов долгосрочных обязательств

    Договора страхования жизни предусматривают страховые обязательства, связанные с дожитием, смертью и утратой здоровья застрахованного в связи с несчастным случаем и болезнью и предусматривают бонусы и начисление процентов на остаток взносов страхователей. Поэтому резервы долгосрочных обязательств должны быть финансовым обеспечением всех этих операций.

   Для расчета резервов долгосрочных обязательств используются методы актуарной математики, поэтому и резервы называют «математическими». Актуарные расчеты -  представляют собой систему статистических и экономико - математических методов расчета тарифных ставок и определения взаимоотношений страховщика и страхователя. С их помощью определяется стоимость услуг, оказываемых страховщиком страхователю.

    В основе расчета математических резервов по Методике формирования резервов по страхованию жизни, утвержденной Госфинуслуг 27.01.2004 г. лежат:

· показатели демографической статистики (показатели длительности жизни по «таблицам смертности»,

· показатели теории вероятности наступления страховых событий.

· Годовая ставка инвестиционного дохода (не более 4%).

       Расчет математических резервов осуществляется отдельно по каждой   составляющей:

1. резерв нетто-премий

2. резерв расходов на ведение дела

3. резерв бонусов.

       Резерв нетто-премий определяется как разница между актуарной стоимостью потока будущих страховых выплат без учета бонусов и актуарной стоимостью потока будущих страховых нетто-премий.

     Методика формирования резервов по страхованию жизни определяет понятие «модификации резерва нетто-премий», т.е. уменьшение резерва нетто-премий с целью учета расходов на ведение дела. Такая модификация применяется только при условии оплаты страховых премий на протяжении не менее 3 лет.

       Расчет резерва  расходов на ведение дела также определяется как разница между актуарной стоимостью потока будущих страховых расходов страховщика при обеспечении обязательств по договору после окончания строка оплаты страховых взносов  и актуарной стоимостью потока будущих поступлений той части брутто-премии, которая идет на покрытие будущих расходов.

     Резерв бонусов связан с  дополнительными обязательствами страховщика при увеличении страховых сумм от инвестиционного дохода. Расчет осуществляется как актуарная стоимость дополнительных выплат страховщика.

      Методикой Госфинуслуг предусмотрено право страхователя выбирать способ выполнения страховщиком своих обязательств по договору – осуществить одноразовую страховую выплату при достижение застрахованным определенного возраста или выплату ануитета. (Аннуитет – договор страхования пенсии или ренты, по которому выплачивается определенная сумма дохода на протяжении жизни вместо уплаты одноразовой премии.) При этом для расчета резервов используется вариант, по которому актуарная стоимость будущих страховых выплат  большая.

      На дату окончания срока действия договора математические резервы считаются равными нулю.

3.7.    Резервы надлежащих выплат страховых сумм

    Резервы надлежащих выплат страховых сумм состоят из резерва заявленных, но не урегулированных убытков и резерва возникших, но не заявленных убытков.

   Резерв заявленных, но не урегулированных убытков рассчитывается отдельно по каждому договору, а резерв возникших, но не заявленных убытков – по совокупности договоров в целом. Общая величина резерва надлежащих выплат страховых сумм равна сумме названных резервов.

   Резерв заявленных, но не урегулированных убытков представляет собой оценку денежных обязательств страховщика по страховым случаям, которые произошли в отчетном или предыдущем периоде, но не выполнены на отчетную дату. Величина этого резерва равна не выплаченным суммам, которые должны быть выплачены:

 - в связи со страховыми случаями, о факте которых заявлено страховщику:

 -   при наступлении срока выплаты ануитета, по которым в соответствии с условиями договора не требуется заявление на выплату:

 -  в связи с досрочным прекращением действия договора или изменениями его условий.

     Резерв возникших, но не заявленных убытков представляет собой оценку денежных обязательств страховщика по рискам несчастного случая или болезни, которые могли произойти в отчетном или предыдущем периоде, но не были заявлены на отчетную дату. Оценка этого резерва осуществляется актуарными методами.

Тема 4. Размещение страховых резервов

Необходимость государственного регулирования размещения средств страховых резервов

Принципы размещения средств страховых резервов

Нормативы размещения и инвестирования средств резервов страховщиков, которые осуществляют общее страхование

Нормативы размещения и инвестирования средств резервов страховщиков, которые осуществляют страхование жизни

Необходимость государственного регулирования размещения средств страховых резервов

    Вопрос размещения средств страховых резервов для страховой компании не менее важен, чем их формирование. Эффективное управление средствами резервов является одной из важнейших условий платежеспособности страховщиков. 

    Требования к направлениям их  размещения закреплены в ст.31 Закона Украины «О страховании». Под размещением средств страховых резервов законодательством Украины определено их вложение в определенные активы.

   Активы страховых компаний классифицируются по функциональному назначению:

 - материальные активы,

 - нематериальные активы,

 - финансовые активы.

   Поскольку страховщик – финансовое учреждение, предоставляющее финансовые услуги, то в составе активов страховщика преобладают финансовые активы, к которым принадлежат:

 - денежные средства и их эквиваленты,

 - финансовые инвестиции, 

 - дебиторская задолженность.

     Каждый из финансовых активов характеризуется собственным уровнем прибыльности, ликвидности и безопасности. Задание состоит в том, чтобы страховая компания могла сбалансировать эти требования, исходя из специфики своей деятельности и особенностей страхового портфеля.

    Так, для страховщиков, которые осуществляют общее страхование, в структуре активов должны преобладать  денежные средства, краткосрочные высоколиквидные вложения (депозиты до востребования). Для страховщиков, осуществляющих страхование жизни, обеспечение ликвидности не является первоочередным заданием – они могут осуществлять долгосрочные финансовые вложения, инвестировать в недвижимость.

    Размещение и инвестирование средств страховых резервов, исходя из их экономического смысла (привлеченный капитал), являются предметом государственного надзора и контроля, что связано с тем, что эти средства не относятся к собственности страховщика.

     Инвестирование и размещение средств страховых резервов с учетом требований законодательства означает регламентацию:

1. направлений размещения,

2. нормативов размещения,

3. принципов размещения.

   Закон Украины «О Страховании» устанавливает принципы и направления размещения, а Распоряжения Госфинуслуг – нормативы размещения, т.е. конкретизируют нормы Закона. Направления и нормативы размещения различны для технических и математических резервов страховщиков.

Принципы размещения средств страховых резервов

    Законодательство Украины устанавливает такие принципы размещения средств страховых резервов в так называемых «позволенных активах»:

1. безопасности;

2. ликвидности;

3. прибыльности;

4. диверсификации.

    Принцип безопасности или наибольшей гарантированности возврата средств, ставит перед страховщиком задание достижения максимальной безопасности вложений, т.е. минимального инвестиционного риска. Наиболее безопасными с позиции инвестиционного риска считаются государственные ценные бумаги, наиболее небезопасными – акции молодых наукоемких предприятий.

     В соответствии с принципом ликвидности общая структура средств страховщика должна быть такой, чтобы в любой момент он имел в своем распоряжении ликвидные средства, которые зависят от структуры страхового портфеля. При этом очень важна сбалансированность страхового портфеля, особенно при общих видах страхования, выплаты по которым могут достигать значительных размеров и тяжело прогнозируемы.

    Принцип прибыльности вложений связан с получение инвестиционного дохода, который дает страховщику возможность:

 - перекрывать убытки от операционной деятельности,

 - осуществлять дисконтирование страховых премий по долгосрочным договорам страхования жизни,

 - обеспечивать участие страхователя в прибыли,

 - получать дополнительный источник формирования математических резервов.

    Принцип диверсификации (смешивания и рассеивания) состоит в распределении инвестируемых средств между объектами вложений с целью снижения рисков потери средств или доходов от них. В соответствии с этим принципом страховая компания не должна допускать преобладания определенного вида вложений в инвестиционном портфеле, а распределять вложения на различные активы.

Нормативы размещения и инвестирования средств резервов страховщиков, которые осуществляют общее страхование.

    Нормативы размещения и инвестирования средств технических резервов установлены Правилами формирования, учета и размещения страховых резервов по видам страхования, иным чем страхование жизни, утвержденными Распоряжением Госфинуслуг от 17.12.2004 г. № 3104. В соответствии с эти распоряжением величина отдельных категорий активов, в том числе созданных в иностранной свободно конвертируемой валюте, установлена в таких объемах:

1. денежные средства на текущих счетах – не более 10% общего размера технических резервов. Исключение составляют резервы заявленных, но не выплаченных убытков, которые могут быть представлены на текущих счетах в полном объеме;

2. банковские вклады (депозиты) – не более 70% общего размера технических резервов, при этом в каждом банке – не более 20% общего размера технических резервов;

3. недвижимое имущество – не более 20% общего размера технических резервов, при этом при вложении в один объект недвижимости – не более 10%;

4. акции и облигации – вместе не более 40% общего размера технических резервов, в т.ч.

- акции украинских эмитентов – не более 30%, а одного эмитента – не более 10% общего размера технических резервов,

- облигации украинских эмитентов  - не более 30%, а одного эмитента – не более 5% общего размера технических резервов,

 - акции и облигации украинских эмитентов, обращение которых прекращено – вместе не более 7%, одного эмитента – не более 2% общего размера технических резервов,

 - акции и облигации иностранных эмитентов – вместе не более 10% общего размера технических резервов.

    5. ипотечные сертификаты, определенные законодательством Украины – не более 15% общего размера технических резервов, а  одного эмитента – не более 2% общего размера технических резервов;

    6. ценные бумаги, эмитированные государством - не более 40% общего размера технических резервов;

   7. права требований к перестраховщикам -  вместе не более 50% общего размера технических резервов;

   8. инвестиции в экономику Украины по направлениям, определенным Кабинетом Министров – не более 20%, в отдельный объект инвестирования – не более 5% общего размера технических резервов;

  9. банковские металлы – на текущих и депозитных счетах в банковских металлах вместе не более 10% общего размера технических резервов.

   Особые требования существуют в части размещения и инвестирования средств технических резервов по обязательному страхованию гражданской ответственности за ядерный вред. Размещение осуществляется в такие категории активов:

· денежные средства на текущем счету;

· банковские вклады – в каждом банке не более 30% общего размера технических резервов;

· права требований к перестраховщикам – не более 80% общего размера технических резервов;

· ценные бумаги, эмитированные государством - не более 30% общего размера технических резервов.

Нормативы размещения и инвестирования средств резервов страховщиков, которые осуществляют страхование жизни

   Нормативы размещения и инвестирования средств резервов по страхованию жизни утверждены Правилами размещения средств резервов по страхованию жизни, утвержденными Распоряжением Госфинуслуг от 26.11.2004 г. № 2875.

   В соответствии с эти распоряжением величина отдельных категорий активов, в том числе созданных в иностранной свободно конвертируемой валюте, установлена в таких объемах:

1. денежные средства на текущих счетах – не более 5% общего размера резервов;

2. банковские вклады (депозиты) – не более 50% общего размера резервов, при этом в каждом банке – не более 10% общего размера резервов;

3. недвижимое имущество – не более 20% общего размера резервов, при этом при вложении в один объект недвижимости – не более 5%;

4. ценные бумаги – вместе не более 50% общего размера резервов, в т.ч.

- акции украинских эмитентов – не более 30%, а одного эмитента – не более 10% общего размера резервов,

- облигации украинских эмитентов  - не более 40%, а одного эмитента – не более 10% общего размера  резервов,  в облигации эмитента, который осуществляет деятельность не менее 5 лет и не более 3% при его деятельности менее 5 лет;

  - акции и облигации иностранных эмитентов – вместе не более 20% общего размера резервов. Эмитент этих ценных бумаг должен осуществлять свою деятельность не менее 10 лет;

 - облигации местных займов – не более 10% общего размера резервов;

  -  ипотечные сертификаты, определенные законодательством Украины – не более 10% общего размера резервов;

   -  ценные бумаги, эмитированные государством - не более 50% общего размера резервов;

   5. права требований к перестраховщикам - не более 40% общего размера резервов, из них права требований к перестраховщикам-нерезидентам – не более 25% общего размера резервов.

   Законодательством запрещено использовать отдельные инструменты и направления размещения резервов по страхованию жизни. Так, для резервов по страхованию жизни не могут быть использованы заемные средства, кредиты банков, возвратная финансовая помощь, ценные бумаги с обязательством возвратного выкупа, депозиты сроком менее одного месяца, суммы страховых премий, возвращенных на протяжении следующего за отчетным квартала. 

     Для представления страховых резервов по страхованию жизни не принимаются акции, эмитированные каким-либо страховщиком.

Тема 5. Прибыль страховщика, ее формирование и распределение

5.1. Сущность прибыли страховщика и ее составляющие

5.2. Порядок определения прибыли от страховой деятельности

5.3. Распределение прибыли страховщика

5.1. Сущность прибыли страховщика и ее составляющие

    Получение прибыли  - безусловная цель деятельности страховой организации. Общие рыночные подходы к формированию прибыли предприятий распространяется и на страховщиков, но процесс формирования прибыли страховой компании имеет свои особенности в связи со спецификой страхования и особенностей кругооборота средств от страховой, инвестиционной, перестраховой и  финансовой деятельности страховщика.

   Основным источником формирования прибыли от страховых операций является «прибыль в тарифах», которая при калькулировании нагрузки закладывается в тарифную ставку как самостоятельный элемент цены на страховую услугу. Доля прибыли в тарифе устанавливается в процентах или в абсолютном размере.

     Источниками фактической прибыли страховщика от страховых операций могут быть все три составляющие тарифной ставки: «прибыль в тарифах», экономия расходов на ведение дела и экономия в выплатах, которая проявляется как снижение показателя уровня выплат, когда фактический объем выплат ниже заложенного в тарифную ставку при ее планировании.

     Финансовый результат страховщика от страховых операций  называют «техническим результатом», т.к. он в значительной степени формируется не под влиянием финансовых показателей, а больше связан с риском в отчетном периоде, который влияет на страховые выплаты и технические резервы.

       Финансовый результат страховщика отражается в «отчете о финансовых результатах» (форма 2), как и у всех субъектов хозяйствования и состоит из элементов:

  - Финансовый результат от обычной деятельности;

 - Финансовый результат от чрезвычайных событий.

   В соответствии с Национальными стандартами бухучета обычная деятельность – основная деятельность предприятия, которая в страховании включает страхование, перестрахование, инвестиционную и финансовую деятельность. Чрезвычайное событие – событие или операция, которые отличаются от обычной деятельности страховщика и не ожидается, что она будет повторяться периодически или в каждом отчетном периоде.

   Разница между доходами и расходами страховщика вследствие обычной деятельности и чрезвычайных событий, за вычетом налогов, представляет собой чистую прибыль, которым страховщик распоряжается по собственному усмотрению.

                    ЧП = П об + П ч.с. – У ч.с. – Н пр,  где

ЧП – чистая прибыль страховщика,

П об – прибыль от обычной деятельности,

П ч.с. – прибыль от чрезвычайных событий,

У ч.с. – убыток от чрезвычайных событий,

Н пр. – налог на прибыль от чрезвычайных событий.

     В составе прибыли от обычной деятельности различают прибыль от обычной деятельности до и после налогообложения. Прибыль (убыток) чрезвычайной деятельности, использованный в формуле, является прибылью (убытком) после налогообложения. Он определяется как разница между прибылью от обычной деятельностью до налогообложения и суммой налога на прибыль от обычной деятельностью страховщика. В свою очередь, прибыль от обычной деятельности до налогообложения, определяется как сумма прибыли от основной деятельности, финансовых и других доходов, финансовых и других расходов.

     Чрезвычайные прибыли и убытки – это невозмещенные убытки от чрезвычайных событий, включая затраты на предотвращение затрат от стихийных бедствий и техногенных аварий.

  Определение прибыли от участия в капитале, другой финансовой деятельности и прочей операционной обычной деятельности и чрезвычайных событий определяется одинаково для всех субъектов хозяйствования (сдача в аренду имущества, курсовая разница по валюте, безвозвратная финансовая помощь, продажа основных фондов, прибыль от консультаций и т.д.)

 5.2. Порядок определения прибыли от страховой деятельности

   Спецификой характеризуется только определение прибыли от страховой деятельности. Прибыль от страховой деятельности, кроме страхования жизни и медицинского страхования, определяется в соответствии с Законом Украины «О страховании» как разница между доходами от страховой деятельности и расходами страховщика по предоставлению страховых услуг.

   К доходам от страховой деятельности относятся:

1. заработанные страховые платежи по договорам страхования и перестрахования;

2. комиссионные вознаграждения за перестрахование;

3. доли страховых сумм и страховых возмещений, уплаченные перестраховщиками;

4. возвращенные суммы из централизованных страховых резервных фондов;

5. возвращенные суммы технических резервов, кроме резерва незаработанных премий.

  К расходам страховщика относятся:

1. выплаты страховых сумм и страховых возмещений;

2. отчисления в централизованные страховые резервные фонды;

3. отчисления в технические резервы, кроме резерва незаработанных премий;

4. расходы на проведение страхования;

5. другие расходы, включаемые в себестоимость.

Специализированной отчетностью страховщиков является «Отчет о доходах и расходах страховщика», который страховщики подают ежеквартально в Госфинуслуг. Этот отчет классифицирует доходы и расходы страховщика в соответствии с нормами страхового законодательства, является более развернутым по сравнению с формой 2 и содержит 9 разделов:

1. Доход от реализации услуг по видам страхования, иным чем страхование жизни.

2. Доход от реализации услуг по страхованию жизни.

3. Доход от предоставления услуг для других страховщиков.

4. Другие операционные доходы, прочие чрезвычайные доходы.

5. Страховые выплаты и возмещения и выкупные суммы.

6. Операционные расходы, прочие и чрезвычайные расходы.

7. Финансовые результаты обычной деятельности и чрезвычайных событий до налогообложения.

8. Налог на прибыль от обычной деятельности и чрезвычайных событий.

9. Чистая прибыль (убыток).

    1. Доход от реализации услуг по видам страхования, иным чем страхование жизни представлен в виде заработанной страховой премии:

  ЗП отч = (РНП нач – ДП нач)+( СП отч – ПП отч) – (РНП кон – ДП кон), где ЗП отч – заработанные страховые премии на отчетную дату;

      РНП нач – резерв незаработанных премий на начало отчетного периода;

       ДП нач – доля перестраховщика в резерве незаработанных премий на            начало отчетного периода;

       СП отч – страховые премии, которые получены в отчетном периоде;

       ПП отч – страховые премии, переданные перестраховщикам в отчетном периоде;

      РНП кон - резерв незаработанных премий на конец отчетного периода;

         ДП кон - доля перестраховщика в резерве незаработанных премий на            конец отчетного периода.

   2. Доход от реализации услуг по страхованию жизни определяется иначе, т.к. эти премии остаются собственность страхователя, не превращаясь в заработанные:

       ДСЖ отч = СП отч – СПП отч – ОРСЖ отч + ВРСЖ отч , где

ДСЖ отч - доход от реализации услуг по страхованию жизни на отчетную дату;

СП отч – страховые премии, полученные по договорам страхования жизни на протяжении отчетного периода;

СПП отч – доля страховых премий перестраховщиков в отчетном периоде;

ОРСЖ отч – отчисления в резервы по страхованию жизни в отчетном периоде;

ВРСЖ отч – возвращенные суммы из резервов по страхованию жизни на протяжении отчетного периода.

   3. Доходы от предоставления услуг для других страховщиков возникают у страховщиков, которые осуществляют общее страхование и страхование жизни. К таким доходам могу принадлежать, например, сумма агентских вознаграждений за реализации полисов обязательного страхования гражданской ответственности собственников транспорта страховой компании – члена МТСБУ страховщиком, который не является членом МТСБУ.

4. Другие операционные доходы, прочие чрезвычайные доходы.

   Для страховщиков, осуществляющих общее страхование они включают:

 - суммы комиссионных вознаграждений, полученных за передачу рисков в перестрахование;

 - доля страховых выплат, компенсированных перестраховщиками;

  - возвращенные суммы из технических резервов, кроме резерва незаработанных премий;

 -  возвращенные суммы из централизованных страховых резервных фондов;

 - суммы, полученные в результате переданного страхователем права требования к лицу, ответственному за убытки.

 Для страховщиков, осуществляющих страхование жизни они включают:

 -   суммы комиссионных вознаграждений, полученных за передачу рисков в перестрахование;

- доля страховых выплат, компенсированных перестраховщиками;

- доля выкупных сумм, компенсированных перестраховщиками;

 - суммы, возвращенные из резервов по страхованию жизни, которые включают суммы из резерва надлежащих выплат страховых сумм и суммы инвестиционного дохода от размещения резервов по страхованию жизни.

5.  Страховые выплаты и возмещения и выкупные суммы.

   Страховые выплаты – денежные суммы, выплаченные страховщиком при наступлении страхового случая, которые включают:

 - выплату страхового возмещения по договорам имущественного страхования и страхования ответственности;

  - выплату страховой суммы или ее части в личном страховании по договорам страхования жизни и страхованием от несчастных случаев;

 - регулярные последовательные выплаты – аннуитеты – по договорам страхования жизни.

   В соответствии с Законом «О Страховании» страховое возмещение - денежные суммы, выплаченные страховщиком при наступлении страхового случая по условиям имущественного страхования и страхования ответственности. При личном страховании выплату называют страховой суммой, т. к. при вреде здоровью не идет речь о компенсации материальных убытков, а выплата имеет характер финансовой помощи застрахованному. Обобщающим термином для страховых сумм и возмещений является термин «страховая выплата».

   В соответствии с Законом «О Страховании» при досрочном прерывании договора страхования жизни страхователь получает «выкупную сумму», рассчитанную математически на день прекращения договора. Она представляет собой сумму накопленных страховых взносов, уменьшенную на расходы страховщика на ведение дела.

6. Операционные расходы, прочие и чрезвычайные расходы, к которым относятся:

-  отчисления в технические резервы, кроме резерва незаработанных премий; - отчисления в резерв катастроф по обязательному страхованию гражданской ответственности за ядерные убытки;

- отчисления в резервы по страхованию жизни;

- отчисления в централизованные страховые резервные фонды (для страховщиков, осуществляющих обязательное страхование гражданской ответственности владельцев транспортных средств;

 - расходы, связанные с заключением и пролонгацией договоров страхования (аквизационные расходы, включающие оплату услуг по разработке правил страхования, проведения актуарных расходов, вознаграждения посредникам за заключение договоров, оплата услуг зо оценку рисков и т.д.);

 - расходы, связанные с заключением и пролонгацией договоров перестрахования;

 - расходы, связанные с урегулированием страховых случаев (ликвидационные расходы, включающие оплату судовых расходов, экспертных оценочных работ и других расходов по урегулированию страховых случаев);

 -  прочие расходы, которые относятся к себестоимости;

 - прочие административные расходы ( заработная плата персоналу, плата за аренду, оплата коммунальных услуг, командировочные, амортизация и т.д.);

 - прочие расходы на сбыт (в т.ч. расходы на рекламу и маркетинг).

     Разница между доходами и расходами страховщика, составляет его прибыль от страховой деятельности и отражается в Отчете о доходах и расходах страховщика в разделе «Финансовый результат от основной деятельности».

5.3. Распределение прибыли страховщика

   Прибыль страховщика распределяется по общим для всех субъектов хозяйствования принципам в зависимости от формы организации страховой компании и уставными документами. Особенностью распределения является, в соответствии с Законом «О Страховании», формирование свободных резервов за счет нераспределенной прибыли с целью повышения платежеспособности.

   Более детально необходимо остановится на распределении прибыли акционерных компаний, т.к. большинство страховщиков созданы в этой форме. По результатам работы за год АО на общем собрании акционеров определяется размер чистой прибыли и выплаты дивидендов. Каждому акционеру выплачиваются дивиденды в соответствии с количеством и видом  его собственных акций.  

      Чистая прибыль АО состоит из нераспределенной и распределенной частей.  Средства не распределяемой части чистой прибыли направляются на развитие предпринимательской деятельности, социальное развитие работников, оплату труда и пополнение резервного фонда. После этого утверждаются размеры распределенной части прибыли, которая используется на выплату дивидендов.

     Если АО принимает решение, что дивиденды не будут выплачиваться, то распределяемая часть прибыли равна нулю, а вся чистая прибыль направляется на развитие предпринимательской деятельности.  

   Неакционерные страховщики при получении чистой прибыли направляют эти средства на развитие предпринимательской деятельности, социальное развитие работников, оплату труда и пополнение резервного фонда.

Тема 6. Налогообложение страховщиков 

6.1. Система налогообложения страховых организаций в Украине

6.2. Налогообложение страховщиков налогом на прибыль

6.3. Декларация по налогу на доходы (прибыль) страховщика и ее содержание.

    6.1. Система налогообложения страховых организаций в Украине

   Система налогообложения страховых организаций в Украине построена на  общих принципах налогообложения отечественных предприятий, но и имеет свои особенности.

    В соответствии с Законом Украины «О системе налогообложения» 1997 г. страховщики оплачивают такие налоги и сборы:

 Прямые налоги:

Общегосударственные:

 - налог на прибыль,

 - налог на землю,

 - налог на недвижимость,

 - налог с владельцев транспортных средств,

Местные:

 - налог на рекламу,

 - коммунальный налог.

 Непрямые налоги (общегосударственные):

 - НДС, Следует отметить, что если операции по страхованию и перестрахованию не являются объектом обложения НДС, то получение доходов из источников иных, нежели страхование и перестрахование,  облагается НДС (т.е. 20% от цены реализации основных фондов, нематериальных активов, консультационных услуг и др.) Не облагается НДС и финансовые поступления страховщиков, такие как доходы от участия в капитале, проценты по депозитам и облигациям, дивиденды по акциям.

 -  Ввозная пошлина.

 Сборы (общегосударственные):
 - на обязательное социальное страхование,

 - на обязательное пенсионное страхование,

 - государственная пошлина.

Местные:

 - за парковку автотранспорта,

 - другие местные сборы.

Налогообложение страховщиков налогом на прибыль

Одним из важнейших показателей финансовой деятельности страховых компаний является показатель прибыли. Страховые компании в соответствии с Законом Украины "О налогообложении прибыли предприятий" 1997 г. являются плательщиками налога на прибыль, при этом страховые операции отнесены законом к операциям особого вида, которые попадают под специфический порядок налогообложения, при налогообложении прибыли  от страховой деятельности имеются ряд особенностей. Порядок налогообложения нестраховых операций производится на общих основаниях.

Страховщики налогооблагают прибыль налогом, который лишь формально является налогом на прибыль, т.к. объектом налогообложения является не прибыль, а доход по ставке 3%.

 Главной особенностью налогообложения страховых компаний является то, что отдельно облагается страховая, финансовая  и прочая хозяйственная деятельность страховой компании. Также по разному налогооблагаются операции по страхованию жизни  и рисковые виды страхования.

 Для страховых компаний, осуществляющих общее страхование, объектом налогообложения определен валовый доход, который налогооблагается по ставке 3%:

   НП отч. = (СП – СПП) х 3%, где

   НП отч. – сумма налога на прибыль от страховой деятельности за отчетный период:

 СП – сумма полученных страховых премий за отчетный период;

СПП - сумма полученных страховых премий по договорам перестрахования с отечественными перестраховщиками за отчетный период.

В случае перестрахования рисков у нерезидентов применяется дифференцированный подход с целью ограничения оттока средств за границу и теневым оборотом капитала. Для этого Госфинуслуг разработал рейтинг финансовой надежности перестраховщиков-нерезидентов. Если страховые премии получает перестраховщик с рейтингом ниже установленного, то сумма этих средств не вычитается из налогооблагаемого дохода страховщика, т.е. не снижает базу налогообложения и облагается в его составе по ставке 3%.

Для страховщиков, осуществляющих страхование жизни порядок налогообложения такой же как при рисковом страховании, но применяется нулевая ставка при налогообложении доходов, полученных по договорам долгосрочного страхования жизни, которые имеют накопительный характер. Такие договора действуют 10 лет и более при условии оплаты страховых премий не менее 5 лет. При нарушении этих требований или досрочного прерывания договора по страхованию жизни, не связанного со смертью застрахованного, полученные доходы облагаются по ставке 3%.

Сумма доходов полученных от видов деятельности, не связанных со страхованием и перестрахованием облагается в общем порядке по ставке 25%  от суммы валовой прибыли. Эта прибыль определяется уменьшением валового дохода от не страховых операций на сумму соответствующих валовых расходов при их осуществлении.

Инвестиционный доход, который получает «лайковая» страховая компании за счет размещения средств резервов по страхованию жизни, фактически освобождена от налогообложения, за исключением части, которая направлена на возмещение расходов компании.

Декларация по налогу на доходы (прибыль) страховщика и ее содержание.

     Декларация по налогу на доходы (прибыль) страховщика отличается от формы декларации, которую подают в налоговую инспекцию другие предприятия. Она состоит из заглавной и основной частей, двух приложений и ведомостей, которые подаются ежеквартально и двух ведомостей, которые подаются за год.

    В Заглавной части указываются все реквизиты страховщика.

 Основная часть содержит 4 раздела:

1. Доходы от деятельности по страхованию (отдельно – жизни, других рисков).

2. Другие доходы, которые имеют особый порядок налогообложения.

3. Сумма начисленного дохода по ставке 25%.

4. Налоговое обязательство.

1 раздел представляет собой расчет суммы налога на доходы от страховой деятельности по ставке 3%.

2 раздел представляет собой расчет суммы налога на прибыль страховщика от его специфических операций:

 - суммы превышения страховых выплат от перестраховщиков над суммами страховых выплат страховщиков в части ответственности перестраховщика по договорам перестрахования;

 - доход от реализации прав страховщика к страхователю в части превышения дохода над оплаченным страховым возмещением;

 - сумма налогооблагаемой части инвестиционного дохода от размещения резервов по страхованию жизни. При расчете этой части учитывается, что расходы страховщика на ведение дела не могут превышать 15% общей суммы инвестиционного дохода, а отчисления в математические резервы – не более 85% части инвестиционного дохода от размещения резервов по страхованию жизни.

   В этом разделе  страховщики, которые осуществляют страхование жизни отражают суммы страховых премий, которые не отвечают требования законодательства и суммы по досрочно расторгнутым договорам, которые   облагаются по ставке 3%.

3 раздел отражает сумму начисленного налога на прибыль от нестраховой деятельности:

 - от продажи товаров и услуг;

 - финансовые и инвестиционные доходы;

 - прибыль от операций с ценными бумагами и другие.

  Перечисленные валовые доходы подлежат корректировке в связи с самостоятельно выявленными ошибками по результатам прошлых периодов и урегулированием безнадежной задолженности с соответствующей расшифровкой.

  Для определения размера прибыли от не страховой деятельности скорректированный валовый доход снижается на величину скорректированных валовых расходов, связанных с осуществлением этой деятельности и на величину соответствующей части амортизационных отчислений.

            4 раздел суммирует информацию всех предыдущих разделов и определяет сумму налога на прибыль по всем видам деятельности страховой организации.

     При выявлении ошибок в Декларации контролирующим органом штраф составляет 5% доначисленного налога. Если страховщик не оплачивает эти суммы, то штраф составляет:

 - при задержке до 30 дней – в размере 10% от суммы;

 - от 30 до 90 дней – 20%;

 - свыше 90 дней – 50%.

   Если Декларация не подается в установленные сроки, штраф составляет 10 необлагаемых минимумов доходов граждан.

              Тема 7. Оценка финансового состояния  страховщика

7.1. Понятие финансового состояния страховщика и его финансовая надежность

7.2. Оценка платежеспособности страховой организации

7.3. Показатели оценки финансового состояния страховщика 

7.1. Понятие финансового состояния страховщика и его финансовая надежность 

    Страховая компания отличается от других предприятий тем, что концентрирует на себе имущественные интересы страхователей. В связи с этим, важнейшей целью организации финансов страховщика является достижение устойчивого финансового состояния. 

    Финансовое состояние страховой компании – комплексное понятие, которое является результатом взаимодействия всех элементов финансово-хозяйственной деятельности страховой компании и характеризуются системой показателей, которые отражают наличие, размещение и использование финансовых ресурсов страховщика. Важнейшей характеристикой финансового состояния страховой компании является ее финансовая надежность.

    Финансовая надежность страховщика –это его способность противостоять различным дестабилизирующим факторам при осуществлении хозяйственной деятельности.

Обязательства страховщика состоят из 2 групп:

1. внешние обязательства (перед страхователями, финансовыми учреждениями, перестраховщиками, бюджетом и т.д.)

2. внутренние обязательства (перед учредителями, представительствами, филиалами, сотрудниками)

    Основная составляющая внешних обязательств – страховые обязательства, которые обеспечиваются за счет 2 основных источников – страховых резервов и собственных средств.

  Финансовая надежность страховщика связана с его тарифной, финансовой, инвестиционной и перестраховочной политикой и обеспечивается:

1. достаточным размером собственных средств

2. эффективной тарифной политикой

3. сбалансированным страховым портфелем

4. величиной страховых резервов, адекватных сумме взятых страховщиком на себя обязательств

5. эффективным размещением страховых резервов

6. перестрахованием

   Собственные средства страховщика – это уставный фонд, гарантийный фонд, специальные и резервные фонды, а также сумма нераспределенной прибыли, свободные резервы – доля собственных средств, которая резервируется с целью дополнительного обеспечения финансовой надежности.

   Под тарифной политикой понимается целенаправленная деятельность страховщика по установлению, уточнению и упорядочению страховых тарифов в интересах усиленного и безубыточного развития страхования. Правильный расчет тарифных ставок и сбалансированность страхового портфеля – это расчет реальной цены риска с учетом убыточности страховой суммы на основе сформированного страхового портфеля и статистических данных о наступлении страховых случаев за несколько лет. Отклонение страховой ставки от объективных обоснований может привести к занижению финансовой надежности страховщика и к невыполнению им своих обязательств перед страхователем. Страховые тарифы должны строится таким образом, чтобы поступление страховых платежей постоянно покрывало расходы страховщика и обеспечивало прибыль.

   Достаточность страховых резервов учитывает вид страхования, срок действия договора, равномерность распределения риска.

  Размещение страховых резервов и временно свободных средств учитывает характер распределения риска, срок страхования, объем аккумулированных средств и необходимость в инвестиционном доходе.

   Перестрахование учитывает стоимость объекта страхования, несбалансированность страхового портфеля, колебания результатов деятельности страховщика с целью передачи части риска собственного удержания обязательств партнеру. Размер собственного удержания зависит от отрасли страхования, характера риска, вероятности и возможного размера убытка, степени склонности к риску, размеру собственных средств страховщика и от периода и территории покрытия риска.

   С целью защиты выполнения обязательств страховщика перед страхователем ЗУ «О страховании» предусмотрено в обязательном порядке заключение договора перестрахования в случае, когда страховая сумма по конкретному объекту страхования превышает 10% суммы оплаченного уставного фонда и сформированных страховых резервов.

   Выполнение страховщиком перечисленных условий являются гарантией для страхователей, которые в обмен на затраченные средства получают от страховщика обеспечение страховой защиты.

              7.2. Оценка платежеспособности страховой организации

   Одним из показателей, характеризующих финансовую деятельность и состояние страховщика, является его платежеспособность. 

   Платежеспособность означает безусловную способность исполнить обязательства по выплате страховой суммы или страхового возмещения страхователю или застрахованному лицу по договорам страхования.

   Платежеспособность страховой компании является главным объектом контроля со стороны государственных органов страхового надзора.

   Контроль осуществляется путем проверки финансовой отчетности и соблюдения установленных показателей, характеризующих финансовую устойчивость страховщиков.

Определение маржи платежеспособности для страховщиков состоит в сопоставлении фактической платежеспособности с расчетной нормативной. В случае, если фактический запас платежеспособности  превышает нормативный, страховщик считается платежеспособным.

Страховщики в соответствии с объемами страховой деятельности обязаны поддерживать надлежащий уровень фактического запаса платежеспособности – нетто-активов.

Фактический запас платежеспособности это стоимостной показатель соотношения между обязательствами страховщика и его активами, которые могут быть использованы для покрытия этих обязательств. По своему экономическому смыслу фактический запас платежеспособности – это чистые активы, т.е. собственные средства, свободные от обязательств (нетто-активы). Этот показатель рассчитывается одинаково для страховщиков, осуществляющих общее страхование и страхование жизни.

Фактический Запас платежеспособности (нетто-активы) определяется вычетом из стоимости имущества (общей суммы активов) страховщика суммы нематериальных активов и общей суммы обязательств, в том числе страховых.

  Нормативный запас платежеспособности страховщика, осуществляющего страхование жизни определяется:

                         P = 0,05 MR x MRn  / MR, где
P – расчетная нормативная маржа платежеспособности,

MR – величина математических резервов,

MRn  - величина математических резервов – нетто, т.е. за исключением той части математических резервов, которые составляют права требования к перестраховщикам.

    Нормативный запас платежеспособности страховщика, осуществляющего страхование жизни равен величине, которая определяется умножением общей величины резерва долгосрочных обязательств (математического резерва) на 0,05.

Общая величина резерва долгосрочных обязательств = сумме резервов долгосрочных обязательств, которые определяются на любую дату отдельно по каждому договору страхования жизни.

Нормативный запас платежеспособности страховщиков, которые осуществляют рисковые виды страхования равняется большей из двух величин, одна из которых определяется на базе страховых премий, а вторая – на базе страховых выплат.

· первая – путем умножения суммы поступлений страховых премий за предыдущие 12 месяцев на 0,18. При этом сумма страховых премий  уменьшается на 50%   страховых премий, уплаченных перестраховщикам ;

· вторая – путем умножения выплат за предыдущие 12 месяцев на 0,26. При этом сумма страховых выплат уменьшается на 50% выплат, которые компенсируются перестраховщиками согласно заключенным договорам перестрахования.

   Экономический смысл такого сравнения лежит в том, чтобы определить насколько обороты по страховым операциям отвечают финансовым возможностям страховщика.

      Если страховая компания имеет недостаточный уровень платежеспособности, то орган надзора за страховой деятельностью применяет к ней санкции вплоть до отзыва лицензии на осуществление страховой деятельности.

          7.3. Показатели оценки финансового состояния страховщика 

    Финансовое состояние страховщика определяется не только его платежеспособностью, но и множеством соответствующих показателей. 

    Госфинуслуг с целью стандартизации осуществления анализа финансовой надежности страховщиков Распоряжением от 17.03.2005 г. № 3755 утвердила Рекомендации по анализу деятельности страховщиков, которые базируются на тестах раннего предупреждения. В соответствии с ними осуществляется анализ капитала, активов, перестрахования, страховых резервов, доходности, ликвидности и осуществляется соответствующая оценка.

   Тесты раннего предупреждения включают 11 показателей, результаты которых группируются в аналитические таблицы и позволяют оценить финансовую надежность конкретного страховщика. Оценка выставляется по 4- бальной системе:

1. устойчивая финансовая надежность – финансовые показатели находятся на высоком уровне:

2. удовлетворительная финансовая надежность – отсутствуют серьезные проблемы, финансовые показатели находятся на среднем уровне:

3. предельная финансовая надежность -  финансовое состояние вызывает опасения, финансовые показатели находятся на уровне, значительно ниже среднего:

4. неудовлетворительная финансовая надежность – считается недопустимой, финансовое состояние очень нестабильно.

  Показатели, которые используются в качестве тестов раннего предупреждения, сгруппированы в 3 группы.

Группа 1. Показатели, которые характеризуют состав и структуру активов страховщика и взаимосвязь между активами и обязательствами:

· Показатель дебиторской задолженности, который показывает соотношение между дебиторской задолженностью и чистым капиталом. Качественно характеризует структуру активов страховщика.

· Показатель ликвидности активов (отношение высоколиквидных активов к обязательствам). Определяет какая часть обязательств покрывается высоколиквидными активами. Низкое значение показателя означает недостаточную ликвидность страховой компании.

· Обратный показатель платежеспособности, который показывает соотношение между общей суммой обязательств и возможностью их покрытия собственными активами, свободными от обязательств, т.е. чистым капиталом.

Группа 2. Показатели эффективности страховой деятельности:

· Показатель риска страхования, который представляет собой соотношение суммы чистых премий и чистого капитала. Этот показатель характеризует объемы страховой деятельности в сравнении с реальными возможностями страховщика отвечать по страховым обязательствам собственными свободными средствами.

· Показатель объемов страхования (андеррайтинга), который показывает соотношение между расходами на возмещение убытков (включая страховые выплаты) и суммой чистых заработанных премий. Этот показатель в отечественной практике называется «уровень выплат» и рассчитывается как отношение страховых выплат к страховым премиям.

· Показатель изменений в сумме чистых премий по всем полисам, который отражает темпы прироста величины чистых премий страховщика на протяжении года.

· Показатель независимости от перестрахования, который показывает соотношение между суммой чистых премий по всем страховым полисам и суммой валовых премий по этим страховым полисам. Чем больше этот показатель, тем более независима от перестрахования страховая компания.

· Показатель отношения чистых страховых резервов к капиталу, который характеризует соотношение между страховыми обязательствами страховщика и величиной чистого капитала. Этот показатель близок к показателю «риска страхования».

 Группа 3. Показатели доходности и рентабельности (деловой активности).

· Показатель доходности, который показывает сумму чистой прибыли на единицу чистого капитала страховщика. Является показателем рентабельности чистого капитала и отражает отдачу собственного капитала – сколько гривен прибыли дает каждая гривна собственных средств страховщика.

· Показатель изменений в капитале, который отражает темпы прироста чистого капитала страховщика на протяжении года, т.е. свидетельствует о росте рыночной стоимости страховой организации.

·  Показатель доходности инвестиций, который характеризует рентабельность финансовых вложений и выражается соотношением между прибылью страховщика то финансовой деятельности и среднегодовым объемом финансовых инвестиций.

   Фактическая оценка каждого показателя определяется путем сравнения расчетного значения с соответствующей шкалой значений (отдельно для страхования жизни и общего страхования  - табл.7.1)

   Результаты расчетов по тестам раннего реагирования страховые организации оформляют в установленном порядке и предоставляют в Госфинуслуг.

Таблица 7.1.

Шкала значений показателей тестов раннего реагирования для сравнения финансовых коэффициентов

	Показатель
	Общее страхование
	Страхование жизни

	1.Показатель дебиторской задолженности
	1.0-50

2.50-75

3.75-100

4.более 100
	 1.0-50

2.50-75

3.75-100

4.более 100

	2. Показатель ликвидности активов
	1. выше 95

2.80-95

3.65-80

4.ниже 65
	1.выше 60

2.50-60

3.40-50

4.ниже 40

	3. Показатель риска страхования
	1.выше 100

2.100-200

3.200-300

4. от 300
	1.выше 300

2.300-400

3.400-500

4. от 500

	4. Обратный показатель платежеспособности
	1. 0-20

2.20-50

3.50-75

4.свыше 75
	1. 0-20

2.20-50

3.50-90

4.свыше 90

	5. Показатель доходности
	1. свыше 50

2.25-50

3.0-25

4.менее 0
	1. свыше 50

2.25-50

3.0-25

4.менее 0             

	6. Показатель объемов страхования (андеррайтинга)
	1. до 50

2.50-100

3.100-110

4.свыше 110
	                       -

	7. Показатель изменений в капитале
	1.свыше 10

2.5-10

3.0-5

4.ниже 0
	1.свыше 10

2.5-10

3.0-5

4.ниже 0

	8. Показатель изменений в сумме чистых премий по всем полисам
	1.свыше 40

2.33-40

3.10-33

4.ниже 10
	1.свыше 40

2.33-40

3.10-33

4.ниже 10

	9. Показатель независимости от перестрахования
	1.свыше 50

2.40-50

3.30-40

4.ниже 30
	1.свыше 80

2.65-80

3.50-65

4.ниже 50

	10. Показатель отношения чистых страховых резервов к капиталу
	1.0-50

2.50-75

3.75-100

4. выше 100
	                            -

	11. Показатель доходности инвестиций
	1. свыше 10

2.5-10

3.0-5

4.ниже 0
	1. свыше 30

2.10-30

3.5-10

4.ниже 5
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